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PREFACIO

1. Desde que la Junta de Desarrollo Industrial, en su 12° perfodo de
sesiones, celebrado en 1978, autoriz6 a la ONUDI para convocar una Reunibn de
Consulta sobre la Industria Petroquimica, se han celebrado dos Consultas sobre
la industria petroqufmica. La Primera Consulta tuvo lugar en México D.F.,

en 1979, y la Segunda Consulta, en Estambul (Turqufa), en 1981.

2. La Primera Consulta examin6 la oferta mundial futura de productos
petroquimicos hasta el afio 2000 y el incremento de la participacibn de los
pafses en desarrollo en la produccibén que podria conseguirse mediante la
colaboracibn de los gobiernos y la industria de los paises desarrollados y en
desarrollo en dos esferas principales: la comercializacién de productos
petroquimicos y la transferencia de tecnologia para la produccibn petroquimica.

3. La Segunda Consulta considerb que el desarrollo de la industria
petroquimica en los pafses en desarrollo no debia limitarse a la adopcidn de
disposiciones de comercializacibn, sino que debfa entrafiar también acuerdos a
largo plazo sobre la industria petroquimica que abarcaran los siguientes
aspectos:

- Comercializaciébn;

- Financiacibn;

- Acceso a la tecnologfa y a su perfeccionamier 3;

- Cooperacibn internacional entre pafses y empresas respecto a sus

polfticas de sustitucién o ampliacibn de sus capacidades para la
fabricacibn de determinados rroductos petroquimicos;

- Capacitacidn;
- Seguridad del suministro a largo plazo de materias prizas e insumos;
- Acuerdos de trueque para el suministro de equipo y la produccibn.

4. Estos temas son objeto, cada vez mfis, de acuerdos contractuales
espec{ficos entre compafifas de pafses desarrollados y pafises en desarrollo.
Este documento tr ta del acceso a la tecnologfa y a sus perfeccionamientos e
incluye ejemplos de instrumentos contractuales.




I. Introduccibn

5. En términos generales, la situacibn econbmica para la produccibén
petroquimica en pafses en desarrollo es favorable, en especial en aquellos
pafses que cuentan con un mercado amplio o disponen de materias primas (gas,
petrbleo, etc.). Algunos paises en desarrollo, por ejemplo, el Brasil, la
India, México y la RepGblica de Corea, cuentan ya con experiencia en
corstruccibn y explotacibn de plantas petroqufmicas; otros tienen que valerse
de ayuda técnica y comercial exterior.

6. La produccién petroquimica constituye un firea prometedora de cooperacibfn
entre los pafises desarrollados y en desarrollo. Esta cooperacién puede
lograrse por medio de la colaboracién técnica exclusivamente o a través de la
colaboracibn técnica y financiera (empresas mixtas), junto con una asistencia
ininterrumpida en el desarrollo de mercados y perfeccionamientos

tecnolbégicos. Per lo que respecta al acceso a la tecnologfa y a sus
perfeccionamientos, este objetivo puede lograrse por medio de varios tipos de
acuerdos, como los contratos de entrega "llave en mano”, los contratos de
costos reembolsables o los acuerdos de concesibén de licencias y tecnologfa de
procesos (la ONUDI ha preparado distintos modelos para este tipo de
contratos*). Sin embargo, hay una creciente demanda de acuerdos breves y
especificos sobre actividezdes muy definidas, por ejemplo, cclaboracibn
técnica, asistencia técnica, informacibn técnica, etc. Hay que sefialar que el
beneficio que puedan reportar tales acuerdos a empresas sin experiencia de los
paises en desarrollec que no cuenten con servicios técnicos avanzados ni con
capacidad para la produccién de equipo es bastante discutible, ya que en este
caso la responsabilidad del licenciante es limitada y por consiguiente aumenta
considerablemente el riesgo del licenciatario.

7. A tftulo ilustrativo y para ofrecer un bosquejo de ~6mo se pueden abordar
estos acuerdos, se han preparado algunos ejemplos de textos que se presentan
mis adelante. Estos textos ilustrativos no pueden sustituir en modo alguno la
capacidad de juicio de las partes ni su habilidad negociadora. Se trata mis
bien de ofrecer una base sobre la que poder conseguir un equilibrio justo de
las wutuas obligaciones, responsabilidades y compensaciones financieras

respetando las necesidades espec{ficas de la mayorfa de los palses en
desarrollo.

I1. Alcance del acceso a la tecnologia y a sus perfeccionamientos

1. Problemas relacionados con la adquisicién de tecnologfa
por los pafses en desarrollo

8. La industria petroquimica entrafia la utilizacibn de tecnologfas compleja.
y llegado el momento de elegir entre ellas los palses en desarrollo deben
buscar tecnologfas bien probadas y de f&cil aplicacién, habida cuenta de la
relativa falca de experiencis de la manc de obra disponible. Deben evitar, en
concreto, las técnicas y las irnovaciones no probadas que exigen disponer de
mano de obra con mucha experiencis y elevada preparacibn.

* UNIDO/PC.26/Rev.1
UNIDO/PC.50/Rev.1




9., La seleccibn cuidsdosa de procedimientos, equipos y catalizadores
adecuados puede tener una inmensa repercusidn a2n los costos de inversifn de
esta industria de grar densidad de capitsl. Un buen ejemplo para demostrar
ias enormes cantidades de dinero que se pueden ahorrar con la simple
utilizacibén de un catsalizador adecuado es el nuevo proceso Montedison para la
polimerizacién de etileno-propileno copoifmerc*: los costos de inversidén para
una planta de prcduccibn de 45.000 tonelaaas metricas anuales gue utilic2 los
nuevos procesos ovasadcs en un cataiizader de titanio especial de alte
rendirientc representan el 42% de los costos del sistema anterior. No
obstaa%e, Lay que tener siemore en cuents que ia tecnologfa jue se seleccione
debe estar en consonancia con la experiencia y preparacidén del personal
disponible.

10. En Gltimo extremo, la tecnologfa seleccionada tendr& que buscar un
equilibrio entre distintos factores como son la preparacibn del personal, la
produccibn de productos competitivos de buena calidad y las especificaciones
mis recientes y complejas. Ademis, la seleccibn de la tecnologfa debe
orientarse en virtud de los recursos disponibles y adecuarse a las exigencias
de las industrias de transformacibn ya establecidas y en funcionamiento y las
que se pueda prever para el futuro.

1., Antes de decidir ei tipc de tacnologfie, los pafses en desarrcllo deben
prestar atencidn a un aspecto relativamente nuevo pero muy importante y

serio: la proteccibn del medio ambiente. Las plantas petroquimicas, detido a
la naturaleza de las materias primas, los procesos de elaboracibn y los
productos, representan un riesgo para el medio ambiente y la salud. Los dafios
pueden ser consecuencia Jde la emisifin contirua de efluentes, o derivarse de
escapes o accidentes. La reduccibn o prevencién de los dafios dependerd de la
tecnologfa elegida, de la buena calidad del equipo y de la adopcibn de medidas
prevencivas adecuadas que deben adoptarse al elaborar los planos y el disefio.

12. Resultari interesante para los pafses en desarrollo que tengzan el
prop6sito de construir una planta petroquimica y que cuenten ya con industria
de refino o industria quimica, elegir 2l mismo tipc de instrumentos que se
utilizan ya en las industrias establecidas, pues asf disvondrin de personal
preparado y se reducirfin las necesidades de almzcenar piezas de recambioc.

13. Los pafses en desarrollo que cuerten con una fuerza iaboral grande perc
con escasez de especialistas, deben evitar la eleccién de técnicas muy

automatizadas que exigen disponer de personal de mantenimiento muy
especializado.

14. Entre los factores mis importantes que definen los problemas relacionados
con la tecnrlogfa ce cuentan la complejidad técnica, los elevados costes de
inversién, la experiencia y preparacibn del personal, los recursos, la
proteccién del medio smbiente, las industrias de transformaciéa y la frerza
laboral dJe que se disponga. Existen, por supuesto, muchos otros factores,
especialmenre los relacionados con los sistemas de procesamiento, el equipo o
los catalizadores. Sin embargo, el obietivo de este documento no es abordar
tcdos estos problemas ni enumerar o exsminar las Gltimas novedades.

* Chemical Marketing Reporter, 8 de julio de 1985,




2. Posibilidades de ~esolver los problemas tecnolbgicos

15. Las empresas de los pafses en desarrollo podrfan resolver los problemas
relacionados con la tecnologfa petroquimica recurriendo a las siguientes vfas:

a) Sus propias fuerzas
b) La adquisiciébn de servicios
¢) Acuerdos

1l6. La seleccibn de una de estas vias depender§ de la complejidad de la
tecnologia transferida y de la experiencia del licenciatario. Las dos
posibilidades extremas para el desarrollo de una capacidad tecnolégica serfan
o bien importar de otros paises todas las novedades tecnolbgicas dispuestas
para el uso inmediato, o Lien utilizar s6lo ideas cientf{ficas, descubrimientos
e innovaciones tecnolbgicas nacionales. Aunque haya un cierto nimerc de
pafises en desarrollo que pueden desarrollar capacidades cient{ficas y técnicas
bastante diversificadas, no serfa realista suponer que podrfan levantar una
industria petroquimica confiando exclusivamente en sus propias fuerzas. Un
enfoque correcto del desarrollo debe basarse en una combinacibén de esfuerzos
nacionales y la utilizacién de los logros de los pafses industrializados y, en
algunos casos, de otros pafises en desarroilo.

17. Para asegurarse la posibilidad de resolver los problemas tecnolégicos por
sf mismos, los paises en desarrollo deben tomar l1a iniciativa de crear la
infraestructurz necesaria para promover la educacibn y la capazitacibn en el
Smbito de las ciencias naturales y de la tecnologf{a petroqufmica. Ademis,
podrian aumentar los intercambios con el mundo exterior organiziando
seminarios, simposios y conferencias centrados especfficamente en la industria
petroquimica, o participando en ellos. También podrf{an tomar medidas para
formar a su personal en compafifas e instituciones que les permitan
familiarizarse con el funcionamiento de la industria petroquimica y con las
1fneas de investigacibn emprendidas y seguidas por otros. La inteusidad de
sus actividades en este sentido depender& del nivel de las inversiones
destinadas a este fin a escala nacional, sectorial y de empresa.

18. Es preciso comprender que el futuro de los palses en desarrollo depende
de la importancia que concedan & la educacibn en todes los niveles y a la
promocibén de instituciones de irvestigacién. Mientras no se comprenda esto,
los paises en desarrollo, aunque aumenten las transferencies tecnolbzicas,
dependerfn cada vez mis de la asistencia que les presten los pafses
industrializados. E1l crecimients tecnoldgico, para tener una capacidad propia
de generacibn y propagacibén, ha de ser endégeno y escar enraizado en la
atwbsfera intelectual, 1la capacidad tecnolégica y la organizacibm industrial
de un pafs.

3. Acuerdos de tecnologfa

19. El acceso s la tecnologfa puede conseguirse por medio de distintos tipos
de acuerdos, cuya sencillez o complejidad depernders de la complejidad de la
tecnologia transferida y de lias preferencias o experiencia de los pafses en
desarrollo. Algunos tipos de scuerdo muy extendidos son los siguientes:

a) Acuerdo de concesién de licencis;

b)  Acuerdo de colaboracibébn técnica;




¢) Acuerdo de informacibén técnics;.

d)  Acuerdo de servicios y asistencia técnica;
2)  Acuerdo de investigacibn y desarrollo (ID).

20. Los acuerdes de concesibn de licencias corstituyen umo de los puntos més
importantes ce la cocperacibn entre pafses desarrollados y pafses er
desarrollc er la esfera industrial. Las ventajas de este tipo de acuerdos
consisten en Gue permiten al licenciatsrio a2legir el procesv mis adecuado v el
contratisca m4s conveniente con indeperdencia el uno del orre. 3u
inconveniente es que el licenciante y el contratista son responsubles ante el
licenciatario con independencia el unc del otro. Por comsiguiente, el
licenciatario depender& por completo de la experiencia, conocimientos y
especializacién de su propio personal para poder defender sus intereses y
coordinar las responsabilidades*. En el siguiente capftulo, dedicado a los
acuerdos contractuales para el acceso a la tecnologfa y a sus
perfeccionamientos, se ofrecen pormenorizadamente textos ilustrativos de
contratos de colaboracibn e informacién técnica.

4, Contrato de asistencia y servicios técricos

21. Un contrato tipico de asistencia y servicics técnizos normalmente cubre
aspectos tales como:

a) Los servicios y la asistencia que debe prestar el licenciante
durante el perfodo de construccién de la planta;

») Los servicios y la asistencia que debe prestar el licenciante para
la puesta °n marcha de la planta;

c) Transmisi6n de servicios y asistencia;
d) Pago de los servicios y asistencia;

e) Garantfas;

£} Impuestos;

g8) Legislacibr aplicable y arbitraje;

h) Fuerza mayor.

2. Entre los servicios y la asistencia que debe prestar =1 licenciante
durante la construccién de la planta pueden incluirse los siguientes
compromisos:

i) La preparacién de un proyecto técnico detallado del funcionamiento e
instrumentacién mecSnicos, incluidos esquemas y planos; la preparacién de

datcs e informacibn suficientes pars poder soclicitar ofertas de suministro del
equipo que haya que comprar pars la planta y la efectiva compra del mismo; la

b UNIDO/PC.50/Rev. 1, Modelo de Acuerdo preparado por la ONUDI
referente a 1a Concesibn de Licencias de Patentes y know-how en is Industria
Petroquimica.




labor de supervisifn global de las obras de construccibn y la coordinacibn y

direccibn del proyect>, en particular la planificacién, el control de
programas y los costos.

ii) Respecto a la puesta en marcha de la plsnta, el licenciante puede
convenir en prestar la asistencia y los servicios técnicos que el
licenciatario pueda cabalmente precissar, antes de la puesta en marcha de la
plaata y en el curso de esta. Estos servicios y asistencia consisten en la
formacién del personal del licenciatario en la pianta del licenciante y en la
provisibn por parte del licenciante de ingenieros calificados para realizar
las pruebas finales, los ajustes necesarios y la puesta en funcionamiento de
la planta.

ii1) La asistenzis y los servicios técnicos pueden prestarse oralmente, por
escrito o a través de demostraciones précticas y deben tener el suficiente
alcance como para perwitir a unos ingenieros y a un personal labcral
competentes comprender, ejecutar y evaluar el tema de que se trate.

5. Perfeccionamientos tecnolbgicos y acuerdos de 1D

23. En todas las esferas de la actividad humana, incluidas desde luego las
relacionadas con el desarrollo de nuevos materiales, procesos o tecnologias,
aumenta continuamente el acervo de conocimientos. Los conocimientos )
adquiridos conducen a cambios revolucionarios en la tecnologfia y en la propia
industria y éstos, a su vez, tienen una profunda influencia en la acelerada
obsolescencia de equipos y tecnologfas. Exagerando este fenbmeno, se podria
afirmar que toda nueva tecnologfa puesta en explotacién resulta ya obsoleta
cuando se la juzga desde el punto de vista de los iaboratorios des
investigacién o de las plantas piloto de produccién.

24. Ya han pasado los tiempos en que. una industria podfa resultar rentable
con tecnologfas de diez o mis afios de antigiiedad. Los mirgenes de tiempo para
las necesarias innovaciones son cada vez mis cortcs y se hace precisc
introducir continuamente nuevos perfeccionamientos. A la vista de ello,
resulta de vital importancia para los paises en desarrollo, al negociar
cualquier acuerdo relacionado con la adquisicién de tecnologfa, tomar las
medidas necesarias que les garanticen el acceso continuo a los
perfeccionamientos que se vayan produciendo. En caso contrario, el adquirente
terminar8 encontrfndose, antes o después, con una planta obsoleza.

25, El acceso a los perfeccionamientos tecnolbgicos es extremadamente
importante en especial para los pafses en desarrollo que no tienen suficiente
capacidad de investigacién. Pero es que adem&s los perfeccionamientos
tecnolbgicos propios suponen inversiones bastante elevadas en investigacibn y
desarrollo que no siempre son fhciles de sufragar. Por otro lado, quienes
ofrecen tecnologfas estln muchas veces en condiciones de afrontar amplias
actividades de investigacibén y desarrollo e incluso pueden ofrecer al receptor
de tecnologfa una amplia gama de servicios de investigacidn y desarrollo. A
ello puede llegarse por medio de un contrato especffico de ID que serfa un
buen punto de partida para el futuro logro de perfeccionamientos tecnolégicos
propios de los pafses en desarrollo.

26. En la actualidad no estén muy difundidos los corntratos de ID, Sin
embargo, debe tenerse presente que cadas vez serfn, y deberfn ser, mis
abiundantes puesto que la investigacibn bfsics y aplicada en los pafses en
desarrollo est§ en la actualidad muy lejos de poder prestar apoyo a la
industrializacibén y explotacibn de los recursos naturales del pafs. Se hace




preciso suplir estas carencias por medio ce acuerdos de ID. La importancia de
dichos acuerdos ser§ todavia mayor cuando crezcan y se multipliquen las
instituciones de investigacibn capaces de emprender actividades conjuntas con
entidades similares de los paises desarrollados. En la actualidad, ni
siquiera los paises més industrializados con amplios recursos humanos y
raturales pueden cepender exclusivamente de la investigacibn propia o
permitirse soscener invectigaciones bYfsicas v aplicadas en toda la amplia gama
ge actividades humanas.

27. El aumento de la especializaciébn y la colaboracifn en ia esfeva de la
investigacidn de que sowos hoy testigos se profundizar tocavia més er el
futuro. Es posible prever las futuras actividades de ccoperacibén en ID antre
pafses en desarrollo y vafses desarroliados y entre los propios pafses en
desarrollo entre s{, lo cual pone de relieve la importancia «reciente de .Gs
acuerdos del 1ID.

6. Transferencia de tecnologfa

28. La transferencia de tecnologfa no se limita a la venta de plantas
industriales y a las licencias de produccibn sino que abarcan otros muchos
aspectos, el mfs importante de los cuaies es la formacibm de persomal. Para
una explotacibn adecuada de una industria petroquimica es indisnensable contar
con personal preparado y capacitado y este personal s6lo puede capacitarse con
asistencia de empresas dotadas ae la experiencia necesaria: empresas de
ingenierfa, productores y organizaciones especializadas en la capacicacibn de
personal.

29. El proceso de adquisicibén de tecnologfa supone una serie de actividades
interrelacionadas, tales como la identificacibn de las necesidades
tecnolégicas, la obtencibn de informacidr sobre ofertas de tecnologfa
alternativas, la valoracién y seleccién de la tecnologfia mis apropiada, la
negociacibn de las mejores condiciones, la asimilacibn y adaptacién de la
tecnologfa imrortada y su mixima utilizacibn.

30. Un primer paso en el proceso es 2ncontrar las fuentes de 1a ctecnologfa
petroquimica. En los diarios y revistas comerciales se publican muchas veces
anuncios que ofrecen o piden una determinada tecnologfa. Las asociaciones
mercantiles ofrecen muchas veces ayuda y consejo a las empresas de menor
tamcfio que estén buscando socios ventajosos., Algunos gobiernos mantienen
oficinas de promocibn comercial o han creado dependencias, tales como
organizaciones nacionales de desarrolio de la investigacién, que actfian como
puntos de convergencia de la oferta y demanda de tecnologia.

31. Se sabe que las ferias industriales son uno de los medios auxiliares wis
eficaces para la transfereucia de tecnologfa. Allf, en un solo lugar, los
consumidores interesados y los potenciales usuarios pueden examinar y comparar
productos y procesos similares y en competencia, asf como las Gltimas
tendencias en el desarrollo tecnolbgico. Ademés, las feriac ofrecen
excelentes oportunidades para entablar relaciones con ofertantes de tecnologfa
y equipo asf como con posibles socios para empresas mixtas,

32. La negociacibn de las condiciones y modalidades de un acuerdo de
transferencia de tecnologia es una empresa importante y comprometedora,
Cuando este acuerdo entrafla una cierts complejidad, puede ser juridicamente
aconsejable incorporar cada uno de los distintos slementos en licencias o

contratos distintos. De este modo, se puede llegar a distintos acuerdos sobre
cada uno de los temas tsles como la colaboracibn técnica, la informacibn




técnica y la asistencia y los servicios técnicos. Ello tiene especial
importancia cuando se precisa un importante know-how. AdemSs, es preciso
entender que la utilizacién de los servicios tecnolbgicos disponibles debe
empezar va desde la etapa de planificacién del proyecto y debe ser inzluida en
los términos del contrato.

33. Pueden encontrarse mis comentarios generales e informacién detallada
sobre contratacibn y licencias en los siguientes documentos:

- Pautas para la preparacibn de contratos referentes 2 proyectos
industriales en paises en dasarrollo, ONUDI, Viena, T5/149.

- Guia de Licencias para los Paises en Desarrollo, Organizacibn
Mundial de la Proviedad Intelectual, Ginebra, Publicacién OMPI
Nam. 620(S).

III. Disposiciones contractuaies para el acceso a la tecnologfh
y a sus perfeccionamiertos

34. En este capftulo se presentan dos ejemplos de acuerdos relacionados con
el acceso a la tecnologfa y a sus perfeccionamientos. El primero hace
referencia bidsicamente al acceso a la dotacién ff{sica tecnolégica, mientras
que el segundo hace referencia sobre todo a la dotacibn lbégica. Los apartados
mis importantes y quizi wm&s polémicos del texto cuentan con notas explicativas
y en algunos casos con textos alternativos.

35. Hay que dejar claro en este punto que dichos textos no constituyen un
modelo de contrato, sino s6lo un conjunto de estipulaciones aconsejables cuyo
uso est§ muy extendido en la préctica mercantil. Como siempre se subraya, no
hay dos contratos idénticos, pues cada cliusula contractual viene dictada por
las circunstancias que rodean su negociacibn y el equilibrio de poder entre
las partes negociadoras. Como siempre se producen cambios, también cambia el
texto definitivo del contrato.




1. Texto ilustrativo de acuerdo de colsboracién técniza

El presente acuerdo se concierta el (dfa,
mes y afio) entre

El licenciante (razén social del
licenciante) cor domicilio social en (lugar)
(en adelante denowmiradc el "licenciante"), por unra parte

y

El licenciatario . (razbn social del
licenciatario) con domicliilo social en ' (lugar)
(en adelamte denominado el “licenciatario”), por la otra parte.

Articulo T

1.1 Concesibn de la licencia y productos inciuidos en la misma

El licenciante concede 2l licencistario una licencia exciusiva para la
produccidn y comercializacién de los siguientes productos en

(pafs/pafses)

(Lista de productos)

En la licencia se incluye el derecho del licenciatario a utilizar las
marcas comerciales bajo las cuales vende el licenciante los productos objeto
de la licencia.




Definiciones

E1l objeto del presente articulo es definir los términos m&s importantes
utilizados en el acuerdo de forwa que su significado sea claro y sin
ambigiiedades. Los términos o expresiones definidos son normalmente los
de uso mis repetido en el documento. Debido a las probables barreras
idiom&ticas y la diversidad de sistemas jurfdicos vigentes en los
distintos paises, estas definiciones tienen una especial importancia en
los documentos en que se reflejan las concesiones de licencias de
propiedad industrial o los acuerdos de transferencia de tecnologfa de
carfcter internacional.

2.1 Productos objeto de la licencia

Por "productos objeto de la licencia" se entiende los productos sefialados
en el precedente artficulo 1.1.

2.2 Asistencia técnica

Por “asistencia técnica" se entiende la asistencia que presta el
licenciante al licenciatario con objeto de permitirle adquirir la suficiente
infe. »~~i6n técnica y know-how sobre los productos objeto de la licencia como
para permitirle cumplir debidamente con las obligaciones contraidas en virtud
del presente acuerdo. Se incluye la asistencia referente a los servicios
técnicos que se presten a los consumidores.

2.3 Informacibn técnica

Por "informaci6n técnica" se entiende la informacién sobre la produccién,
las fé6rmulas, los procesos, los esquemas tebricos, los conocimientos
précticos, su aplicaci6én y la informacién comercial sobre los productos objeto
de la licencia.

2.4 Informacibén de dominio privado

Por "informacién de dominio privado” se entender& td~ la informacibn
técnica y los conocimientos pricticos transmitidos por el licenciante al
licenciatario en documentos escritos con la indicacién de “confidencial™. La
expresibén incluirf también cualquier tipo de informacibn transmitida por el
licenciante al licenciatario siempre que el licenciante ponga rfpidamente por
escrito dicha informacibn y la califique de "confidencial”. E1 licenciante
deber§ hacer llegar con prontitud una copia del documento al licenciatario.

2.5 Ventas netas

Por "ventas netas" se entenders el precio total de facturacién de los
prodi-tos objeto de la licencia vendidos y entregados, deducidas las
devoluciones fiscales a que haya lugar y los descuentos comerciales que se
hayan hecho y los costes del transporte y los seguros.

2.6 Anualidad de la licencia

Por "anualidad de la licencia" se entenders un perfodo de 12 meses a
contar desde el 1° de enero, el 1° de mayo, o el 1° de septiembre, seglGn cual

sea la fecha que se presente primero, después de la entrada en vigor del
acuerdo.




2.7 Fraccibn de 1a anualidad de la licencia

Por "fraccién de la anualidad de la licencia" se entender& cada uno de

los perfodos sucesivos de cuatro meses en que se divide la anualidad de la
licencia, a saber:

3.1

Del 1° de enero sl 30 de abril;
Del 1° de mayo al 31 de agosto;

Del 1° de septiembre al 31 de diciembre.

Articulo III

Asistencia técnica

Cada transaccién de tecnologfa puede entrafiar diversas formas de
asistencia técnica. Se puede requerir los servicios de profesionales ~ya
sean ingenieros, especialistas, expertos o consultores- para montar
programas de capacitacibn o prestar servicios tecnolbgicos. Los
conocimientos de profesionales al servicio del proveedor de tecnologfa se
utilizan con frecuencia para preparar al personal del licenciatario con
objeto de que dicho personal pueda sustituir a los especialistas del
licenciante. Los planes y programas de capacitacibn suelen especificar
el tipo y calidad de la formacidn que se va a impartir, la categoria,
requisitos y nGmero de los beneficiarios y el momento, duracifm y lugar
de la capacitacién.

En la asistencia técnica se puede incluir ademfis la obligacibén del
licenciante de aconsejar sobre el equipamiento de la planta, sobre los
controles de calidad del producto, sobre los métodos de seleccibn del
personal; realizar pruebas del producto y del funcionamiento de la

planta; supervisar la puesta en marcha y el funcionamiento inicial de la
planta.

Formas de asistencia técnica

El licenciante deber§ proporcionar, en el momento debido, la asistencia

técnica y toda la informacifn que se considere necesaria para la produccién de
los productos objeto de la licencia. Siempre que sea necesarioc, tal
asistencia técnica deber§ ofrecerse al licenciatario por escrito. La
asistencia técnica incluiré:

1. El suministro de personal que asista al licenciatario en la
manufactura de los productos objeto de la licencia;

2. La capacitacién del personal técnico local del licenciatario en las
plantas del licenciante;

3. El examen y anflisis por parte del licenciante de muestras de los
psoductos objeto de la licencia producidos por el licencistario;

4, El asesoramiento y, en caso necesario, asistir sl licenciatario en
la prestacibn de servicios técnicos al consumidor durante la
vigencia del presente acuerdo.




3.2 Formacibn del personal del licenciatario

Los salarios, los gastos de viaje y las dietas del personal del
licenciatario durante su formacifn en la planta del licenciante correrfn a
cargo del l.cenciatario.

Articulo IV

4.1 Informacibn de dominio privado y utilizacibébn de la misma

Durante el perfodo de vigencia del presente acuerdo y durante ... afios a
partir de la fecha de su terminacibén, el licenciatario deber§ mantener en
estricto secreto toda la informaci6n de dominio privado recibida del
licenciante y deber§ tomar las medidas oportunas para evitar la difusibn de la
informacién de dominio privado por personas a su servicio.

Artfculo V

Las partes pueden llegar a distintos acuerdos respecto a la transmisibn
de informacién y a la definicibn de los derechos respectivos sobre los
perfeccionamientos que cada uno de ellos pueda realizar o adquirir. El
licenciante o el licenciatario pueden convenir en que resulta beneficioso
para los intereses de ambos el intercambio mutuo de informacibn sobre
posibles perfeccionamientos y que cada uno de ellos estari en libertad
para explotar sin remuneracibn alguna los perfeccionamientos tecnolbgicos
del otro. Se puede llegar a ese entendimiento cuando se espera que cada
una de las partes aporte perfeccionamientos tecnoldgicos en grado
equivalente, o cuando las partes cuentan con una capacidad de
investigacién y desarrollo aproximsdamente igual.

5.1 Derecho del licenciante a usar los perfeccionamientos
del licenciatario

El licenciante tendr§ acceso a los perfeccionamientos de los productos
objeto de la licencia (a partir de la enr a.la en vigor del acuerdo) elaborados
o adquiridos por el licenciatario durante [a vigencia del acuerdo. El
licenciante tendré derecho a usar sin compensacibn alguna para el
licencistario la informacién sobre dichos perfeccionamientos.

5.2 Derecho del licenciante a los nuevos productos
del licenciatario

Si el licenciatario desarrolla un nuevo producto dentro de la gama de
productos especificados en el artfculo 1.1, el licenciatario deberi ofrecer al
licenciante la primicia reconociéndole el dererho a fabricar, utilizar o
vender este producto fuera de los lfaetes territoriales seflalados en el
articulo 1l.1; en caso de que el li:enciante ejercite su derecho, las regalfas

que deber$ pagar al licencistario serin las mismas que se enumeran en el
srticulo 6.1.

5.3 Derecho del licencistario s usar los perfeccionamientos
del licenciante

El licenciante deberf poner a disposicifén del licenciatario sin
compensacidn alguna cuaslquier perfeccionsmiento del "know-how" inicial sobre
los productos objeto de ls licencia (de que dispongs el licenciante a partir




de la entrada en vigor del acuerdo). Los derechos a tales perfeccionamientos
se extenderfn a los mismos lfmites turritoriales a que se extendfa el know-how
inicial.

5.4 Derecho del licenciatario a manufacturar nuevos productos
desarrollados por el licenciante -

En caso de yue el licenciante desarrollara un nuevo producto dentro de la
gama de productos especificados en el artfculo 1.1, el licenciante deber$
ofrecerlos al licenciatario y el licenciatario tendri derecho a producir los
productos en los mismos términos estipulados en el presente acuerdo.

Articulo VI

Regalias

Uno de los puntos mis diffciles y complejos que deben negociar el posible
licenciante y el posible licenciatario es el precio de los derechos de
propiedad industrial que hayan de adquirirse. La compensacién monetaria
directa ;.r la propiedad industrial o por la tecnologfa puede adoptar
distintas formas: a) pago a tanto alzado, es decir, una cantidad
calculada previamente que ha de pagarse de una vez o en plazos sucesivos;
b) regalfas, es decir, pagos sucesivos calculados con posterioridad cuyo
montante se fija en funcibn de las utilidades econbémicas o resultado
(ventas del producto); c¢) honorarios, es decir, pagos por los servicios
de asistencia prestada por expertos técnicos o profesionales, cifrados en
una cantidad fija o calculados por personas y por perfodo de servicio.

Las regalfas vinculadas a las ventas se pagan $6lo cuando se ha producido
efectivamente la venta del producto. En este tipo de compromiso
normalmente no se distingue entre ventas que producen beneficios y ventas
que no los producen, de forma que al calcular la cifra a pagar en
concepto de regalfas es preciso considerar con todo detalle las ventas
con objeto de garantizar que al licenciatario le queda un beneficio
glcbal después del pago de las regalias.

Cuando las regalfas est&n vinculadas a las ventas adquieren mucha
importancia los criterios para el cflculo de las mismas. Dichos
criterios pueden basarse bien en el precio de venta bruto o bien en el
precio de venta neto.

El precio de venta neto se utiliza para el c&lculo de regalZas con objeto
de no perjudicar al licenciatario caso de que el precio de venta
incluyera elementos ajenos a la tecnologfa o elementos que, aunque
estuvieran relacionados con ella, hubieran de ser suministrados por el
licenciante quien ya habrfa obtenido un beneficio a expensas del iy
licenciatario. E1 precio neto de vents consiste, pues, en el precio de

venta menos el coste de determinados elementos. Los elementos que deaben
figurar en esta resta del precio de venta dependerfn del carfcter del

producto, las précticas de venta del producto v las disposiciones legales

que rigen en algunos pafses las transferencias de tecnologia.

Para los casos en que hays que pagar regalfas, se ofrece en el acuerdo un
oétodo para calcular el volumen de la produccidn, las ventas o los
beneficios y el montante de regalfas que se derive. También en £1 se
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define el perfodo de tiempo en que se computa la produccibn, las ventas o
los beneficios y se determinan las fechas dentro de dicho perfodo en que
deben pagarse las regalfas calculadas.

6.1 C8lculo de las regalfas

Texto A: E1l licenciatario pagar§ al licenciante una regalfa de ...2 sobre las
ventas netas de los productos objeto de la licerzia. Ademis, el
licenciatario pagari la misma regalfa de ...2 sobre las ventas netas
de cualquier nuevo producto de los mencionados en el artfculo 5.4
durante el perfodo de ... afios a partir del inicio de la produccién
comercial de esos productos.

Texto B: E1l licenciatario pagar§ al licenciante como compensacibn por el
acceso continuo a la informacibn y los servicios prestados en
esferas tales como la tecnologfa de produccibébn, know-how de los
procesos, solucién de problemas vy aplicacibén de conocimientos
précticos, la siguiente regalfa: el ...2 del producto neto de las
ventas de un afio de los productos objeto de la licencia, durante un
perfodo de ... afios a partir del primer afio en que los libros de
cuentas auditados de. licenciatario muestren un beneficio neto antes
de iwmpuestos y divilendos. Las anteriores regalfas se pagarén a
cargo de los benefiiios del licenciatario y antes de que se
satisfaga dividendo ilguno. El licenciatario pagari al licenciante
la totalidad de las regalfas durante un total de ... afios.

6.2 Registro de ventas

El licenciatario har$§ llegar al licenciante un informe escrito
certificado por el auditor del licenciatario el 4fa 1° del mes siguiente al
final de cada fraccién de la anualidad de la licencia durante el perfodo de
vigencia del presente acuerdo, o antes, en que se reflejen las ventas totales

de los productos objeto de la licencia durante la anterior fraccibn de la
anvalidad de la licencia.

6.3 Pagos que deben acompafiar al registro de ventas

Los pagos de regalfas a que se hace referencia en este artfculo deberén
acompafiar al registro de ventas que se prescribe en el articulo 6.2. En caso
de que en una fraccibén de la snualidad de la licencia resulte que no hay
regalfas que pagar, el licenciatario deber8 hacer una declaracibén por escrito
informando al licenciante al respecto..

6.4 Pagos de regalfas por una anualidad incompleta de la licencia

En caso de que la vigencia del presente acuerdo termine antes de que haya
finalizado una anualidad de la licencis, todos los productos objeto de la
licencia vendidos por el licenciatario antes de la fecha de finalizacién del
acuerdo estarén sujetos al pago de regalias.

6.5 Moneda y métodos de pago

El pago de las sumas debidas en virtud del presente acuerdo se
convertirfn en ... (moneda del pafs del licenciante) seg(n el tipo de cambio
existente el Gltimo df{a de la fraccibn de la anualidad de la licencia y se

pondrd & disposicibn del licenciante en el banco que éste designe antes de
transcurridos 14 dfas.




Articulo VII

Normalmente se incluirf eu el acuerdo una cliusula que obligue al
licenciatario a llevar registros y que permita al licsnciante examinar
tales registros con objeto de garantizar la exactitud de las regalfas
calculadas por el licenciatario.

7.1 Mantenimiento de registro e inspeccibn de libros

El licenciatario deberi mantener registro veraz y completo de todos los
datos necesarios para el cbaputo y verificacibn de las regalias que deriven de
los términos del presente acuerdo, como facturas de las mater:ias primas,
compras, estadillos de produccibn y facturas de venta de los productos objeto
de la licencia. Estos registros deberfn conservarse durante un perfodo de al
menos ... afos después del perfodo a que hacen referencia. Estos registros
estarSn a disposicifn del licenciante o sus representantes para su inspeccibn
durante las horas normales de oficina.

Articulo VIII

8.1 Garantfas

El licenciante garantiza que la informacién técnica que deber§ transmitir
al licenciatario se basa en tecnologfas desarrolladas por el licenciante y que
han sido utilizadas con éxito por el licenciante en plantas de su propiedad.
El licenciante garantiza ademfis que se esforzari por transmitir dicha
informaci6én técnica al licenciatario de la forma mejor y mis exacta posible.

Artfculo IX

9.1 Renuncia a la denuncia por incumplimiento

La renuncia por cualquiera de las partes a la denuncia del incumplimiento
de cualquier disposicién, compromiso o condicibn del presente acuerdo, o la
renuncia por cualquiera de las partes a exigir el estricto cumplimiento de las
disposiciones, compromisos o condiciones del presente acuerdo no podr8
interpretarse cowmo una renuncia a denunciar otros incumplimientos de las
disposiciones, compromisos o condiciones del presente acuerdo.

Articulo X

Térwinos del acuerdo y rescisibn del wismo

La vigencia de un acuerdo puede llegar a su fin por la expiracibn normal
del perfodo establecido previamente en el mismo, o antes, como
consecuencia del ejercicio del poder de rescisifbn.

En caso de expiracibn o rescisién pueden plantearse algunos problemas
relativos al efecto de dicha expiracidn o rescisibn sobre la continuidad

de slgunos efectos, entre ellos el pago de regalfas, la utilizacién de la
tecnologfa, la produccién y las ventas.




10.1 Notificacibn necesaria para la rescisibn del acuerdo - .

A no ser que se produzca la rescisidén en los términos que a continuaciébn
se establecen, el presente acuerdo seguirf en vigor durante ... anualidades de
la licencia a partir de la fecha de su firma. Cualquiera de ias partes puede
rescindir el acuerdo votificando por escrito la intencién de rescindirlo al
@enos un afio antes de que termine el perfod~ inicial de ... anualidades de la
licencia o, en caso de que este contrato esté en vigor mis de ... anualidades,
al menos un afio antes del vencimiento de una anualidad.

En caso de que el presemte acuerdo no sea rescindido en las condiciones
establecidas durante 1 perfodo de ... anualidades 2: la licencia, se renovari
automfticamente por perfodos de ... afios.

El presente acuerdo puede ser rescindido por el licenciante de
conformidad con lo establecido en el artfculo 10.2 o por el licenciatario de

conformidad con lg g¢stablecido en el artfculo 10.3.

10.2 Rescisibn por el licenciante

El licenciante podr& rescindir el presente acuerdo en caso de que:

1. el licenciatario incumpla alguno de los términos o condiciones
del presente acuerdo y no ponga remedio al incumplimiento en el
plazo de ... dias después de haberle notificado por escrito la
existencia del incumplimiento;

2. el licenciatario resulte insolvente o se declare en suspensién
de pagos o quiebra, o no pueda seguir manteniendo el control
exclusivo de su empresa, o se una con otra firma comercial o
sea absorbido por ella. En tales casos, la rescisién de
produciri a los ... dias de la notificacibn por escrito por
parte del licenciante.

10.3 Rescisibén por el licenciatario

E!l licenciatario podr§ rescindir el presente acuerdo si el licenciante
incumple los términos o condiciones del mismo y no pone remedio al
incumplimiento en el plazo de ... dias después de que el licenciatario haya
notificado por escrito la existencia del incumplimiento.

10.4 Derecho de manufactura en caso de rescisifbn del acuerdo

En caso de que el presente acuerdo sea rescindido en virtud de lo
dispuesto en el artfculo 10.2, quedars sin efecto el derecho del licenciatario
a8 manufacturar los productos objeto de la licencia.

En caso de rescisidn en virtud de lo dispuesto en el artfculo 10.3
6 10.1, el licenciatario dispondré de una licencia no exclusiva para
manufacturar, utilizar y vender los productos objeto de la licencia en los
limites territoriales sefialados en el artfculo 1.1,
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Articulo XI

La fijacibn de la fecha de la firma y entrada en vigor puede ser
importante en especial en determinados pafses en que las leyes que rigen
las transferencias de tecnologfia exigen que el acuerdo sea presentado
rara su aprobacidn dentro de un plazo de tiempo determinado después de su 4
celebra2cifn. Puede que las partes, debido 2 la necesidad de obtener la
aprobaci6bn del gobierno, opten por fijar la entrada em vigor del acuerdo

en referencia a la fecha de dicha aprobacibn.

11.1 Fecha efectiva del acuerdo

Texto A: El presente acuerdo serf efectivo a partir de la fecha del mismo.

Texto B: El presente acuerdo serf efectivo a partir de la fecha de la firma
del mismo por ambas partes.

Se pondré la fecha de la firma al lado de los signatarios. En caso

de que la fecha de las firmas no fuera la misma, la fecha de la
Gltima firma seri la de la entrada en vigor del acuerdo.

Articulo XI1

12.1 Impuestos

Texto A: El licenciatario conviene en pagar con prontitud y salvar las
responsabilidades del licenciante por los impuestos que sobre el
licenciante hagan recaer las dependencias del gobierno del pafls del
licenciatario en virtud de las actividades que el licenciante
realice obligado por el presente acuerdo.

Ademds del pago de estos impuestos, el licenciatario preparari y
solicitars en nombre del licenciante las devoluciones y otros

documentos y hard todo lo necesario para cumplir con las leyes de su
pals.

Texto B: Los impuestos que recaigan en el pafs del licencistario sobre los
pagos debidos al licenciante en virtud del presente acuerdo, deber$
pagarlos el licenciante. Esto supone gue el licenciante evitars que
recaigan sobre el licenciatario los impuestos que las dependencias
del gobierno del pafs del mismo le impongan y que puedan exigirse a
los representantes del licenciante que estén realizando labores de
asistencia técnica en virtud de lo dispuesto en el presente
acuerdo. Ademfs del pagc de estos impuestos, el licenciatario
prepararf y presentari en nombre del licenciante todos los
documentos necesarios para la solicitud de devoluciones y otros y :
hars todo lo necesario para cumplir las leyes de su pafs.

12.2 Transmisibn de derechos

Los derechos reconocidos por el licenciante al licenciatario en virtud
del presente acuerdo tienen un carfcter personal. El licenciatario no puede
transmitir, sin el consentimiento previo y por escrito del licenciante, sus
derechos o conceder una sublicencia a un tercero.




12.3 Relaciones entre las partes

El propbsito del presente acuerdo no es, ni as{ debe interpretarse, crear
una relacién de mandante y mandatario, empresario y empleado o de
coparticipacibn.

El problema de determinar la ley aplicable a una transaccibén que supone
la concesibn de licencias de propiedad industrial resulta complicado
debido al hecho de gue dicha tramsaccibn tiene mGltiples facetas a escala
internacional con repercusiones en mis de un pais. Al determinar la ley
aplicable, hay que prestar atencibén a las leyes que existen en
determinados pafses en virtud de las cuales las autoridades
gubernamentales del pafs no aprobarin una licencia de propiedad
industrial o un acuerdo de trausferencia de tecnologia si contiene una
clSusula segin la cual el cumplimiento del acuerdo se regir§ por las
disposiciones del sistema jurfdico de otro pafs.

Se recurrird al arbitraje en caso de que las conversaciones amistosas o
la remisibn a un experto indeperdiente no basten para resolver las
controversias que se planteen. La clfusula de arbitraje del acuerdo debe
designar el tribunal de arbitraje competente. Existen varios tribunales
de arbitraje a los que remitirse. Las partes pueden optar por designar
en la cl&usula de arbitraje el sistema que prefieran o adoptar el
Reglamento de Arbitraje de la Comisibn de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI)*,

12.4 Ley aplicable

Texto A: Las controversias y demis cuestiones que se planteen entre las
partes respecto al presente acuerdo, o a la interpretacibébn, o a la
aplicacibn del mismo, o a cualquier cl&usula o punto contenido en &1
y los derechos, deberes o responsabilidades de cada una de las
partes, deberén remitirse a un solo &rbitro en caso de que las
partes se pongan de acuerdo en su designacibn o bien a dos Srbitros,
de los que cada parte en conflicto nombraré uno, y en ambos casos de
acuerdo con 1las disposiciones de las normas de arbitraje del pafs
del licenciatario, con las modificaciones legales que estén en vigor
en aquel momento.

Texto B: Las partes solventarin amistosamente las controversias y diferencias
que origine el presente acuerdo o relacionadas con él. Caso de que
no pudiera llegarse a una solucibn amistosa en el plazo de ... meses
(o cualquier otro plazo que parezca conveniente) las partes
sometersn las controversias o diferencias a 1a decisién de un
Srbitro que debe ser nombrado de comin acuerdo por las partes, o en
caso de que no haya acuerdo, por dos Srbitros, de los que cada parte
nombraré uno, y a falta de acuerdo entre los &rbitros, un
superfrbitro que deberfn nombrar los &rbitros antes de entrar en
sateria. Estos srbitrajes deberfn sjustarse y respetar las
disposiciones de las normas de arbitraje del pafs del licenciatario,
con las modificaciones o correcciones que estuvieran en vigor en el
somento dado.

——————

* Reglamento de Arbitraje de la CNUDMI - documento de las Naciones
Unidas A/31/17 (1976), phgs. 37 a 52.
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Cuando quier recurre al arbitraje es el licenciante, el lugar del
arbitraje serd el pais del licenciatario, y cuando quien recurre al
arbitraje es el licenciatario, el lugar ser§ el pafs del licenciante.

12.5 Obligaciones respecto ai cambio de moneda

El licenciatario deber& cumplir con las leyes de su pafs relativas a las
inversiones extranjeras y el cambio de moneda, a sus expensas. Caso de que
fuera necesario el permisc del gobierno para poder transferir los pagos de
regalfas al pais del licenciante, el licenciatario deber§ obtener el mismo a
sus expensas.

AdenSs, el licenciatario debers cumplir con todos los requisitos legales
de su pafs que afecten a la validez del presente acuerdo, a sus expensas.

12.6 Leyes y reglamentos futuros

Caso de que alguna ley o reglamento aplicable al presente acuerdo
invalidara alguna de sus disposiciones, las partes pactarfin los cambios
necesarios para que cada una de ellas obtenga los mismos resultados que antes
de la promulgacibn de la nueva ley o reglamento. Si esto no fuera posible,
las partes pactarin los cambios que deben introducirse en el acuerdo para que
los posibles efectos negativos se distribuyan equitativamente entre ellas.

12.7 Modificaciones

El presente acuerdo constituye la totalidad de lo convenido entre las
partes sobre la materia a que hace referencia. No se considerari v&lida
ninguna variacién o modificacién del acuerdo ni la renuncia a cualquiera de
las condiciones de sus disposiciones, a no ser que se haga por escrito y con
la firma de las dos partes.

Durante el tiempo de vigencia del acuerdo pueden producirse
acontecimientos que dificulten parcial o totalmente el cumplimiento de
alguna obligacifn establecida en el mismo. La interpretaciém que ha de
darse a tales acontecimientos (fuerza mayor) puede diferir mucho y, por
consiguiente, cabe que las partes quieran definir, describir o enumerar
las circunstancias o acontecimientos que permitan a una de las partes
reclamar una exencifén respecto de determinadas obligaciones. En caso de
que las partes no hayan definido estos acontecimientos, la parte afectada
tendrfi que someterse a8 la decisi6n de los tribunales respecto de si la
concurrencia de determinado acontecimiento le permite suspender o

retrasar sus prestaciones sin verse obligada a abonar una compensacién
por falta de cumplimiento

12.8 Fuerza mayor

Cualquier acontecimiento o circunstancia que las partes no pudieran
prever -por ejemplo, guerras, huelgas y cierres patronales, as{ como la
negativa por parte de las autoridades competentes a conceder los permisos
necesarios o la revocacién de los mismos- liberars a las partes de las
obligaciones contrafdas en virtud del presente acuerdo en ls medida y el
tiempo que impidan el cumplimiento del mismo, a 1o que es preciso afiadir un
plazo de tiempo adecuado para reorganizar los trabajos.

Las partes se notificarfn inmediatamente ls concurrencia de tales
circunstancias con objeto de permitir la sdopcibn de las medidas necesarias
para evitar los dafios que puedieran causarse.




12.9 Notificaciones=

Todas 'as notificaciones exigidas en virtud del presente acuerdo deberfn
hacerse por correo certificado a las direcciones sefialadas en la introduccibn
al mismo, & no ser que se haya notificado por escrito un cambio de las mismas
en la forma sefialada en este artfculo en cuyo caso las no~ificaciones deberén
enviarse a la nueva direccibn.

Las notificaciones se considerarfn vilidas a partir de la fecha de
recepcibdn por la parte a la que van dirigidas

En testimonio de lo cual las partes firman el presente acuerdo en la
fecha antes seflalada.

Firmado: Firmado:
por el licenciante por el licenciatario

Fecha: Fecha:




2. Texto ilustrativo de acuerdo de informacibn técnigg

El presente acuerdo se concierta el (dia, mes y afio)

entre

El licenciante (razbn social del licenciante)
con domicilic social en {lugar)

(en adelante denominado el ﬁlicencianteﬁj} por una parte

y
El licenciatario (razbn social del licenciztario)
con domicilio social emn (lugar)

(en adelante denominado el "licenciatario') por la otra parte

1.1 Informacibn técnica

El licenciante se compromete a poner a disposicién del licenciatario toda
la informacibn técnica descrita en el Documento “A" (véase pég. ), que se
adjunta y que se completaré de la forma prevista en dicho documento.

2. Transmisidén de la inforwmacibn técnica

La informacién técnica se podri transmitir oralmente, por escrito o por
medio de demostraciones pricticas, segiin lo requieran las circunstancias, y
debers tener el alcance suficiente como para que unos ingenieros y un personal
laboral competentes puedan entender. realizar y evaluar la materia de que se
trate. La informacibén técnica, sea oral o por escrito, deberd hacerse
en (idioma). La transmisidn puede adoptar cualquier forma
razonable que el licenciante considere apropiada en las circunstancias de que
se trate.

3. Pages

En compensacibén por la informacién que el licenciante proporcionar§ al
licenciatario, éste se compromete a pagar al licenciante la cantidad
deé .eceeesseeo de la cual una mitad deberi abonarse en el momento de la
transmisidn al pafs del licenciatario del proceso inicial completo, la
informacién descrita en el Documento "A" adjunto y la otra mi%ad ... dfas
después de la puesta en marcha de la explotacibn comercial de la planta.

4. Garantias

El licenciante declara que 13 informacifn técnica que deber$§ transmitir
al licenciatario tiene por base los Gltimos adelantos tecnolégicos realizados
por el licenciante o procesos semejantes que han sido utilizados con éxito por
él mismo en plantas de su propiedad. E1 licenciante garantiza que transmitird
al licenciastario dicha informacién técnica de la forma mejor y wis exacta que
sea posible y con suficiente detalle como pava permitir al licenciatario
construir' y explotar una planta moderna y eficsz similar s las plantas que el
licenciante tiene en .....cececevcecsescesss CON UNA capacidad anual
aproximada de ...ccccrveccrcrccecsecs. toneladas méZricas de ..cccvvcrcccccnen
T cecevevesscescosessesss tOneladas mbtricas de ......cocc0000000000000 LB

calidad de los productos serd comparable a la de los productos manufacturados
en dichas plantas en ....ccceevcvvvcccccccee




En un plazo de .......... meses a partir de la terminacibn de las
instalaciones de la planta, se realizarén unas pruebas durante un perfodo de
tiempo no inferior a .......... horas durante el cual la planta trabajaré 2
pleno rendimiento. En caso de que no se hubiera realizado con éxito dicho
perfodo de pruebas en el plazo antes indicado de .......... meses, el
licenciante ser§ responsable de los gastos que originen las nuevas pruebas
necesarias, hasta el 1fmite de .....ccceceveenns

5. Informacibn confidencial

El licenciatario acuerda que mantendré el caricter confidencial de toda
la informacibn técnica que lc proporcione el licenciante en virtud del
presente acuerdo y no la transmitir§ a ninguna otra empresa, persona o
sociedad excepto en caso de haber recibido consentimiento por escrito del
licenciante y excepto cuande dicha transmisifn, sin el consentimiento previo
del licenciante, se limite a las personas empleadas sea por v~ licenciatario o
por un contratista del licenciatario para diseflar, proyectar, construir o
explotar las instalaciones del licenciatario, en la medida necesaria para el
adecuado desempefio de sus funciones, siempre que iichas personas hayan asumido
previamente por escrito el compromiso, de forma satisfactoria para el
licenciante, de no revelar dicha informacién técnica a ninguna otra persona o
empresa, utilizarla con otros propdsitos, o cualquier otra medida que el
licenciante considere necesaria para mantener el car&cter confidencial de 1la
informacién técnica.

6. Imguestos

El licenciatario pagari todos 1los impuestos deé ......cceveeseess de
cualquier clase, los gastos de registro y bancarios, los aranceles o cualquier
otra carga que grave este contrato o los pagos en &l establecidos.

7. Legislacibn aplicable y arbitraje

Las discrepancias y problemas de cualquier tipo que se planteen entre las
partes respecto al presente acuerdo o a la interpretacida, o aplicacibn del
mismo a cualquier cl8usula o punto del contrato, o a los derechos, deberes, o
responsabilidades de cada una de las partes, se remitirin a la decisibn de un
solo 8rbitro en caso de que las partes se pongan de acuerdo en su
nombramiento, o bien de dos &rbitros, de los que cada parte nombrari uno, y en
ambos casos de acuerdo con lo establecido por el reglamento de arbitraje del
pals del licenciatario con las modificaciones legales que estén en vigor en
aquel momento.

8. Fuerza mayor

En caso de incumplimiento o retraso en el cumplimiento de las
obligaciones por cualquiera de las partes provocado por una causa que escape a
su control, tal incumplimiento ¢ retraso no se considerari motivo de rescisién
del presente acuerdo. Los casos de fuerza mayor incluyen, sin que la lista
sea exhaustiva, lcs actos de delincuencia, las guerras, motines,
insurreccicaues, hustilidades, leyes, normas, reglamentos o actos de los
gobiernos, dependencias gubernamentales o agentes del mismo, ausencia o
escasez de medios de transporte o incumplimiento o retraso por parte de los
proveedores de cualquiera de las partes por cualquier motivo. E1l plazo para
el cunplimiento de las obligaciones de las partes se prorrogarf mientras esté
en efecto la causa de fuerza mayor.
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DOCUMENTO "A"

La informacifn técnica incluir§ la informacién suficiente, en los

términos descritos mis adelante en términos generales, que, en opinién del
licenciante, permitir& al licenciatario construir y explotar una planta
petroquimica wmoderna y eficaz para 1a produccibn de ....cececececececcccocncnns

1. Informacibn General

1.1 Condiciones del emplazamiento
1.2 Caracterfsticas del proceso
Servicios
Efluentes
Materias primas
1.3 Especificaciones de ios productos
.1.4 Especificaciones de las materias primas

2. Diseho del proceso

2.1 Diagrama del proceso de febricacibn
2.2 Balance de materiales y calor{fico
2.3 Diagramas de procesos

3. Ingenierfa
3.1 Descripcibn del equipo
3.2 Especificaciones de los instrumentos

4. Manuales del funcionamiento de 1la planta

5. Procedimientos analf{ticos






