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reached by a particular country or area in the development process. Mention of firm names or
commercial products does not constitute an endorsement by UNIDO.
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referencing this publication are requested to follow the Fair Use Policy of giving due credit to
UNIDO.
CONTACT

Please contact publications@unido.org for further information concerning UNIDO publications.

For more information about UNIDO, please visit us at www.unido.org

UNITED NATIONS INDUSTRIAL DEVELOPMENT ORGANIZATION
Vienna International Centre, P.O. Box 300, 1400 Vienna, Austria

Tel: (+43-1) 26026-0 * www.unido.org * unido@unido.org


mailto:publications@unido.org
http://www.unido.org/

a

L//}/
4:’!‘6,'.*..2-,:

&
oy

Yy

EMC/AB/LP/591296 ; /
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Objet : Visite de 1a Délégation Chinoise !
Présentation et information
en magnétoscopie
Visites d'entreprises

Affaire n° 4/041835/4252A Date : 20/01/97

ONUDI Centre International de Vienne

Service des Achats et des Marchés

Service de I'appui opérationnel de I'Administration
BP 300

A-1400 VIENNE AUTRICHE

Destinataire :

A I’attention de Monsieur VILLARD

Réf. de la demande : Votre contrat n° 96/200/JP du 05/12/96

Eléments remis par le demandeur :

Conditions d’exécutions : voir au verso

Etablissement de Nantes
74, route de la Joneliere
B.P. 82617 - 44326 Nantes Cedex 3

Etablissement de Saint-Etienne
7, rue de la Presse
B.P. 802 - 42952 Saint-Etienne Cedex 9 EEETHE .Qﬂ/

Etabhssement‘ (_je Senlis CENTRE TECHNIQUE
52, avenue Félix-Louat DES INDUSTRIES
B.P. 80067 - 60304 Senlis Cedex MECANIQUES



CONDITIONS GENERALES DE VENTE ET D’EXECUTION DES PRESTATIONS

(en vigueur a compter du 1¢r aoGt 1996)

i - Application et opposabilité

La proposition commerciale, & l'instar de tous devis que le CETIM adresse @ ses
clients, s'inscrit dans le cadre des Conditions Générales de Vente ci-aprés. Lo
commande du Client implique donc son adhésion entiére et sans réserve, non
seulement aux conditions particulieres stipulées au recto, mais encore cuxdites
Conditions Générales, lesquelles feront ensemble la loi exclusive des Porties. En
conséquence, sauf ccceptation formelle du CETIM contenue dans ladite propo-
sition, aucune condition particuliere ne pourra prévaloir contre les présentes
Conditions Générales et, sauf acceptation écrite du CETIM, aucune condiion
contraire ne pourra lui étre opposable. Par ailleurs, le foit que le CETIM ne se
prévale pos @ un moment donné de l'une auelconque de ces Conditions
Geénéroles ne saurait étre inferprété comme une renonciation de sa part @ l'une
d'elles. Enfin_ les renseigrements et informations contenus dans les catologues et
tarits concernant tous produits ou prestetions fournis par le CETIM, de méme que
les renseignements et informations de toutes natures contenus dans tous docu-
ments que e CETiM difuse, ne seront contrartuels que pour autant qu'il y sera
foit expressément reference au recto de lo présente proposition et ce, exclusive-

ment daos les fermes y figurant,

il - Renvise des éléments nécessaires a l‘exécution
de la conimoeonde et des éléments résultant de
son exécution
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frois A défuut passé un deloi de deus mais, il sera procede @ leur destruction.
Saut shpulations diffeventes, les essais de réception des éléments constitatts de
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Les notus do porticipetion oux {rois (NPF) émises par le CETHY on
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fourniture du CETIM. Sauf stipulations particuliéres, elles sont
payables par chéque ou virement exclusivement, a 30 jours fin
de mois, net et sans escompte. En application des dispositions
de la loi n° 92-1442 du 31 Décembre 1992, tout retard de paie-
ment donnera lieu & la perception de pénalités calculées sur la
base d‘un taux égal @ une fois et demie le taux légal en vigueur

a la date de paiement fixée.

IV - Garanties et responsabilités

Sans préjudice des dispositions légales applicables -en la motiere, e CETIM
garantit le Client contre foute non-conformité éventuelle des élements constituiils
de sa fourniture contractuelle et contre tout manguement oux régles de Fart Aussi
bien, lo responsabilite du CETIM ne pourre ée mise o couse Gue si les rappae s
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La garantie ci-dessus est expressement exclusive de toute outre.
Ausst bien, le CETIM ne sera tenu coniractueliement ¢ cucune
autre indemnisotion envers le Client cu des tiers ou titre de teus
dommeges, directs ou indiredts, matériels, immateriels cu bien
encore corporels pouvant notomment résulter d'une quei-
conque utilisation par le Client des éléments constitutils de lo
fourniture du CETIM, de ses rapports et/cu des résuliots y censi-
gnes et ce, y compris pendant le délai de garontie visé ci-des-
sus et alors méme que le Clicnt serait pouriant fondé @ notifier
au CETIM une eventuelle non-conformité de sa fourniture. Ce
tels risques, @ condition que le Client en fasse la demande, ne
pourront étre en effet garantis en tout ou partie que moyennang
la souscription d’une police d’assurance spédifique par le CETIM
dent les primes et {rais y relatifs seront & la charge du Client.

V - Utilisation des éléments constitutifs de la
fourniture du Cetim

Soul stiputciions poticuliares, les elémerss constitutife o o fournaure do CETiM,

' . L
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ceflos prévues par le coniat, nil copiés ou eproduils G une quelcenque bin oe
divulgation, ni communiqués & un tiers en vue d'une guelcongue espiciiat o
par ce fiers si ce n'est pour le comple et les besoins jropres du Cliend, ni pro
duirs en ustice. De son cété, le CETIM, saul stipulctions pariculiéres, s'engege
& ne pos divulguer ou communiquer ¢ des tiers ces mimes éléments aux fine
d'une queleongoe exploiation dans les domanies ¢ utilisetion vises ¢i-dessus cu

Feneds e Clent

o E e
Vi - Litiges

Tout différend relotil @ Pintearprétation au 'exdéeution du present
confral, qui n‘avrait pu se résoudre amiablement, sera de la

compeétence exclusive des tribunaux de Paris.
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COMPTE-RENDU DE LA VISITE DE LA DELEGATION CHINOISE -
AU CETIM LES 2 - 3 - 4 DECEMBRE 1996

1. CONTEXTE

A la demande de I'ONUDI, une Délégation Chinoise composée du Président Directeur
Général et du Directeur Technique de la Compagnie d'Electricité de YANCHENG a été
accueillie par le CETIM durant 3 jours (2, 3 et 4 décembre 1996).

Une des activités de cette compagnie est la fabrication de matériel de contréle non destructif, .
notamment des bancs de magnétoscopie. Le but de leur visite en France était de connaitre les
nouvelles technologies dans le domaine de la magnétoscopie, les matériels les plus

performants et d'envisager une collaboration avec des fabricants frangais ou européens.

2. PERSONNES CONCERNEES

Monsieur SONG DA LIN Responsable du "Yancheng Electronic Industrie Bureau"
Monsieur SHEN YU HUI Directeur du " Yancheng Electronic Equipment Factory"
Monsieur CHERFAOUI Chef du Service Contréle Non Destructif du CETIM
Monsieur BARBARIN Animateur et organisateur des trois journées de travail
Monsieur GONG Professeur Chercheur a 1'U.T.C. (Interpréte)
Mademoiselle ZHANG Ingénieur CETIM - contact avec 'ONUDI

3. DEROULEMENT DES JOURNEES

Le programme prévu est donné en annexe 3.
3.1. Lundi 12 décembre

e Accueil de la Délégation par Messieurs CHERFAOUI et BARBARIN.

{‘ ¢ Présentation de I'organisation et du fonctionnement du CETIM.,
j Relations entre le CETIM et les PMI, PME.

Ce dernier point a particuliérement intéressé la délégation qui souhaite développer dans son
pays des structures identiques a celles du CETIM envers les petites et moyennes
entreprises.

Les points abordés sont regroupés dans l'annexe 1.
¢ Visite rapide de quelques laboratoires du CETIM.

- Centre de formation et de certification CND
- Service métrologie

- Laboratoire de mesures par lasers

- Atelier d'usinage a grande vitesse

- Plate-forme d'essais de fatigue

- Centre de documentation et d'information

- Laboratoire d'analyse des avaries
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e Visite des laboratoires CND : -

- Démonstration du contréle par ressuage, magnétoscopie, courants de Foucault
- Visite des installations d'essais sur appareils & pression
- Visite des installations du contréle par ultrasons :

. cuve ultrasonore a haute fréquence

. chaine de mesure des contraintes

. appareil MAGDA : mesure de la profondeur de traitement thermique

L'aprés-midi a été essentiellement consacrée aux techniques de contrble par voie électro-
magnétiques (magnétoscopie, courants de Foucault).

La Délégation s'est particulierement intéressée a tout ce qui touche les étalonnages des
appareils, la normalisation, les procédures de contréle, le savoir faire, la formation et Ila
certification des opérateurs.

Une documentation d'ordre général concernant ces points a été remise a la Délégation (ex :
liste des normes en contréle non destructif).

3.2. Mardi 3 décembre 1996

Visite de la société IXTREM a Chalons/Sadone spécialisée dans le développement et la
fabrication de matériel de controle électromagnétique :

¢ magnétoscopie sans contact,
e magnétoscopie par champ magnétique tournant,

e matériel de détection de défauts sans contacts utilisant les courants de Foucault et les flux
de dispersion.

La visite a été trés riche d'informations et s'est concrétisée par une lettre d'intention de
collaboration entre la Délégation et la Société IXTREM.

3.3. Mercredi 4 décembre 1996 (matin)

Visite d'une installation de la société IXTREM chez GEC ALSTHOM au Creusot (accueil de
Monsieur FEUGERE : Chef d'Etablissement adjoint). Cette division est spécialisée dans la
fabrication de bogies de matériel ferroviaire (TGV, métro ...).

Aprés un rapide tour d'horizon sur la fabrication, la Délégation a pu assister a des
démonstrations sur le contréle magnétoscopique sans contact des piéces de sécurité. C'est ce
point sur le contrdle qui intéressait essentiellement les deux personnes.

La journée s'est poursuivie dans les locaux du CETIM a Senlis par une table ronde en
présence de tous les intervenants et s'est concrétisée par les thémes d'éventuelles
collaborations futures (annexe 1).
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4. CONCLUSIONS ET PERSPECTIVES

En conclusion, lors de cette visite, la Délégation Chinoise s'est montrée extrémement
intéressée et passionnée tant sur les aspects théoriques et technologiques des matériels
présentés que par la compétence et le savoir faire des personnes concernées par les problémes
de contréle non destructif. Les contacts trés fructueux de part et d'autre permettent d'envisager
des collaborations a l'avenir. Les axes principaux pouvait faire l'objet d'échanges se trouvent
en annexe 2. En effet le systéme de formation et de certification COFREND pourrait étre un
premier domaine intéressant la Délégation Chinoise.

Le Chef du Service Les Responsables de 1'affaire
Contypé Destructif

M. CHERFAOUI A. BARBARIN / F.ZHANG

_1/42
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ANNEXE 1

ORGANISATION ET FONCTIONNEMENT DU CETIM

Transparents présentés a la Délégation
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Les mdustnes mecamq’ues

Une bianche industrielle vitale pour I'économie

& Répartition (%) des salariés de la métallurgie

Construction Métaux Automobile Construction Industries
navale et électrique et  mécaniques

aéronautique électronique

E 7 600 établissements B 146 milliards de Francs

B 520 000 salariés a l'importation

" # 5°rang mondial
B 315 milliards de Francs .
de CA, soit 10 % en production
de l'industrie francaise B 5¢exportateur mondial

B 149 milliards de Francs ® RetD:1,9 %ducCA.
a I'exportation
® Place des industries mécaniques francaises en Europe
(en MM d'Ecus)

Allemagne Grande-Bretagne France italie
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Les industries mécaniques

ournisseurs de tus utries,
des collectivités, des ménages ...

R R B

© Métiers
(4500 entreprises, 88 MMF HT de C.A.,

245 kF HT de valeur ajoutée par employé)
Forge |

Découpage, emboutissage

Traitements thermiques et superficiels
Mécanique industrielle, usinage
Chaudronnerie

& Equipements
(1450 entreprises, 91 MMF HT de C.A,,
278 kF HT de valeur ajoutée par employé)
Machines agricoles
Machines-outils
Matériels thermiques et frigorifiques
Moteurs, compresseurs, turbines

Equipements pour I'agro-alimentaire,
chimie, plastique

Matériel textile

Equipements pour l'industrie du papier
Matériels de TP, sidérurgie, fonderie, mines
Matériels de manutention et de levage
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Les mdustrles mecanlques

Fournlsseurs detoute les mdustrles,
des collectivités, des ménages ...

@ Composants et petits équi
Z*g (1650 entreprises, 77 MMF HT de C.A,,
260 kF HT de valeur ajoutée par employé)

Boulonnerie
Outillage électroportatif

Ressorts, quincaillerie, petits articles
métalliques

Articles ménagers, appareils ménagers
Outillages pour machines
Engrenages et organes de transmission

Transmissions hydrauliques
et pneumatiques

Robinetterie
H Pompes

Equipements de bureau et matériels
de traitement de l'information

Roulements

Fits, tonnelets et divers

Mesure, pesage, régulation, optique
Matériel médico-chirurgical
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Une implantation nationale

M PR

@ Répartition des effectifs par région, en pourcentage
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Les industries mécaniques 4

Une majorité de PME

© Entreprises cotisant au CETIM

Cotisations %

< 100 > 500
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Un organisme au service de la mécanique

TS

B Sacréation: 1965

Son statut : Centre technique, loi de 1948

Sa mission : contribuer au développement

de la recherche, a I'amélioration de la productivité
et a la garantie de la qualité dans les industries
mécaniques et, d'une maniére générale,

au progres des techniques de ces industries.

7600 entreprises cotisantes

B Cotisation égale a 1,12 pour mille du C.A. HT

Mars 1993«
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LleCETIM . 4

des centres techniques francais

® 18 C.T.l. (4 000 collaborateurs, 115 000 ressortissants)
en réseau pour :

E Défendre et promouvoir le modele C.T.I.

mais surtout pour :

B Développer les transferts entre les différents
secteurs industriels (intersectorialité)

E Développer les programmes d'études
intersectoriels

@ Développer les activités de formation
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Le CETIM

Le contréle de | Ia professmn -
La tutelle de I'Etat
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Des moyens décentralisés

SRS

E 3 sites principaux
Senlis 454 personnes

Direction générale
Services centraux

Etablissement
Nantes | 87 personnes
Saint-Etienne | 106 personnes

2 2 Proxi-Cetim

Grenoble et Orléans 23 personnes

B 16 délégations régionales
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Des moyens décentralisés

AR

€ 670 collaborateurs, dont :

310 ingénieurs et cadres, 190 techniciens,
170 ouvriers et employés

4
' >
'
- Lie,
£ . 35
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X . [ 3R J Io
- o Senlis
T
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C . i
N - S
-4 ki)

Nantes_e ; . Ny
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’ e Etablissements
1 A
2 # Proxi-Cetim

a Délégations régionales

‘A Centres associés
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Le budget

® 370 MF HT (1992)

@ Ressources
67,8 % : cotisations
25,4°% : prestations
6,8 % : contrats publics et divers

® Dépenses
Actions collectives : 64,6 %
2 % : marketing
40,4 % : études et recherches
7.2 % : normalisation
4,2 % : actionrégionale

10,8 % : représentation de la mécanique

Transfert : 35,4 %
24,8 % : prestations des laboratoires et conseils
3,5% : Progiciels

5,.2% : enseignement

1,9 % : documentation - Publications
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Des compétences techniques étendues

R RN o3

@ Organisation générale de I'entreprise

Qualite

Organisation et systemes d'information
Utilisation rationnelle de I'énergie
Environnement

Information technologique

& Conception

Conception assistée par ordinateur
Calcul

Choix et performances des matériaux
Groupes de créativité en conception

# Production

Organisation et méthodes
Automatisation de la production |
Connaissance des procédés de mise en ceuvre

- usinage

— découpage et formage des téles

~ mise en forme par forgeage

~ traitements et revétements

- mise en ceuvre des polymeres et composites

Procédés d'assemblage
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Des compétences techniques étendues

o

& Controle
Mesures
Controle non destructif

Acoustique industrielle

& Machines, commandes et composants
i Approches générales
‘ - sécurité des machines
- disponibilité des équipements
Composants et équipements particuliers
- transmissions mécaniques
- transmissions hydrauliques et pneumatiques
- pompes, robinetterie, turbines
~ joints et systémes d'étanchéité
- commandes électroniques industrielles

-~ matériels thermiques et frigorifiques
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Une strategie mobilisatrice

@& Un marché prioritaire :
les entreprises mécaniciennes cotisantes

5 points-clés

B Ecouter et identifier leurs besoins

& Utiliser au mieux leurs cotisations pour :
- satisfaire les besoins collectifs
~ développer des produits et services
correspondant aux attentes industrielles

B Assurer par I'augmentation
de la vente de ces produits et services
I'indispensable transfert de technologie :
- en priorité avec notre marché des cotisants
- mais aussi avec les non-cotisants,
leurs donneurs d'ordre ou clients

et ainsi

B Développer des relations privilégiées
avec les entreprises mécaniciennes cotisantes

# Augmenter la part des ressources propres
dans notre budget
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Le CETIV

Trois activités complementaires

Marketing stratégique

MARKETING 7

Marketing
produits et services

RECHERCHE S - —
DEVELOPPEMENT

TRANSFERT S
INDUSTRIEL

| Mér‘sv19:93 _:°‘ﬁ°, 15
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@ Stages «Catalogue»
En 1992, 2100 stagiaires

@ Stages personnalisés

En 1992, 1800 stagiaires

e e ot
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16 MiF H.T. de C.A.,
3900 stagiaires

La formation

# Entreprises cotisantes

Nombre %

@ Entreprises clientes

EBIK

&
N

it




20/01/96

CENTRE TECHNIQUE L N °
DES INDUSTRIES

MECANIQUES

4/041835/425.2A 24 , 42
Folio___

S

L'information

Technologique et mstltutldnnelle

Une action multimeédias et multiproduits

E Service question-réponse

15 000 interventions par an

# Recherches bibliographiques

et veille technologique

550 interventions par an

E Banque de données
bibliographiques

100 000 signalements
# MECA-CD

CD-Rom sur les technologies
mécaniques

® Fourniture de documents
5 000 documents par an

E Audiovisuels
9 titres au catalogue

& Publications

ouvrages : 170 titres

17 000 exemplaires
diffusés par an

Mars 1993 <032

Technologies Mécaniques :

11 numéros par an + 1 index
(450 exemplaires par numéro)

CETIM - Informations :

5 numéros par an
(15 000 exemplaires par
numéro)

La lettre du Cetim :

10 numéros par an
(10 000 exemplaires par
numeéro)

Les lettres professionnelles
3 titres

Rapport d'activite
(20 000 exemplaires)

E Journées techniques,
colloques, congreés
60 par an

# Expositions
30 par an
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Un appui important a I'industrie

Par :

2 Une surveillance des travaux
de normalisation (veille technologique)

Un important soutien financier a 'UNM
Des études techniques prénormatives

Des expertises techniques dans les instances
de travail (UNM, AFNOR, CEN, 1SO)

Des produits d'accompagnement facilitant
I'emploi des normes (progiciels, ouvrages,
stages de formation).
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30 produits au catalogue

& Des outils pour:
Les bureaux d'études
B Les méthodes
B La fabrication
B Le controle
‘B La gestion

E L'enseignement
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L‘alde dlrecte

Des prestations adaptées aux besoins

R AR R

B Essais

E Mesures
g Controles
B Conseils

& Expertises

2 Etudes spécifiques
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L'aide directe

77 MIF H.T. de C.A. , 5600 interventions

@ Entreprises cotisantes
2,2 %

Nombre % Cotisations %

@ Entreprises clientes

Nombre %

<100 EEEER = 100 - 499 gemmesm

Mars 1993 e n° 28
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La réponse a la diversité des besoins

2 Des produits et des services
L'aide directe

B Les progiciels

La formation
2 L'information

E La normalisation et la certification

Pour

B Diffuser les résultats d'études

Mettre a disposition, a titre individuel et collectif
des compétences pointues et pluridisciplinaires

B Rendre accessibles des moyens techniques
mutualisés, performants et maitrisés

23 % de taux de pénétration annuel du marché
des ressortissants (50 % cumulé sur 4 ans)

1993 e n°26 -
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” De nombreux partenalres
francais et étrangers

B 27 contrats européens
110 laboratoires et entreprises partenaires

E 68 contrats de recherche avec des centres techniques,
organismes universitaires, autres organismes de
recherche publics ou privés francais (hors contrats
européens)

B 5 contrats cadres avec des organismes francais
(ADEPA, CEMAGREF, CSTB, UTC, IS).

B 12 theses en collaboration avec 9 universités
et grandes écoles

E 43 conventions avec des organismes d'enseignement
(secondaire : 22, supérieur : 21).

B 51 participations a des formations extérieures
(éducation nationale, AFPA, organismes
professionnels, CCl...)

2 30 journées techniques et congrés organisés avec
des partenaires (centres techniques, organismes
d‘enseignement, organismes professionnels, CCl,
associations techniques, sociétés savantes...).

# 400 engagements dans des associations, instances
et groupes de travail francais et étrangers.
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Une actnvnte |mportante S exergant
au beneflce de toute Ia professlon

€ Une centaine de théemes d'études

€ Une dizaine de theses en préparation

@ 3 types d'études

Etudes prospectives
(montée en compétence, création de compétence)

E Etudes collectives a finalité
développement de Produits et Services
d'usage général

® Etudes collectives professionnelles pilotées
par les professions

Le réle du Cetim est de fédérer I'effort national
de recherche technologique en mécanique
et de participer a |'effort européen de recherche.
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Répondre a I'attente des ressortissants

B Analyse des besoins exprimés par les entreprises
ressortissantes

Analyse des possibilités internes
(produit ou service a faire évoluer ou a développer)

Analyse des produits et prestations
de la concurrence

@ Approche Marketing-mix

~ description du produit en fonction
des besoins clients

- définition marché et «cibles»
- politique de prix
- politique de distribution




33 4 42

Folio——. ,,

20/01/96 N© 4/041835/425.2A

CENTRE TECHNIQUE Le
DES INDUSTRIES
MECANIQUES

Marketing stratégique 4

Les commissions et groupes de travail

% Une mission en 6 points

B Participer au recueil et a I'analyse des besoins

B Hiérarchiser les besoins, proposer des actions
collectives

E Définir le programme annuel dans le cadre du budget
alloué a la profession

B Suivre et accompagner les actions
Evaluer leurs résultats

B Faciliter leur transfert
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Marketing stratégique B

Les commissions et groupes de travail

@ 17 commissions, 50 groupes de travail, 700 membres

17 commissions
300 membres

.. 50 groupes
de travail
: 400 membres

@ 2/3 de PME

< 100
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RO

L'enquéte annuelle de besoins

R 2o

Les phases de I'enquéte Les actions induites

Echantillonnage

Hiérarchisation des actions
professionnelles

et Syndicats |

Recueil des besoins
* Chargés de profession

| , .y
} Répartition des moyens par
| domaines techniques

|

Direction générale

Traitement commercial a court terme

(produits et services disponibles)
Chargés de profession.
- équipes ad'hoc

Définition des actions
interprofessionnelles en liaison
avec les analyses a long terme

Capacité de réponse

- ..Compétences techniques -

aux besoins
Niveaux de faisabilité

/ Données
pour politique commercial
Produits et services

e
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42 Chargés de profession

Collaborateur(s) Cetim
~chargé(s) de profession

Professnons

Equipements agricoles Jean-Michel Darrouzes,
Yves Birembaut,
André Charentus

i

Machines outils, machines a bois Robert Geslot
-‘Fours Claude Bord

Matériels thermiques et frigorifiques Jean-Michel Darrouzes,
Alfi Abdel Malek

Moteurs compresseurs turbines Maurice Péré

T TR T ST T

Matériels pour l'industrie alimentaire Yvon Vendeville

Matériels pour la chimie Claude Bord

et les plastiques

Matériel textile Daniel Goutte
Equipements pour l'industrie Eric Babaud

du papier

Matériels de TP, sidérurgie, Jean-Pierre Devimeux,
fonderie, mines Gérard Dequevauviller
Matériels de manutention Robert Geslot,

et de levage Paul Monnier
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Marketing stratégique

42 Chargés de profession

pmfess,ons Collaborateur(s) Cetim
- chargé(s) de profession

Boulonnerle S Pierre Ravassard

Outillage électroportatif Alain Brand
Quincaillerie Michel Peyret
Ressorts, petits articles métalliques Roland Coutin
Fats, tonnelets

Articles et appareils ménagers Jean Chalier
Outillages pour machines Gérard Faidherbe

Engrenages et organes de transmission Michel Octrue

Robinetterie Jean Kermarec
Transmissions hydrauliques Jean-Pierre Lecerf
et pneumathues

Pompes Robert Pozzoli
Machines de bureau Emile El Kouri
Matériels de traitement informatique

Roulements Pierre-Alain Hacq
Mesure, pesage, régulation, optique Pierre Collette
Matériel médico-chirurgical Henry Ancenay

Mars1993en°18. . -
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ue

 Professions

Forge, estampage,
matricage

Découpage, emboutissage
Traitements thermiques
et superficiels

Mécanique industrielle

Chaudronnerie

Claude Bourmcon

Claude Bouhélier,
Francois Mortier

Bernard Sutter,
Daniel Duchateau

Paul Giorgi,

Michel Gruaz,
Bernard Mennegaut,
Daniel Thuillier

Francois Mortier,
Alain Bonnefoy,
Pierre Poujardieu,
Louis Primot

Folio *8/ 42
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‘Marketing stratégique 4

Deux actions essentielles

3 R

@ Collecte et analyse des besoins des entreprises :

les canaux

Les enquétes par visites des chargés de profession
Les contacts directs

Les relations étroites avec lI’'organisation
professionnelle (FIM, syndicats professionnels)

Les commissions techniques et groupes de travail

Veille technologique : les sources et les moyens

Publications
(périodiques, ouvrages, théses,normes, brevets...)

Banques de données

Missions a l'étranger

Congrés

Salons

Commissions de normalisation

Relations avec lI'enseignement et la recherche

Etudes de marché

Mars 1993 # n° 1




Le __ 20/01/96 N 4/041835/425.2A Folio 40

CENTRE TECHNIQUE
DES INDUSTRIES
MECANIQUES

ANNEXE 2

AXES PRINCIPAUX POUVANT FAIRE L'OBJET D'ECHANGES

1. La formation des opérateurs en contrdles non destructifs dans les diverses techniques :

Ultrasons
Magnétoscopie
Courants de Foucault
Radiographie
Ressuage

Emission acoustique

2. La certification des opérateurs en contrdles non destructifs selon les normes européennes
EN 473 et ISO : un systéme de certification a trois niveaux de qualification progressive
(niveaux 1, 2 et 3).

3. Le matériel d'essais non destructifs et notamment les équipements de magnétoscopie.

4. Le développement de méthodes d'automatisation du contrdle par magnétoscopie afin de
transformer un contrdle visuel en un diagnostic automatisé avec systéme d'analyse de
I'image enregistrée par une caméra électronique.

5. L'introduction des nouvelles techniques de traitement des données et de l'information tel
que le traitement du signal, 'analyse multidimensionnelle des données et les réseaux de
neurones.

6. L'application des techniques d'essais non destructifs a la mécanique : tubes, capacités,
réservoirs, appareils a pression ... pour des problémes de résistance a la corrosion, a la

fatigue et au vieillissement.

7. Les essais non destructifs appliqués aux nouveaux matériels tels que les matériaux
composites et céramiques.

Cette liste de thémes n'est pas exhaustive.

40 ; 42
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ANNEXE 3

PROGRAMME DE STAGE ET DE VISITE

LUNDI 2 DECEMBRE

e Arrivée de la délégation au CETIM a 9h00.

¢ Accueil par Monsieur CHERFAQOUI, Chef du Service Controle Non Destructif et
Monsieur BARBARIN, accompagnés de M. GONG (interprete).

e 9h00 - 10h00 Présentation de 1'organisation et fonctionnement du CETIM.
e 10h00 - 10h15 Pause.

e 10h15-12h30 Visite du laboratoire CND :
Ultrasons (MAGDA, cuve HF),
Emission acoustique,
Radiographie,

Courants de Foucault,
Barkhausen,

Centre de formation.

e 12h30 - 14h00 Déjeuner au restaurant visiteurs du CETIM.

e 14h00 - 16h00 Présentation par M. BARBARIN de la magnétoscopie :
Matériels, '

Méthodes,

Normes,

Formation et certification COFREND.

e 16h00 - 17h00 Discussion.

e 17h00 Retour sur Paris.
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MARDI 3 DECEMBRE

e Départ pour Chilon/Sadne
La délégation est accompagnée par Messieurs BARBARIN et GONG.

o Arrivée chez IXTREM vers 12h00 (société de distribution des matériels en

magnétoscopie).
e 12h30 - 14h00 Déjeuner avec le PDG de la société.
e 14h00 - 17h00 Visite de la société.
e 17h00 Départ pour Le Creusot (GEC Althom).
MERCREDI 4 DECEMBRE

e 9h00-11h00 Visite de GEC Althom.

+ 13h00 Retour a Senlis.
e 17h00 Table ronde au CETIM.
e 19h00 Retour a Paris.

Composition de la Délégation chinoise :

e Président du Bureau d'Electronique de la province de JIANGSU :
Monsieur SONG DALING

¢ Directeur de la Société d'équipements électroniques magnétoscopie :
Monsieur SHEN YUHOU

Folio 2.



