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INTRODUCTION 

Le rapport final de cette operation consiste a presenter les programmes de travail organises dans la 
region Provence-Alpes-COte d'Azur en France, par l'ADECI, au benefice de quatre entrepreneurs et 
dirigeants d'entreprises au Maghreb : 

- Monsieur BOUMESSILA, PDG de l'Entreprise Portuaire de BejaTa (Algerie) 

- Monsieur FRIKHA, PDG du Groupe JASMINAL (Tunisie) 

- Monsieur BERRADA, Directeur de la societe SINPEC (Maree) 

- Monsieur DASSOULI, Administrateur de la societe DOH lndustrie (Maree) 

La selection des entrepreneurs maghrebins et franyais fait suite aux travaux executes dans Jes phases 
prealables du programme (cf rapport intermediaire). 

En outre, ce rapport fait part des compte-rendus des principaux entretiens et visites d'entreprises 
effectues, ainsi que des perspectives de partenariat industriel evoquees ou am~tes par Jes 
entrepreneurs. 

On pourra noter que les rencontres ont eu lieu conformement aux programmes previsionnels, que 
l'accueil fut toujours excellent et que l'essentiel des rendez-vous ont mis en presence des 
entrepreneurs existants et travaillant deja dans le m6me secteur d'activite. 

23 entreprises regionales ont ete rencontrees par Jes quatre entrepreneurs maghrebins, dent 18 ont 
ete visitees sur le terrain. On pourra noter le nombre important de contacts pour le dirigeant algerien, 
compte tenu du fait qu'il a souhaite examiner non seulement les possibilites de partenariat dans le 
domaine de la maintenance industrielle mais aussi dans celui des echanges portuaires. 

L'ADECI assure le suivi des contacts etablis entre Jes entreprises qui laissent augurer de bonnes 
perspectives. A titre d'exemple, la societe MARITON se deplace en mai 1996 au Maree aupres de 
DOH industrie, l'EPB de Bejaia examine actuellement des offres des societes Marine Technologies et 
Solomat. .. 
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PROJET DE MAINTENANCE DU PARC NAVAL ET DU PARC MANUNTENTION DE 
L'ENTREPRISE PORTUAIRE DE BEJAIA 

PROGRAMME 
Organise par l'ADEO avec la coDaboradon de la C.R.C.I. PACA 

A MARSEILLE, du 1 er au 5 _AVRIL 1996 
A l'lntendon de M. BOUMESSILA Abdelkader, 

PDG de l'Entreprise Portualre de Befaia (ALGERIE) 

Lundi 1 er AVRIL 1996 

10 H 00 M.G.International (MGO 
Monsieur MIGUET et Monsieur GARIBOLDI 
31 boulevard de Magallon 
13015 MARSEILLE 
lngenierie portuaire 

Mardi 2 AVRIL 1996 

9 H 15 Accueil a I' ADECI par Jean-Claude SITBON, Directeur General 
lmmeuble CMCI (Ascenseur A -ler etage) 
2 rue Henri Barbusse 
13001 MARSEil..LE 

10 H 30 SO LOMA T 
Monsieur Eric SUGLIANO 
PAM Bat. Est/Forme 9 
13015 MARSEILLE CEDEX 15 
Maintenance engins de manutention portua.ire 

15 H 00 Reunion avec un groupe d'entreprises regionales, specialisees dans l'activire de 
maintenance industrielle. 
Lieu: Chambre Regionale de Commerce & d'Industrie (meme adresse que I' AD ECO 

Salle de reunion 30 

Association Regionale pour le Developpement de la Cooperation lndustrielle Internationale 
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Entreprbes conviees : 

A.M.F. GIOCANTI 
Monsieur Alain PELLEGRIN 

DEVINO 
Monsieur Pierre GARCIA 

UNION DE BANQUES ARABES & 
FRANCAISES 
Monsieur Gerard SALORD 

Mercredl 3 AVRIL 1996 

10 H 00 MARINE TECHNOLOGIES 

CENTRAC 
MARINE TECHNOLOGIES 
Monsieur Claude DURAND 

SO MONET 
Monsieur Alain TRESSE 

FOURELAGADEC~RIBATTI 

Monsieur Robert COLLIGNON 

Monsieur Claude DURAND (presence de sous-traitants) 
Enceinte Portuaire - Porte 4 

14HOO 

16H30 

17H 15 

13005 MARSEILLE 
Reparation navale - Maintenance industrielle - Chaudronnerie 

Visite d'une ou deux entreprises, en fonction des resultats de la reunion du mardi 2 
avril 1996. 

Rendez-vous de travail a l'ADECI 

Rendez-vous avec Monsieur BOY ADilS, President de l'IMED 

leudl 4 AVRIL 1996 

8 H 30 Visite du Port de Fos et du Terminal Containers 

14 H 00 Reunion de travail avec le Port Autonome de Marseille 
Madame ROMANI 
23, place de la Joliette 
13002 MARSEILLE 

15 H 30 SUD CARGO 
Monsieur CARDI 
17, avenue Robert Schuman 
13002 MARSEILLE 

17HOO SNCM 
Monsieur P ARIGGI 
61, boulevard des Dames 
13002 MARSEILLE 
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Vendredi 5 AVRIL 1996 

11H00 SCAC 
Monsieur CHIENT ARETTO 
26, boulevard Gay Lussac 
13014 MARSEILLE 
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COMPTE RENDU DE LA REUNION DU 2 AVRIL 1996 ENTRE 
LA STE. SOLOMAT ET l'ENTRE?RISE PORTUAIRC OE BEJATA 

Catte reunicn a'ast tenue an presence de Mr Abdelkader DOUSSEMILA et Mrs. 
SUGLlANO pere et flls, alnsl que Mr GUIRAMAND represemant ADECI. 

Le bQt de la rencontra •tal\ de revclr le prcfat d'accord de partenarlat qui avalt 
et6 ml3 au point en 1993, et qui n'avaf\ pas ccnnu da auita du falt d'una mesantenta entre 
les administrations algerlennes cancarnees par ce projat. 

Lea chan~ements survenus dana !es dernler3 mols dans l'organisatlan de la gestion 
portualra en .Algeria permettent d'anvisagar l nouveau une solution da partenar1at entra 
E.P.S. at SOLOMAT, et de reactuallser le projat da 1993 en tenant ccmpta du travail deja 
realise par E.P.S. et des objectlfs plus etendus qua vise cette Ste. 

Mr. BOUMESSILA a expose les reallsatlcns effoctuees sous sa dlractlon qui 
concsrnent une partle des previsions contenues dans la projet Initial, at lndlque les 
domalnes dans lesquel aa Ste est prAte a lnvestlr afln d'amellorer sa capaclte 
d'lnterventlon dans la maintenance et la gestlon des engins de manutentlon portualre 
actuellemant en service et ceu:x dent l'acquisitiun est programmea. L'obfectlf de ~.P.a. 
etant d'offrlr ses services aux dlvenies Stes d'acconages de la region de BEJATA at ansutta 
d'&tendre ses actlvltea vel"3 ALGER ct autras perts. 

Mrs. SUGLlANO, Ont dcnne leur accord pour assister E.P.S.dans sa demarcha, et Us 
ont damanda l Mr BENASSILA de blen voulcir teur fzslre parvenlr un etat des lieux de sas 
atellers afln qu'\I leur soit poa:slble, a partir des instZlllZltlons actuellea do proposer las 
mcyens complementalras corraspondant aux daslrs par lul exprimes. 

11 a eta 'galamant lcnguament debattu de !'assistance formation i::our le personn1JI 
de E.?.B., fcrmatlcn qui dcnnerait lieu a des stages du personnel algerien dans !es atellers 
de SOLOMAT. 

Les formes qui seralent dcnnees au partenarlat envisage cnt eta evoquees, y 
c:omprts une event\Jelle parclclpatlcn de SOLOMAT au capital de E.P.a., mals II a eta 
entendu Clue ce sutet seralt mis au point apres qua SCLOMAT alt rei;u l'l\tat des lieux et 
redlga ta nouvelle mcuture au projat. 

II a ate prsvu une prcchalne rancontro qui se tlendra, so1t a MARSEiLLE sclt a 
BCJAfA, en fonctlcn de fa iituation lcca{Q, 

Mrs SUGLIANO et BOUMESSiLA on\ ensuite traita d'un apcel d'offra land par 
E.P.B. concamant la fcumiture d'englns de mCJnutentlon pcrtuaira, auquel SOLOMAT serait 
lnterassee a partlc!per pour le let conesmant les e1evateur3, 

Les partlc!panb ant d&clde de malntenlr le contact de fac;on a proc;rasser dans \eur 
projet commun et la date de leur prochalne rounlon sera flxea aussitOt ?repare le projat 
des acc~rds de partemar!at objet de lour rencontra. 

4 



1 - L'Entreprise.Portuaire de Bejaia 

1.1. Presentation generate de l'entreprise 

1.1.1. Cadre juridique 

L'Entreprise Portuaire de Bejaia est creee par Decret n° 82/285 du 14 AoOt 1982. Enreprise 
publique economique, soclete par actions au capital de 10.000.000 DA depuis le 15 Fevrier 1989. 

1.1.2. Missions 

L'entreprise est chargee, dans le cadre du Plan National de Developpement Economique et 
Social et dans le but de partlciper a la promotion des echanges exterieurs du pays, de la gestion, 
de l'exploltatlon et du developpement des ports dent elle a la charge. 

1.1.3. Activites 

* Exploitation de l'outillage et des Installations portuaires. 

* Execution des travaux d'entretlen, d'amenagement et de renouvellement de la superstructure 
portuaire. 

* Elaboration, en liaison avec les autres autorites concernees de programmes de travaux 
d'entretien d'amenagement et de creation d'infrastrucures portuaires. 

* Operations d'acconage et de manutentlon portuaire. 

* Operations de pnotage, remorquage et lamanage. 

*Police et securite portuaire dans les llmites geographiques du domaine public portuaire. 

1.1.4. Capacites portuaires 

Debit des pastes d'accostage 

3 millions tonnes pour les marchandises generates. 
19 millions de tonnes pour !es hydrocarbures. 

Entreposage 

400.000 m2 de surfaces non couvertes. 
15.000 m2 de surfaces couvertes. 

1.1.5. Mavens materfels 

Engins de manutentlon 

• 52 chariots elevateurs, 
• 6 grues, 
• 12 pompes a grains, 
• 6 bennes preneuses. 

20 charios 91evateurs sent lmmobmses, soit 34 % du pare. 
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2 grues sent a l'arret, soit 33 % du pare. 

Pare naval 

- 4 remorqueurs, 
- 3 pilotlnes, 
- 6 canots d'amarrage. 

so % du pare naval sent constitues par des engins d'un age moyen de 21 ans. 

1.1. 6. Perspectives 

Exploitation en partenariat avec l'OAIC d'lnstallatlons specialisees. 

Specialisation d'un qua! et de sa superstructure et d'un petit terminal de produits de masse ( den­
rees importees par l'OAIC ). 

Specialisation d'un quai en paste polyvalenl 

Realisation d'un pare a feu d'une capaclte de 50.000 tonnes. 

Renouvellement des equipements de manutention. 

A long terme, renouvellement du pare naval. 

6 



1~2. Parte_!1ariats recherches 

L'Entreprise Portuaire de Bejaia recherche des partenaires auteur de trois axes d'action : 

1.2 1. Maintenance du pare naval. 

* Axes : carrenage et revision des moteurs. 

* Marche 

a - Besoins propres de l'entreprise qui dispose de 4 remorqueurs, 3 pilotines et 6 canots. 

b - Besoins des Entreprises Portuaires de Jljel, Skikda, Djendjen et Alger. 

c - Prise en charge des besoins de la flotte de peche des ports de Annaba, Azzefoun, Jijel, 
Bejaia ( 3 bateaux ), Skikda et Mansouriah. 

1.2.2. Maintenance du pare de manutention ( chariots elevateurs et grues mobiles ) 

* Marche 

a - Prise en charge des besolns propres de l'Entreprise Portuaire de Beja'ia 
Chariots elevateurs (52) - grues mobnes sur pneus (06). 

b - Entreprises llmitrophes de Bejaia, notamment E.NAP .AL, E.N.1.P., SONATRACH et sec­
teur prive, ce qui represente un potentiel important 

c - Autres : entreprises de Jljel, Skikda et Setif. 

1.2.3. Formation et assistance technique dans les domaines ci-dessus 

II est particulierement attendu une assistance dans : 

- la gestion et !'organisation de la fonction • maintenance •• 
- la gestlon des stocks et la comptabilite matiere. 

Personnes a contacter 

M. BOUMESSILA Abdelkader, President Directeur General, 
M. KARA Kamel, Directeur des etudes, 
M. MOUSSAOUI Rabah, Directeur des travaux 
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EVALUATION DES BESOINS LIES A LA FONCTION MAINTENANCE 

1.· IMPORTANCE DU PARC DE L 1 ENTREPRISE: 

1. 1. Pare nava 1 : 

4 Remorqueurs 
3 Pilotines 
6 Canots 

1.2. Pare de manutention 

52 Chariots ,l,vateurs 
6 Grues mobiles 

2. BESOINS EN PIECES DE RECHANGE: 

2.1. Par·e naval: 1 .500.000 FF 

Pour le financement des pi~ces de rechange de marque: 

- PIELSTICK pour les remorqueurs Chellifs II et VI 
- DEUTZ pour le remorqueur Seybouse III 
- G.M. pour les pilotines et les canots 

r=· ar·c de manuten ti on: 1.000.000 FF 

Pour le financement des pi~ces de rechange d~ marque: 

- GOTTWALD pour la grue de 15 tonnes 

- DEMA•3 pour la grue de 20 tonnes 

- STILL pour les chariots ~l~vateurs de 15 tonnes 

- HYSTER pour les chariots ~l~v~teurs de 18 a 28 t 
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3. PRINCIPAUX FOURNISSEURS FRANCAIS: 

* NICOLAS France pour les grues 

* PENNEN France pour les moteurs G.M. 

* SEMT PIELSTICK pour les remorqueurs 

* COM et SATI France pour les chariots elevateurs 

4. FORMATION ET ASSISTANCE TECHNIQUE 500.000 FF 

- Formation propre a la Maintenance 

- Formation liee a la Maintenance 

Il est particulierement attendu une assistance dans: 

- La Gestion et l'Organisation de la fonction Maintenance 

- La Gestion des stocks et la Comptabilit~ ma~iire 

L' Objectif vise 
charge des bescins 

5. PARTENARIAT: 

demeure le Partenariat pour une prise en 
de 1 'Entreprise. 

5.1. Mise en place d'un dispositif de hissage d'une capa-cite de 
250 a 300 tonnes pour: 

5. 2. 

* Mise a sec 
* c.3rrena·3i:: 
* Reparation de type charpente, chaudronnerie, et 

mecanique 

Atelier c er"\ ti-a 1 de maintenance eq1j, pe a me me 
repondre aux bescins d·: 1 1 entretiei"\ des equipements 
manutention et des en·3 ins de navi·:iation et a 
fabric.3tion d·::: pieces stand.3rd d' •jsr.Jre courante. 

A t e 1 i er- s a r"\ n ex.: s spec i f i q u es a ch a q u e par c d 1 en ·:i i n s . 
Manutention et naval ). 

de 
de: 
la 
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6. UTILITE ECONOMIQUE DU PROJET 

6.1. A l'echelle de l'Entreprise 

*Reduction des temps d'immobilisation 

* Accroissement des rendements 

* Diminution des coOts d'entretien 

* Reduction des coots de manutention 

* Augmentation de la duree de vie des equipements 

6.2. Sur le plan macro-economique 

* Diminution de la duree de sejour ~ quai des navires 

*Gain en devises ( Surestari=s ). 
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dossier MARINE TECHNOLOGIE/ERENAV 

Reunion du 3 Avril 1996 a Marseille 

MM. DURAND ( President MARINE TECHNOLOGIE ) 
BOUMESSILAH ( President du Port de Bejaia ) 
DEDIER ( CRCI P ACA ) 
NICOLAS ( ENTREPRISES ET DEVELOPPEMENT ) 

Un premier remorqueur va etre envoye a MARINE TECHNOLOGIE pour arret 
technique, via MGI, sur credit CFD / BAD 

Une consultation est prevue pour un second remorqueur avec des travaux beaucoup plus 
importants. 

Le Port de Bejaia enverra des techniciens pour formation 

Projet de creation d'un petit chantier naval pour la flotte de peche. M. DURAND conseille 
de prendre contact avec SAUMA TY qui depend de la Mairie de Marseille. 

M.BOUMESSILAH a discute avec M.SUGLIANO, de SOLOMAT, en vue de reprendre le 
dossier etudie en 1993. avec creation d'une societe mixte. SOLOMAT - Port de Beja"ia avec 
possibilite d'extension a d'autres ports algeriens. 
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t ll~IORh)UE IHJ l'llRT 
l'rescntant des sites de mouillages naturels, Bejafa a Jc 
tout 1cmps auire les navircs qui y trouvaient dans la baic 
un refuge st'lr. 
Les Phenicicns longcant la dice maghrebinc inscallercnt un 
compcoir commercial a proximite Ju port actucl. Les 
Romains lcur succCdercnt dans la SALDAE qui scrvit de port 
d'cmbarqucmcnt vcrs Rome au ble vcnant des haux plateaux. 
Au depart des Romains, l'activitc portuaire percdita; elle 
nc rcprit vigucur qu'au debut du millenairc (aprcs J.C.) 
avcc lcs Hammaditcs dont la civilisation florissantc 
permit l'ouvcrturc sur le monde europeen. Les relations 
commcrcialcs sc developpercnt avcc les pons tels quc 
Marseille, G~nes et Naples. 
Les ouvrages de protection furcnt commences en 1870 
ct ccux d'accostagc en 1879. Le port marchand fut 
achcve en 1911 ct en 1922 on tra~ physiqucmcnt les 
configurations de !'avant port et de l'arrihc-port. De 
1958 a 1960 : construc1ion des installations necessaires a 
la reception des petroliets Jans l'ava111-port. 

I 11:1 IF Sll;NAI LI uit IE 

POSITION GEOGRAl'HIQUE: 
• Latitude Nord: 36° 45' 24" • Longitude Est: 05° 05' 50" 

ACCES :• La passc d'acces est formec par les dcux musoirs de 
la jctec Est Cl de la jetec Sud, largcur 330 m, draguec a 14 m. 
• Passe situec au nivcau de Mole Abdelkader, 80 m de largeur. 
• Passe de la Casbah situt'c cntrc le vicux port ct I' arricrc­
port, 120 m de largeur. 

BASSIN: 
• Bassin de l'avant-pon 75 h, profondcur de 10,5 ma 13.5 m. 
• Bassin du vieux port 26 h, profondeur de 6, I a 7,4 m. 
• Bassin de l'arriere-port 60 h, profondeur de 8 a 9,30 m. 

SIGNALISATION MARITIME: 
• Fcu Nord de la passc de la Casbah : 36° 44' 9" N. ct 
005° 05' 3· Est. 
• Fcu Sud de la passc de la Casbah : 36° 44' 9" N. ct 
005° 05' 4" Est. 
• Fcu Nord de la passc Abdelkadcr : 36° 4 5' I" N. ct 
005° 05' 7" Est.; 36° 45' O" Net 005° 05' 07" Est 
• Fcu Sud de la passc Abdclkadcr : 

- Fcu de la jctec Sud: 36° 45' 2" N. ct 005° 06' I" Est. 
- Feu de la jccec Est: 36° 45' 2" N. ct 005° 06' 3" Est. 
• Phare de Ras Afia: 36° 49' 2" N. ct 005° 41' 5" Esc. 

DONNEES PHYSIQUES : 
•Vents dominants du Nord-Est a l'Est. 
• Maree incxistantc. 
• Houle : 50 cm (Port Petrolicr). 
• Visibilite cxccllcntc. 

JETEES ET BRISE-LAMES: 
•A l'Esc : Jctec Est 650 m. 
• Au Sud : Jett'e en chevrons composcc de trois elements : 
Jc1ec Sud, Jecec du Large, Jccec de la fcrmcturc. Ces trois 
elements font 2 750 m de longueur. 

MOUILLAGE: 
La radc de Beja'ia s'ecend du Cap Carbon au Cap Aokas. 
Elle ofTrc de trcs bons mouillagcs I 0 a 20 m de 
profondcur. Le fond est de bonnc tenuc pour les cargos 
de cout tonnage. Pour les petrolicrs, la zone de mouillagc 
CS( situec a l'cxtericur Jc l'alignemcnt de l'ancien 
pilmage (ex. villa) cc du fcu blanc de la jetcc Est. 

l'AC:ll.ITFS l'OltTUAIHES 
PILOTAGE : II est obligatoirc rant a l'emrce qu'a la 
sortie du porr. 

REMORQUAGE : II est assure par quatrc rcmorqueurs 
suffisammcnt puissants: 
Cheli ff II er Chelilf VI de I 500 CV chacun, Soummam 
Ill de 2 000 CV cl Scybousc Ill de 2 400 CV. 

MANUTENTION ET ACCONAGE: 
• Moyens humains : 14 cquipes par shift : 
- Shift du matin: 7 h - 13h. - Shifc de l'apres-midi: 
13h - 19h. -Shift dcnuit: 19h- lh. 
• Moycns matt'riels : 55 chariots elt'vaccurs, 6 grucs, 8 
bcnnes prcneuses et deux tractcuts. 

SOUTAGE: La fourniturc de carburant csc assurt'c par 
la barge NAITAL a unc cadence horairc de 160 a 180 
m' h pour le gaz-oil cc 120 m' h pour le fuel. 

DEBALLASTAGE : Unc station de Jeballascagc 
compost'c de dcux bacs de 22 000 m'. 

TRANSIT : Cc service est assure par des encrcpriscs 
specialisecs commc la Societe Generalc Maritime 

"GEMA", la societe Maghrebinc de Tranpons Auxilliaircs 
"MTA", SNTM Hyproc pour lcs hydrocarbures ct Jes 
transitaircs privcs. 

ENTREPOSAGE : 400 000 m' de surfaces non 
couvcrtcs cc 15 000 m' de surface couverrc. 

AVITAILLEMENT : L'avitaillemcnt en cau doucc est 
assure par la capitaincric du port pour lcs Pecrolicts cc la 
Direction Exploitacion pour le Porr marchand, a l'aide 
de plusicuts bouchcs a quai. 
L'avi1aillcmcnt en vivres est assure par GEMA, MTA ct 
SNTM HYPROC. 

INSTAl.l.ATIONS SPECIAl.ISEES 
Le port de Beja'ia est dnre d'unc garc maritime rcccvant 
jusqu'a 60 000 passa. :t JO 000 voicurcs par an cc 
d'un Dock flonant d'unc capacice de 15 000 ronncs. 
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SPECIALISATION DES QUAIS 

N• Appdlaiion N• 
duQuai du Q11>i PoSlc 

01 Pon Nnolier I 
2 
3 

02 Q11>i Noni 6 
7 

03 Quai Ccnml 8 

04 QuaiN/O 9 
10 
II 

05 Quai de la asbah 12 
13 

06 Quai Passe de la Casbah 14 

07 QuaiS/O 15 
16 

08 Quai de la Gar< 17 
18 
19 

09 Nouveau Quai 21 
22 
23 
24 
25 
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Avanr-Pon 11.5 260 Sour cs/Prod 
Avant-Pon 12,5 250 ..ffinb 
Avan1-Po11 13 260 Pttrok llrur 

Vieux Pon 6,10 95 Car-Fmia 
Vieux Pon 6.10 95 Diven 

View Pon 6,8 100 Semouln 
Diven 

Virux Port 7.4 140 Mses ~n~rala 
Vieux Port 7.4 130 Divers 
Vieux Port 7,4 Divm 

Vieux Port 7.4 130 M<csg<n~rab 
Vieux Pon 7.4 120 Mses g<nbalcs 

Passe de la asbah 8.3 150 Mscsg<~ralcs 

Arri~r<·Pon 8.5 230 Gr~ab 
Arrierc-l1on 8.5 

Arrihc-l'orr 8 150 Moes g<nfolcs 
Arrihc-Port 8 140 Mses g<n~ralcs 
AniCrc-Port 8 140 Msn gfo~raln. lli111m•· 

Arrihc-Port 9.30 Divers 
Anihc-Pon 9.30 Divers 
Arri<re-Pon 9.30 750 [)inn 
Arrierc-Porr 9.30 C.imcnt 
Arri~r<· Pon 9.30 Gaz. lluik 
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M Ci} INT~RNAT/ONAL 

N/REF : MGfam960290 

V/REF: JCS/md (32c)(38)(41) 
n° 96270 

RE<;U 1 2 ~ 1996 

A.D.E.C.I. 
Immeuble C.M.C.I. 
2, rue Henri Barbusse 
13001 MARSEILLE 
A l'attention de Monsieur Jean-Oaude SITBON, 
Directeur 

Marseille, le 7 mars 1996 

OBJET : Visite de ~Ionsieur BOUMESSILA Abdelkader, PDG de 
l'Entreprise Portuaire de Bejaia, a Maneille - AVRIL 1996 

Cher Monsieur, 

Nous accusons reception de votre lettre par fax cite en reference et vous en 
remerc1ons. 

Nous avons le plaisir de vous confinner que nous recevrons avec plaisir 
Monsieur Abdelkader BOUMESSILA, President Directeur General de l'Entreprise Portuaire 
de BEJAIA, le 1 er Avril prochain. 

Nous profitons de l' occasion pour vous informer que notre societe participe depuis 
Aout 1994 a la rehabilitation des remorqueurs des diverses Entreprises Portuaires algeriennes 
et prepare actuellement le projet demise en place d'un partenariat en Reparation Navale en 
Algerie. Ce partenariat nous amene a rendre visite en Algerie aux diverses entreprises 
portuaires dont celle de Bejaia: une mission est prevue pour la periode du 8 au 11 mars 1996 
- des reunions de travail etant prevues avec le President de cette societe - ce qui va nous 
faciliter les entretiens du ler avril prochain en France. 

Nous serions heureux de Yous rencontrer des notre retour, pour preparer cet entretien 
et faire un tour d'horizon des relations futures entre M.G.International et ADECI. 

En attendant le plaisir de YOUS revoir, nous vous pri ns d' agreer, cher Monsieur, 
I' expression de nos sentiments distingues. 

P.J. : Presentation de ~LG.International (2 ex) 
~~ 

MGI . SA au capital de 500 000 F - RCS Marseille 8 383 855 715 · SIRET 383 855 715 00017 
31 Bd de Magallon 13015 Marseille. Tel (33) 91 62 29 75 - Telex 402 062 - Fax (33) 91 62 29 78 
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OPERATION ONUDI US RAB 91/185 

PROJET DE DIVERSIFICATION DES ACTIVITES DE PRODUCTION 
COSMETIQUE ET PHARMACEUTIQUE 

PROGRAMME 
Organise par I' ADEQ 

A MARSEILLE, les 2 et 3 AVRIL 1996 
A l'lntendon de M.FRIKHA Nejmeddlne, 

PDG du Groupe Jasmlnal ~ Sfax (TUNISIE) 

Mardi 2 AVRIL 1996 

9H15 Accueil l l'ADECI par Jean-Claude SITBON, Directeur General 
Immeuble CMCI (Ascenseur A-ler etage) 
2 rue Henri Barbusse - 13001 MARSEILLE 

10 H 30 LABORA TOIRES VEYRON ET FROMENT 
Monsieur Helmut DOPPELGA TZ 
30, rue Benedit - 13248 MARSEILLE CEDEX 4 
Fabrication et distribution de medicaments 

Mercredl 3 AVRIL 1996 

9HOO LAPHAL INDUSTRIE 
PROPHARM' AIX 
Monsieur Gerard DELETIRE 
Monsieur FROISSANT 
Avenue de Provence - 13718 ALLAUCH 
Fabrication de produits pharmaceutiques 
Travaux de f~onnage pharmaceutique 

Association Regionale pour le Developpement de la Cooperation lndustrielle Internationale 

lmmeuble C.M.C.I., 2, rue Henri-Barbusse - 13001 Marseille - France -Tel.: 91.14.42.28 - Fax: 91.91.85.37 15 



1 - Presentation de JASMINAL 

Nejmeddine FRIKHA 
Pharmac1en 

ll\ll ESS.\\"l)\IJ RueCommancant B1aou13COCS~axiT._.r,s1ei 
T e1ecnore IQ4 i 28 001 · 28 003 
Te1ex -l0895. Fax· (04)-9604; 

JASMINAL fabrique depuis sa creation en 1979 des produits 
cosmetiques, de parfumerie, d'hygiene et d'entretien. Sa gamme de production 
comporte actuellement 300 articles. 

Sa filiale S.E.P.T. fabrique des emballages et flacons plastiques destines aux produits 
cosmetiques et pharmaceutiques. 

Sa nouvelle filiale " laboratoires Dar Essa1dali " a ete creee pour la fabrication de 
produits pharmaceutiques ( comprimes, gelules, sirops et suppositoires ). 

Capital social : JASMINAL: 205.000 DT ( 200.000 ecus ). 
100.000 DT 

C.A. 

SEPT 
Dar Essaidali : 

JASMIN AL 
SEPT: 
Dar Essaidali : 

900.000 OT 

5.500.000 OT ( 5 millions d'ecus ) 
600.000 OT 
en demarrage. 

Effectif du groupe : 102 employes ( pharmaciens, chimistes, adm:inistratifs, 
commerciaux ) : 31 affectes au laboratoire Essaidali et 11 a la SEPT. 

Marches : bien placee sur le marche local, JASMINAL exporte une partie importante 
de sa production. 

Le projet conceme Laboratoires DAR ESSAIDALI 

Partenariats avec : 

Laboratoires SERVIER ( licence ), 
BURGER MEINEM ( assistance technique a 11ingenierie ), 
ORION ( Finlande ) ( assistance technique au developpement de produits 
generiques. 

Souhaite fabriquer sous licence : 

- des produits parapharmaceutiques, dentifrices, parfumerie, produits solaires, 
- des produits pharmaceutiques, d'ou la relation avec le groupe LAPHAL. 
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Principaux equipements : 

- secheur a lyophiliser, 
- comprimeuse, 
- ligne blister automatique avec encartonnage, 
- enrobeuse, 
- mises en capsules, 
- salles blanches. 
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2 - Presentation du Groupe LAPHAL + PROPHARM'AIX INDUSTRIES 

G 
LAPHAL 

.A5C·,A·j ~:~ 

Gerard DELETIRE 
OIRE::TEUR INTERNATIONAl / INTERNATIONAL DIRECTOR 

CONSflllfR OU COMMERCE EXTERIEUR DE LA FRANCE 
FRENCH FOREIGN TRADE COUNSELLOR 

)i~GC ';...')(:~ I HfAO OFFICE Ip ., 1 J71 a AUAl.J(H ~oex tFRANC!.l 
!El iJJJ 9' lC ;; JO TElEX 401 220 F INHAl FM ilJI 91 ~5 38OJ/1331910715 90 

auREAUX ; OJ•IC~S IN P.UlS 48115. llUE DES ll!LLE5'FE\JIUfS 7511 0 P .. l1S (FllANICEl 
!1:l IJJ)(115J70.16.16 FM IJJlll15J701o15 

FINEXPHARMA 

Alain FROISSANT 
OIRECTEUR OU DEVEloPPEMENT FACONNAGE 
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Groupe LAPHAL 

Comprend: 

C.A. : 61 Mio USD 
Effectif : 330 personnes 

Laboratoires LAPHAL 
MARCO FINA 

LAPHAL INDUSTRIES ( Allauch ) - Fabrication de formes liquides sauf 
injectables 

PROPHARM'AIX ( Rousset) - fabrication de formes seches 

FINEXPHARMA est une holding qui regroupe les activites industrielles 
( LAPHAL INDUSTRIE et PROPHARM'AIX ). 

Developpement de molecules : 20 produits en cours sous 8 molecules. 
Developpement en partenariats croises. 

Exportations 

Principaux produits a !'export: 

40 MF en 1996 ( 30 en 1995) 

Maghreb: 
Asie: 
DOM-TOM: 
Moyen-Orien t : 
Afrique francophone : 
Afrique anglophone : 
CE!: 
Amerique Latine et divers 

physiomicine 
tamik 
dyskinebyl 
uvimag 
biotome 
citrarginine 
biocalyptol 

•• 
• 

Les plus importants a !'exportation 
Le plus important en Tunisie . 

33 % 
22 % 
14 % 
9% 
7% 
7% 
4% 

•• 

• 
• 
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Presence clans 1-e Maghreb 

Fabrication sous licence au Maree: 

0,75 % de part de marche 
75eme laboratoire 

Algerie: joint-venture avec IMA ( Institut Medical Algerien) 

Tunisie: fabrication sous licence avec SIFAT ( M.BARKI ). SIFAT est filiale de 
l'APCT. 
CA en Tunisie (export): 800 KF. M.NAUDIN est le chef de zone Tunisie. 

Activite de fac;onnage ( PROPHARM AIX INDUSTRIES) ( 75 % ) 

Conditionnement pour le compte du groupe LAPHAL et pour le compte de 
tiers. 
Deux sites a : 

Allauch: ampoules buvables - sirops - suppositoires 
Rousset : comprimes ( 300 Mio par an ), dent 200 Mio drageifies, et 
gelules ( 200 Mio par an) 

Possibilites de collaboration 

• Cooperation souhaitee par JASMINAL 

- extension et developpement de la production des produits 
pharmaceutiques entre les societes JASMINAL et Laboratoire " Dar 
Essa'ildali" d'une part, et la societe VEYRON et FROMENT d'autre part. 

- cooperation dans le domaine du fa<;onnage pharrnaceutique avec la 
societe PROPHARM et les laboratoires " Dar Essai'dali " et la SEPT 
portant sur un transfert de savoir-faire, un partenariat commercial. 

- le groupe JASMINAL est ouvert a une participation financiere. 

• En discussion entre JASMINAL et LAPHAL (cf. rencontre du 03.04.96): 

- accords de licence sur certains produits pharmaceutiques, mais 
LAPHAL consultera d'abord le groupe" BARBI" (1) 

- sous-traitance de formes seches. 

- assistance au developpement de firrnes generiques 

- assistance aux tests pharmacologiques, 

- representation de certains produits en Afrique, 

- distribution par LAPHAL en Asie de cosmetiques fabriques par 
JASMIN AL 
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LABOR.ATOIRES 

TELECOPIE I FAX 

De/From : GCr2J'CI DELETI'RE 

See/Dept : INTERNATIONAL 
15 avril 1996 
Re: 96/290 

A/To : J.C. SITBON 
Directeur Gcncr21 

StC/Co : A D E C I 
Pays/Country : TUNISIE 
FAX N° : 91 91 SS 37 

M. FRIKHA • Societe JASMINAL • TUNISIE 

Messieurs, 

Nous tenons a vous remeraer de nous avoir mis en contact avcc la societe tunisienne 
JASMINAL, represcntee par M FRIKHA. qui nous a. rendu visite i notre siege social 
d' Allanch, le 3 avril. 

Pour votre information, vous trouverez ci-apres copie du f.lx rCf. 96/291 que nous lui 
adressons aujourd'hui. 

Recevcz. Messieurs, !'assurance de nos sinceres salutations. 

Gerard DELETT.RE 
Directeur International 

CIC : H. NICOLAS - Comeil & Devcloppement - Fax 77 41 96 62 

Nambna de paps y compris c:dle<ifl'aal aumbs a! paps : 2 
Sl9 Sm:ial IC t1.a.: A-de Pnr-..-BP 7 -13711 ALI.At:CH -i. (i'-) 

T~: C:J3) 9110 77 00 ·Ta..: '401 :z::o '1 - T!lliaapie: (33) 91 05 38 03 
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LABORATOIRES 

TELECOPIE IF AX 

De/From : Gerud DELE'ITRE 

See/Dept : INTERNATIONAL 
15 avril 1996 
Re: 96/291 

Cb.er Monsieur FRIKHA, 

A/To: NqmeddmeFRIKHA 
Prisident·Directcur General 

Ste/Co : DAR ESSA YDALI 
Pays/Country : T1JNISIE 
FAX N°: 19 216 4 96041 

Nous tenons i. vous remcrcier vivement de votrc visitc a notre siege social d' Allauch, le 3 avril, 
et vous filicitons une ncuvdle fcis pour votre riussite et votre e:icpansion. 

Nous vous confinnons nos possi'bilites de cooperation qui s'articulent wtour de trois axes : 

1/ CHeveloppement genenque 
Nous rcstons i. votrc disposition quam a cette possibilitC et nos deux sccietes pcuvent 
certainemcnt y trouver un imerit commun; 

21 Exportation de Tunisie 
Cctte possibilite scra a etudier ulterieurcmem et au cas par cas. 

3/Fabricmon locale de BIOCALYPTOL rirop 
Cctte proposition est swceptiblc de nous imercsser, et notre Chef de Zone, M. Eric: NAUDIN, 
precdra directcment Votre attaclie a CC sujet. 

Dans l'intcrvallc, je wus &dr=ie par c:ourrlcr les Chiffres Qes 1995 edites par le Syndic:at 
National de l'Industrie Pharmacmtique en France, 
Et vous prie de recevoir, Cher Monsieur FRIKHA, I' assurance de nos sincercs salutations. 

Gerard DELETTR.E 
Directeur International 

CIC : ADECI I MM SITBON &: NICOLAS 

Nciribn .i. pap y-.;. ciilJ..cilToml mnnbcr' alp.pl : I 
Siip Soc:ia1 c t11iM: A,,_ de P'tave=a ·BP 7 • 13711 AU.ADCH mfa (Fms:i1) 

Ts.cpa-:(33)9110'7700-T&ir:4012lO!'·TQ6capi.:(33) 91OS38 03 
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PA"rE GINGIVO-DENTAIRE AJ.'ITI-LWIA"IlVIA TO IRE 

ACTIVITES 

Les Laboro1ok'es VEYRON ci FROMENT fabtlQUent et dlstrt­
l:Juent une gamrne de m8d/caments qui conceme /es 
m9decJns g8n8rollstes. /es ;J&d/atres. /es neutOJogues. /es 
O.R.L et /es odonto-stomato/Ogistes. 

Por.r son acttvlte 0 l'ex;:iortanon. VEYRON ci FROMENT 
Cllercne o d9veloo;Jer Se! marc.'les. notamment pal.JI le 
prodUit Arttllodont. 

Arttvoc:tcnt est une pdte glnglvo-dentoire IJ((nentont de! 
oroPf/etes antt-lnflammatolres compcral:J/es a eel/es des 
conteoides. sans /es lnconvenients de ceux-<:1. EUe peut •tre vendue comme prodtJlf OTC. 

COLLABORATION PROPOSEE 

Les Lol:Joratolres VEYRON FROMENT CflerCllent a etal:Jlir 
de! relattons de panenartat cornmeroot ovec des soe1e­
tes etrongeres (loboratoJres ;Jhormoceuttques OU SOCJe­
tes de dlstrll:Jutton). dlsposant d'un reseau Commercial 
auf:'l'fn des chirurglens denttstes. interesses ;Jar 10 d/ffusJon 
de l'ARTHRODONT. 

Le ;Jartenarlot peut agalement revetr lo forme d'un 
ecnonge de /j(OdUits ;Jl'larmoceuttques dons le domain& 
de l'odonto-stomato/09ie. 

LABORATOIRES VEYRON ET FROM ENT 
13 - MARSEILLE 

S.A.R.L. cu ccpitct de: 112! 000 F. 

Effectlf : as persoMes 

Chitfre d'cffclres: 60 mllnons de F. 

Exportcf1on : 5"• 

PRODUITS PHAR"L-\CEUTIQUES 

ACTIVITES 

Les LABORATOIRES LAPHAL ont mlS au point et fa/:Jrlql.Jent 
dOns letr ustne des OtO<:JutfS ;Jl'larmaceutlQUes dOnS /es 
domotnes ltllflrapeutlQUes suiVants : 

• Anttbioltlera{Jie : PHYSIOMYC:NE 

• Cardo/Ogle: CLERIDIUM 150- BETATOP 

• Neuro/Ogie: TAMIK 

• PneumOIOgle : 8/0CAL YPTOL I EPHYDION 

• Troul:Jle du metal:Jollsme : C'TRARGININE 

• Troitementdes astMnies: BICTONE I UV/MAG 86. 

• Gastro entefOJOgie : UCREASE. ALTOCEL 

• OncOIOg/e : TRIACANA 

• Rl'lumatologle : OLCAM 

Les LABORATCIRES L.APHAL fc0t1Quent pr/nelpalement 
deux types de /jfOdUits ;Jl'lc:rmcceuttques : 

COLLABORATION PROPOSEE 

Avec des oortenolres europeens avant une oonne moi­
trtse de lo fal:Jtlcatton et de la dlstrtl:Jutlon des mec/Co­
ments. Jes LABORATOIRES LAPHAL ;JoutTOient envrsci;er 
une cooperotton indl.atrtelle et commerciole. vore lfnon­
Ci9nf. 

Les LABORATOIRES LAPHAL sont ouverrs a dlfferentl :Yt=es 
de co1/ot:Jor01ton : 

• licensing in I out. 

• co-martcettng. 

• co-deve/oppement de produits. 

• joint-venture commerciaJe ou industneue. 

• ProdtJ1fS llquides en 
nocons ou en am­
poules l:Juvol:Jles : LABORATOIRES LAPHAL 
Blocatyptol. 810-
tone. Citrarginlne. 
Uvrmog86. 

• Prodults secs en 
comi:wnes. g9/uJes. 
c:trag8es : C:lflnalum 
150. Tnacana. Pl'ly­
slomyc:ne. 

13-AUAUCH 

Societe cnonvme cu ccpitcl de : 10 526 400 F. 

Effectlf : 350 personnes 

Chitfre d'cffcires: 32!mlmons de F. 

Exportcf1on : 7"'. 
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OPERATION ONUDI US RAB 91/185 

PROJET DE PESAGE ELECTRONIQUE INDUSTRIEL 
ET DE LABORA TOIRE 

PROGRAMME 
Organls~ par I' AD Ea 

A MARSEILLE, les 5,6 et 7 FEVRIER 1996 
A l'lntendon de M. BERRADA Abdelladf, 

Dlrecteur de la Sodete SINPEC ~ Casablanca (MAROC) 

Lundi 5 FEVRIER 1996 

9H30 

10H 30 

14HOO 

Accueil a l'ADECI 
Immeuble CMCI (Ascenseur A-ler etage) 
2 rue Henri Barbusse 13001 MARSEILLE 

Monsieur Xavier PERRIN 
PERRIN 
40 avenue de Saint Antoine - 13015 MARSEILLE 
Materiel de pesage industrial et de laboratoire 

Monsieur Yves DELMAS 
DUPONT VAFFIER 
Z.I. St Mitre -Chemin de la Valll~ -13400 AUBAGNE 
Materiel de pesage industrial 

Mardi 6 FEVR(ER 1996 

9 H 00 

11H00 

Monsieur BAK 
PRECIA SUD-EST 
Aeropole Bat B - Route de l'Aeroport- 13127 VITROLLES 
Materiel de pesage industriel 

Monsieur Guy NASSI 
SAUTELMA 
Z.I. des Jallassieres -13510 EGUILLES 
Systemes de dosage et de pesage assistes par ordinateur pour l'industrie 

Association Reglonale pour le Developpement de la Cooperation lndustrlelle lntematlonale 

lmmeuble C.M.C.I., 2, rue Henri-Barbusse - 13001 Marseille - France -Tel.: 91.14.42.28 - Fax: 91.91.85.37 24 



Mercredj 7 FEVRlER 1996 

11 H 00 Reunion de synthese dans les bureaux de I' ADECI avec M. Jean-Claude SITBON, 
Directeur 

12 H 30 Dejeuner et fin du programme. 

H.B. : Les rendez-vous dans les entreprises seront accompagnes par Jean BRICAUD, expert 
associe de I' ADECI. 
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COMPTE-RENDU DE LA VISITE DE LA SOCIETE 
SINPEC (Casablanca) 

a Marseille les 5 et 6 fevrier 1996 

La SOCIETE DE PROMOTION INDUSTRIELLE ET COMMERCIALE ( SINPEC), 
7 rue Berlioz a Casablanca (Tel 40 18 41, Fax 40 18 92) assure, 
entre autres, des prestations de pesage industriel. 
L'ADECI a organise pour M. Abdellatif BERRADA, Administrateur 
Delegue, un programme de rencontres avec des societes de la 
region exer~ant le meme metier, afin d'examiner les possibilites 
de cooperation. 

Programme: 
SARL CLAUDE PERRIN 
40, avenue Saint-Antoine 13013 MARSEILLE 
Tel 91 09 05 05 Fax 91 65 32 37 

DUPONT-VAFFIER 
Chemin de la Vallee ZI de Saint-Mitre 13400 AUBAGNE 
Tel 42 18 54 10 

PRECIA MOLEN Agence sud-est 
L'Aeropole Bat.B Route de l'aeroport 13127 VITROLLES 
Tel 42 89 45 45 Fax 42 79 29 75 

SAUTELMA 
ZI Les Jalassieres 13510 EGUILLES 
Tel 42 59 28 34 Fax 42 20 76 27 

1. SARL PERRIN (M. Xavier PERRIN): 

La societe PERRIN est specialisee dans la fabrication, le 
montage, la vente de systemes de pesage, majoritairement orientes 
vers le laboratoire, avec une competence particuliere sur la 
haute precision. 

Elle fa bri q ue une gamme de capt eurs de p esage de precision, 
ainsi qu'une gamme de capteurs de pression immerges ou non. 

Plus orientee vers l 'ingenierie et la conception de systemes 
speciaux que vers le catalogue, la SARL Perrin a abandonne la 
concession METTLER-TOLEDO et agit maintenant en independant. 
Creee il y a 30 ans, elle emploie aujourd'hui 6 personnes, dont 
2 a la production. 

La societe est reliee au systeme national par le CT2M (St-Chamas) 
pour les petites masses et par le LNE pour les grandes. 

Une cooperation avec la societe SINPEC pourrait peut-etre s'envi­
sager pour la fabrication de systemes speciaux. 
-----------------------------------------------------------------
2. DUPONT-VAFFIER (MM. Alain RENAUD et Yves DELMAS) 

Formee par le regroupement de 3 societes de la region, DUPONT­
VAFFIER emploie 45 personnes (pour un CA de 21 MF) sur les sites 
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-
d'Aubagne, Marseille et Arles. 
Uniquement installateur-reparateur, balancier agree par l 'Etat, 
l'entreprise affiche une competence polyvalente sur toute la 
gamme des masses, depuis presque un siecle. 

L'activite comprend 30% d 'installation et 70% de maintenance, 
avec egalement la location de poids-etalons raccordes au BNM, 
la verification avec camion etalon. En installations pour labora­
toires, Dupont-Vaffier equipe toute !'Assistance Publique de 
Marseille (9 hopitaux). 

La societe n'a aucune exclusivite constructeur et preconise 
!'assemblage des meilleurs elements adaptes de chaque marque. 

Elle participe activement aux operations de reglementation et de 
qualite (creation du CT2M de St-Chamas, de l 'OCMS -Organisation 
de Certification des Metiers de Service). 

Les possibilites de cooperation avec SINPEC comprennent: 
Des achats FOB de materiels a Dupont-Vaff ier 

- Le demarrage d'une ligne de produits pour laboratoire, a SINPEC 
avec !'assistance technique d'un agent Dupont-Vaffier 

3. PRECIA-MOLEN (M. Roland VILLOT) 

PRECIA est un important constructeur franc;:ais de systemes de 
pesage (siege a Privas) qui a pris ces dernieres annees le 
controle d 'un autre franc;:ais (YERNAUX) et du neerlandais MOLEN 
(avec un reseau de 60 agents dans le monde). 

PRECIA s'est rapproche de SARTORIUS pour les materiels de labora­
toires, en en personnalisant certains et en les integrant dans 
la gamme Precia, mais sans autre forme de partenariat financier 
ou administratif. En pesage commercial, Precia travaille avec 
une societe espagnole dont elle va peut-etre prendre le controle. 

Creee en 1952, la societe detient aujourd 'hui 35% du marche et 
emploie pres de 500 personnes au total. 

SINPEC est interessee par la fourniture de pieces de rechange 
et par la liste de prix PRECIA. Le responsable de l'agence Sud­
Est demandera au responsable export du Siege de donner suite a 
ce contact. 

4. SAUTEL~A (M. Guy NASSI): 

SAUTELMA fabrique a Eguilles des systemes 
pour l'industrie (balances integratrices, 
doseuses, peseuses associatives). La societe 
GERMAT (Casablanca). 

de pesage dynamique 
trieuses ponderales, 
a un agent au Maree: 

Les possibilites de cooperation avec SINPEC sent diverses: 
- Fabrication a Sautelma de sous-ensembles pour produits Sinpec 

Fabrication de produits sous marque Sinpec 
Vente de peseuses associatives, doseuses ponderales et inte­
gratrices pour agro-alimentaire et chimie par Sinpec au Maroc 
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SINPEC se positionne com.me un bureau d'etudes techniques lie 
a l'activite de pesage. 11 a un role d'integrateur et d'ensemblier pouvant aller tres loin 
dans les diverses applications et montages possibles. 

La logique de recherche de partenariats avec la France, reside 
dans le fait que la plupart des clients marocains souhaitent un seul contrat de 
maintenance, pour !'ensemble de leurs materiels de pesage. SINPEC se doit done de 
pouvoir assurer une maintenance efficace sur des materiels de differentes marques. 
Pour ce faire, il doit au prealable etablir un courant de relation stable avec la plupart 
des fabricants de materiels. 

Jusqu'alors, SINPEC etait representant au Maree de TOLEDO; il 
porte desormais la commercialisation et la maintenance de SARTORUS. A noter que 
SINPEC dispose d'un agrement poids et mesures. Avec une equipe d'une dizaine de 
personnes, techniciens, ingerueurs, balanciers et electroniciens, SINPEC souhaite 
s'ouvrir a toute collaboration pour des montages conjoints. 

La rencontre de PRECIA et de SAUTELMA, a permis de dresser 
les contours de ce qui pourrait etre une fonction de representation et maintenance 
elargie de SINPEC au Maree. 
Pour PRECIA, on notera les elements suivants : 

- le fait que l'entreprise se positionne en support d'un partenaire balancier, n'est 
absolument pas incompatible avec un role de commercialisation-conseil et 
depanneur que pourrait s'attribuer SINPEC. Ceci semble d'autant plus 
coherent, qu'il s'agit d'une intervention sur les marches exports et une action 
multimarques, 

- notre echange s'est etabli avec Mr Roland VILLOT, commercial jouant le role 
de responsable d'Agence. Malgre une excellente connaissance du milieu 
pesage, une bonne preparation du rendez-vous et d'une reelle volonte de faire 
evoluer les choses, notre interlocuteur n'a strictement aucun pouvoir de 
decision. 11 devra s'en remettre a Mr BRIANT responsable export, et Mr 
CAZAUX chef des ventes, tous deux travaillant au siege de PRECIA a Privas. 
11 est done clair que toute decision sera du ressort de ces personnes, qui en 
refereront a la Direction Generale de l'entreprise. 
Pour l'heure aucun avis ne peut done etre formule sur les suites de l'echange. 

Quant a la rencontre avec la societe SAUTELMA, sans trop s'avancer, il conviendra 
d'etre assez pessimiste sur les chances d'une quelconque collaboration, pour les 
raisons suivantes : 

- SAUTELMA dispose d'une representation au Maree, en I' occurrence la societe 
GER.\11AT jouant le role d'agent Cette derniere peut satisfaire toute la gamme 
de services pesages. SAUTELMA n'a done aucune politique a engager avec les 
balanciers, ni en France, ni sur les marches export. 

- GERMAT a une prestation exclusivement de services, SAUTELMA 
intervenant en direct chez le client sans intermediaire balancier. Dans sa 
volonte de commercialisation des produits, SINPEC se trouve done sans 
aucune possibilite d'implication, 
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- SAUTELMA est essentiellement oriente sur les systemes en continu 
( emballage - pesage - process etc ... ) qui apparaissent comme des domaines de 
specialiation setorielle. Tout le volet dit" statique" interessant SINPEC, est par 
consequent de second niveau. 

- SAUTELMA a neanmoins exprime une faible ouverture pour une 
collaboration sur le domaine de l'emballage, ainsi que les peseuses associatives 
( systemes de prt?-mesure avant emballage ). A titre d 1exemple , l'emballage 
des chips est conceme ( 6/8/10 t~tes de remplissage )., en prenant soin de 
preciser qu1au prealable, tout echange devrait passer par GERMAT; nul doute 
que celui-ci devrait logiquement proteger ses positions. 

D'un point de vue purement personnel, j'emets les plus grandes reserves quanta la 
poursuite des relations entre ces deux societes. 
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PERRIN Claude SARL 

Adresse: ...................................................... .40 avenue de Saint Antoine -13015 MARSEILLE 
Telephone: ................................................... 91 09 05 05 
FAX: ............................................................. 916532 37 
Nam : ............................................................. Monsieur Xavier PERRIN 
Effectif entreprise : ........................................ 7 
CA Entreprise : .............................................. 10 000 000 F 

SAUTELMA 

Adresse: ....................................................... 21 des Jallassieres - 13510 EGUILLES 
Telephone: ................................................... 42 95 44 oo 
FAX: ............................................................. 42 20 76 27 
Nam : ............................................................. Monsieur Guy NASSI 
Effectif entreprise : ........................................ 38 

DUPONT VAFFIER 

Adresse: ....................................................... 2.1. St Mitre -Chemin de la Vallee -13400 AUBAGNE 
Telephone: .................................................. .42 18 54 10 
FAX: ............................................................. 42 18 54 11 
Norn : ............................................................. Monsieur Yves DELMAS 
Effectif entreprise : ....................................... .42 
CA Entreprise ................................................. 27 MF 

PRECIA SUD-EST 

Adresse: ....................................................... Aeropole Bat B - Route de l'Aeroport 
....................................................................... 13127 VITROLLES 
Telephone: ................................................... 42 89 45 45 
FAX : ............................................................. 42 79 29 75 
Norn : ............................................................. Monsieur BAK 
Effectif entreprise .......................................... 1 O 
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SYSTEMES DE DOSAGE ET DE PESA GE ASSISTES PAR ORD INA TEUR 
POUR L'INDUSTRIE LOURDE 

ACTIVIT£S 

Pour Jes procectes de tobrlcatton Jo soc/et& SAUTELMA 
com;ott et fotxtaue une gomme de moteriel de dosage 
et de pesoge oss/ste par orc:Jlnoteur. pOtr des ttgnes de 
productton en conttnu ou en seml-conttnu de l'lndustrte 
iourde (sld911Jrgie. clmentene. cnlmie ... ) et ogro-almen­
rore. 
Elle fObrlQue OU$$/ des (lauipements destines 0 l'embo/­
loge : dosecne ponderole unltoire. tneuse ponderale. 

COLLABORATION PROPOSEE 

SAUTELMA recflercne des entreptlses portenoires d9ja 
sp9cio//S8el dons I' opprovisJonnement en mot&riets ou la 
reansatton de prestattons de services lndustrlelS oupres 
des industries de base ou de /'ogro-ollmentore. 

Les produ/ts SAUTELMA pounolent olnsl representer un 
complement de gomme pour une entrepme deja pro. 
che des morcnes industrlels concemes. 
Por omeun. SA UTELMA paurratt envtsoger de rentrer dons 
le cop/to/ de socletes existent dons ce domolne. 

SAUTELMA 
13 - EGUILLES 

Societe anonyme au capital de: 1 000 ooo F. 

Effectlf : 40 personne1 

Chlffre d'affaires: 21 mlDlons de F. 

Exportation : 30'Yo 
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PROJET DE FABRICATION ET INSTALLATION 
DE STORES VENITIENS EN ALUMINIUM 

PROGRAMME 
OJ1311fse par 11 AOECI 

A MARSEILLE, les 5,6 et 7 FEVRIER 1996 
A l'tntentfon de M. DASSOUll Younes, 

AdmJnlstrateur de la sodete DOH INDUSTRIE a Rabat (MAROC) 

Lundi 5 FE'JRIER 1996 

9 H 30 Accueil l l'ADECI 
Immeuble CMCI (Ascenseur A -ler etage) 
2 rue Henri Barbusse 13001 MARSEU I E: 

11H00 Monsieur Claude GUER..."10NPREZ 
CLIMATIC S.A. 
Route de Puyloubier - 13530 TRETS 
Stores vhdtiens, stores plisses 

15 H 00 Monsieur Yves MARITON 
MARITON S.A. 
Boulevard Joliot Curie BP 10 - 13250 SAINT CHAMAS CEDE< 
Stores venmens et moustiquaires aluminium 

Mardi 6 feyrter 1996 

10 H 30 Monsieur CHARPENAY 
VIDAL MANEGAT Sari 
10 boulevard Ampere - 13014 MARSEILLE 
Stores 

14 H 30 Monsieur Nicolas DEDISSE 
FRANCIAFLEX 
645 avenue Mayor de Montricher - Poled' Activires d' Aix les Milles 
13854 AIX Ei'l PROVENCE CEDE< 3 
Stores 

Association Regionale pour le Developpement de la Cooperation lndustrlelle Internationale 

lmmeuble C.M.C.I.. 2. rue Henri-Barbusse - 13001 Marseille· France· Tel.: 91.14.42.28 ·Fax: 91.91.85.37 
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Mercredl 7 Emler- 1 996 

11 H 00 Reunion de synthese dans les bureaux de l' ADECI avec M. Jean-Claude SITBON, 
Directeur. 

12 H 00 Dejeuner et fin du programme . 

. N...B. : Les rendez-vous dans les entreprises seront accompagnes par Martial GUIRAMAND et 
Eric MURGUE, experts associes de l' ADECI. 
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CLIMATIC S.A. est essentiellement specialisee dans la 
conception et le montage du produit store et correspond ainsi a !'appellation de 
storiste. Ses deux produits principau.x sont le store verutien et le modele a enrouleur 
de type classique equipant la SNCF ou les chaines hOtelieres premier prix, en 
l'occurrence FORMULE 1. 

Aucun approvisionnement n'est realise sur le territoire fran~ais, l'essentiel des 
composants provenant du Sud-Est asiatique a des conditions qui sont elites 
particulierement interessantes. CLIMATIC propose deu.x types d'echanges: 

le premier portant sur la fourniture de produits finis pour le produit store a 
enrouleur, 

le second, sur l'approvisionnement de DDH en pieces detachees, sans 
neanmoins exprimer un reel interet pour les composants stores a lames 
d'aluminium. 

Globalement, on mettra en evidence les points suivants: 

• la volonte manifeste de CLIMATIC de developper son volume d'affaires 
auteur du produit store a enrouleur ( type screen ), 

• une reserve relative Sur la gamme store a lames, 
• un refus, annonce comme momentanee, a fournir les tabliers des produits 

•stores plisses •pour lesquels les sources sont en cours d'etre revues et les 
produits ecoules uniquement a partir de stocks existants. Les niveaux 
tarifaires devraient selon notre interlocuteur rejoindre un niveau de prix 
pratique par la concurrence, 

• l'eventualite de confier a DDH des series importantes sur la base d'une 
fabrication correspondant a un modele unique. 

On notera un element favorable a une possible mise en partenariat, a savoir !'absence 
d'une trap forte distorsion entre d'une part, !'importance et la structure des deux 
entreprises, CLIMATIC avec ses 38 emplois presentant une maturite plus evidente, et 
d'autre part, l'esprit animant les deu.x dirigeants. 

Malgre plusieurs recentrages de l'echange sur les opportunites techniques pouvant 
s'engager dans la mise en place d'un partenariat, les deux entreprises, et plus 
particulierement CLIMATIC sent restees sur des orientations exclusivement 
commerciales. Le produit etant a la base peu technique et les procedures de 
production encore faiblement mecanisees, il apparait nettement que l'association 
CLIMATIC - DDH n'est pas propice a un prolongement sur le programme " 100 
projets de partenariat avec l'Afrique et la Mediterranee ". 

L'echange est reste courtois, les interlocuteurs ouverts, mais auteur de preoccupations 
exclusivement commerciales, lesquelles ne seront que partielles, obligeant l'entreprise 
marocaine a completer sa demarche par l'acces a d'autres fournisseurs. 

Pour ces raisons, il est a douter de l'instauration sur le fond d'une relation durable. 
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Comme il avait deja ete precise dans le rapport CLIMATIC, 
DOH exprime a MARITON, representee par son directeur general Mr Yves 
MARITON, deux objectifs: 

• le souhait de pouvoir trouver une nouvelle source d'approvisionnement 
pour les stores a lames ( rouleaux aluminium, ficelles, butees, caisson, meca­
nisme technique etc ... ), 

• la volonte de diversifier sa gamme SUI le store verutien qui semble trouver 
un accueil favorable au Maree. 

A cette presentation d'objectifs, Monsieur Yves MARITON a exprime une certaine 
reserve avanc;ant pour se justifier : 

• que sa societe n'etait que tres peu engagee sur les marches exterieurs, 
• qu'aucune option strategique ne visait a se developper a !'export, 
• que cette position restait justifiee par le fait que le savoir-faire du fabricant 

de stores pouvait tres rapidement ~tre capte et developpe par la 
concurrence, privant ainsi MARITON d'une certaine position de leader SUI 
son marche, essentiellement par les modes operatoires qu'elle a su mettre en 
place dans ses fabrications afin d'ameliorer sa productivite. 

Apres une premiere prise de position ayant pu sembler compromettre des relations 
durables entre les deux partenaires, Mr Younes DASSOULI s'est soucie d'apporter un 
soin tout particulier a la presentation de sa societe, ses objectifs, mais surtout semble t­
il un certain etat d'esprit general fort bien pe~ par Yves MARITON. Ce dernier I 

rassure, a tres rapidement evolue, en se disant particulierement ouvert a une collabo­
ration, a condition, et cet element est indispensable, que la relation s'instaure sUI une 
periode de long terme par opposition a une politique de " coups commerciaux ". 

Ainsi, l'echange entre les deux partenaires a evolue de maniere tres constructive dans 
la mesure ou les points suivants furent traites SUI le fond : 

• la fourniture de composants a la fois SUI les stores classiques et SUI le 
verutien. La gamme MARITON, dotee de modeles et de couleur particuliere­
ment varies, les partenaires vent sans doute s'orienter vers un selecteUI 
( eventail de couleur servant de support de presentation des gammes de 
couleurs et matieres ) restreint, evitant a DDH un trop fort investissement 
pour la constitution du stock de depart. Cet accord apparait tres avantageux 
pour la societe marocaine dans la mesure ou elle beneficiera de la force 
d'achat MARITON, augmentee d'une marge intermediaire, sans que le 
niveau de prix atteint excede selon les premiers calculs realises, les niveaux 
de prix du fournisseur actuel danois. Au-dela de ces problemes tarifaires, les 
minimums de volume imposes par une relation classique fournisseur / 
client priveraient DDH de toute possibilite d'approvisionnemenl 
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Sur ce-point, il a ete convenu un echantillonnage complete d'une remise de 
prix tres rapide a DDH; par ailleurs, les deux partenaires ont envisage une 
collaboration plus etendue : 

~ l'echange d'experiences techniques par de possibles stages de 
formation/ perfectionnement au sein de l'usine franc;aise, 

~ l'eventualite d'un transfert au Maree, a des conditions qui restent a 
definir, de commandes importantes autour de references et modeles 
lim.ites OU de series uniques. 

La rencontre s'est poursuivie par une visite complete, tres commentee de l'unite de 
production durant laquelle des echanges techniques ont eu lieu grace a de nombreuses 
demonstrations en support au discours. 

11 est apparu tres clairement que les deux entreprises aient eu un besoin d'etre 
mutuellement rassurees sur leur partenaire rectproque. Une fois depasse cette 
premiere barriere, la relation s'est averee etre particulierement constructive. 

Sans pouvoir prendre position quant a un possible couple de partenaires pour le 
programme " 100 projets de partenariat avec l' Afrique et la Mediterranee " il 
conviendra de preciser que pour l'heure ce rapprochement apparait tres prometteur et 
qu'un suivi sera a realiser sur ce dossier, lequel pourrait dans un court/ moyen terme 
deboucher. · 

Infonnati.ons complhnentaires 

MARITON emploie plus de 80 personnes pour un volume d'affaires annuel de 55 
millions de Francs. 

, 
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DDH 
Sliire• Vealffen. 

• 
rraua-.r Diver• 

JNDUSTRIE 

Obi•t : 

Tel & Fax(2I?..?)-65.79.03/?5.59.38 

Rabat le 04 Mars I996 

Cher Mon::.ieur, 

·Mr S1bton 

ADFCI 

Etant a peine rentre au Maroc,je voua prte d'abord de me 
per:nettre de vous remercier pour la m1c~1.on que voua nous 
avez organise,de meme que pour votre accueil. 

Conesrnant cctte mission ,j'en ai degag6 les impressions 
sulvantes: 
.Contacts effectuea a haut ntvcau,ce qut nous n pennis 
d' avoir des engagemon ts directs de l.'! pa.rt des di. ri.gcants • 
• A~ons pu deg~5er un plan de travail,puDsqu•~ l'hcure 
actuelle,un echange de corre~pondanc~,cancernant notre 
approvisionnement chez Mariton et Franci~flex est A un 
atade pousse • 

• Ces entreprises attende notre offre pour unc cventuclle 
sous-traitance dans notre atelier. 
Done de ra~on globa.le,la dcmarche entreprisc p~r 1 1 Adeci, 
a eta bien ciblee,ca •1ui tait que les contacts actuP.113 
sont en bonne voie. 
i.-Cous abandonnons cet1endant les contact:3 avee l'en'troprise 
Vidal,car ne pr9sentant aucun interet de leur p~rt pour 
developper une quelconque oparation. 

Dans l'attente dG vous li~e ou de vous voir lors de votre 
prochain passage au haroc,je vous prie de croire,char 
Monsieur ,en mes einceres salutatlons. 
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l\'IOUSTIQUAIRE EN ALm.IINIUlVI 

ACTIVITES 

MAR/TON SA fat:xlQue des 

• stores venitlens (lames 35 et so mm). 

• stores verttcaux (Venitlen a lames minces). 

• stores ventttens a lames minces (25 et 16 mm). 

• stores J:)/1$18s, 

• bme-soleil exterfeur a lames orlentaOleS. 

• stores lllterteun fOllO en nsw. 
• mocmtquares lflres. cou/fssantes. owrantes. enrou­

JaOJes. en ;xoflle atumlnlum et toi/es en fibre de vemt 
pJcmtflffs. 

COLLABORATION PROPOSEE 

MAR/TON SA est auverte a dlfferentJ ty"es de callaoora­
tlon avec des parrenons etrangen desJtont develoooer 
/el octtvff9s de montage et de fooncatton de mousttquai­
res en a!IJminlum ou $fCr9S. notonvnent pour: 

• la tormaTIOn et r cmiStQnce tecnnkJue pour tes o,,f!tra. 
Nons aupres cJe la cllentele finale pour la pnse de 
mesure Jjt9otaale, de pose. de refjaratton. 

• rlnt&gratton rxogesslve cJe la production et /'cmis­
tance rechn/qtJe a la fcOrtcatlon du produit est envl· 
sageoole uiteneurement. 

MARITON SA 
13 ·SAINT CHAMAS 

Societe anonyme au capital de: 10 000 000 F. 

Ertecttf : 11 O personnes 

Chiffre d'affaires: 62 mllllont de F. 

Exportation : 

STORE PUSSE "SCREEN" REFLECTECR A COCT ECONOMIQCE 

ACTIVITES 

Lo SOCiete CL/MA nc ta0t1aue et e1lffuse une gcmme eiar­
gte de S10re5 pour l'f1001tot1on. /es corovones et les veni­
cules oe IO/Sitl. 

• stores venrtlem James 16 - 25 . so mm 

• stores a oondes vemco1es 

• stores a enroulement automatfque 

• stores a chainette 

• stores p/lsses 

CLIMATIC 
13 - mers 

COLLABORATION PROPOSH 

Lo sociitte CUMA nc rec11erct1e des portenores imp/antes 
dons des pays a fOlble oouvor d' ocflot susceortOles d' en­
gor;er si.r ::J/Oce 1a .•oonccrrton ae stores ::J/isses a cout 
economiaue et oe conceotton nouvelle. 

Les avontor;es de ce produ1t nouveau reSJaent dons : 

• son onx de rev1enr ,-:l ou 4 tois moms CJ'ler aue ies stores 
Clcs:iques : cout mot/ere 27.00 FF le m2). 

• sa SJmpllC1te eJe toorieotton (remos eJe tooncatton 10 
minutes por store). 

• ses oertormonoes : reouement douo1e (llout 9t Oas). 
toO/ter "Screen" toce extEineure 01uminttee renectrtce 
Cle Cho/eur.. 

Avec un investtssement mtnmum. une societe ou une 
cenanne Cf1YsJaue aoss9donr :;n atelier 9t aes ;nrroaw:­
ttons eJans 1e oOtlment et ses octtvites annexes peur cons­

rttuer un oonenore 1c:teot. 

Soc!ete anonvme au coplto1 de : 1 4SO 000 F. 

Ertecttf : 35 personnes 

Chiffre d'affaires: 15 mUllons de F. 

Excortct1on : 13'% 

38 



VIDAL MANEGAT Sari 

Adresse: .................................................. 10 boulevard Ampere - 13014 MARSEILLE 
Telephone : ............................................... 91 02 51 51 
Fax : .......................................................... 91 02 51 52 
Nom : ....................................................... CHARPENA Y 
Effectif entreprise : .................................. 10 
CA entreprise: ........................................ 6 000 000 F 

MARITON S.A. 

Adresse : .................................................. Boulevard Joliot Curie BP 10 -
.................................................................. 13250 ST CHAMAS CEDEX 
Telephone : ............................................... 90 44 51 oo 
Fax : .......................................................... 90 50 75 26 
Nom : ....................................................... Yves MARITON 
Effectif entreprise : .................................. 110 
CA entreprise: ....................................... .56 000 000 F 

CLIMATIC S.A. 

Adresse: .................................................. Route de Puyloubier 13530 TRETS 
Telephone : .............................................. .42 61 51 61 
Fax : .......................................................... 42 61 32 59 
P.D.G. : .................................................... Claude GUER.i\10NPREZ 
Effectif entreprise : .................................. 3 5 
CA entreprise : ........................................ 14 683 690 F 

FRANCIAFLEX 

Adresse : .................................................. 645 Ave. Mayor de Montricher 
.................................................................. Poled' Activites d' Aix les Milles -
.................................................................. 13854 AIX EN PROVENCE Cedex3 
Telephone : .............................................. .42 39 32 80 
Fax : .......................................................... 42 39 32 90 
Nom : ....................................................... Nicolas DEDISSE 
Effectif entreprise : .................................. 10 
CA entreprise : ........................................ 35 000 000 F 
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