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PREFACIO

La ONUDI desarrolla actualmente tna linea de trabajo especificamente referida al
MERCOSUR bajo los auspicios del PNUD (TSS-1). Se ha adoptado un horizonte de mediano
plazo, donde se priorizan tres aspectos en particular:

A. Aailisis de la situaci6n de subsectores industriales especificos con el objeto de identificar
las implicaciones de la agenda del MERCOSUR sobre el proceso de reestructuracién
industrial y requerimientos de asistencia técnica subsiguientes.

B. Evaluaci6én de la experiencia pasada y perspectivas del comercio intra-industrial del
MERCOSUR como posible motor de creaci6n de comercio y ganancias =n eficiencia.

C. Anilisis de la experiencia de los paises de la Comunidad Europea desde la perspectiva del
MERCOSUR en tres esferas especificas:

(i) Adiestramiento y capacitaci6n de personal, con énfasis sobre el entrenamiento
vocacional;

(i) Regimenes de incentivos a la inversién;

(iii) Politica de competencia.

ONUDI ya ha publicado un primer documento de base Trade Integration and Industrial
Restructuring: The case of MERCOSUR (PPD. 225 (SPEC.)), 28 de enero de 1993. El proyecto
MERCOSUR incluye siete informes adicionales, a saber:

A.1l. Medium-term Scenarios for Industrial Restructuring: the Pulp and Paper Subsector

A.2. Escenarios de Mediano Plazo para la Reestructuracién Industrial: el Subsector Cuero
y Calzado.

B.  Ccmercio Intraindustrial e Integracién Regional entre los Paises d¢ MERCOSUR

C.1. Training Policies in the EC Countries

C.2. Investment Incentives, Subsidies and Related Regulations in the EC Countries

C.3. Competition Policy in the EC

D. UNIDO’s MERCOSUR Project: Overview Report

El anélisis aqui presentado tiene una amplia cobertura geografica y subsectorial y no es, en

manera alguna, exhaustivo. Se trata de un esfuerzo de caricter exploratorio para contribuir con
un aporte técnico al proceso de toma de decisiones. Se ha hecho todo lo posible por mantener la

ncutralidad del enfoque desde una perspectiva MERCOSUR. Las conclusiones aqui presentadas
no deben ser tomadas como definitivas.
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SUMARIC EJECUTIVO

Desde mediados de los ’80, los cuatro paises del MERCOSUR vienen llevando a cabo
importantes reformas en sus politicas de desarrollo orientadas a lograr una mayor estabilidad
monetaria y cambiaria, la reconversién y modernizacién del parque industrial y la
recuperacién del crecimiento econémico. Al mismo tiempo, se estin realizando grandes
esfuerzos dirigidos a obtener la reactivacién del proceso de integracién regional y la
intensificacién del comercio intraregional.

Los resultados mis importantes de estos esfuerzos han sido: la profundizacién de los
acuerdos de Argentina y Brasil con Uruguay (CAUCE y PEC), e! Programa de Integracién
y Cooperacién Econémica Argentina-Brasil (PICEAB) y, més recientemente, el acuerdc
cuatripartito de Asuncién por el que se establece el Mercado Comiin del Sur (MERCOSUR).
Con ello se han sentado las bases para una verdadera integraci6n de los mercados nacionales
en la que el libre movimiento de bienes, capitales y trabajo constituya el principal motor del
comercio y de la especializacién productiva asi como la més importante fuente de nuevas
oportunidades para la inversién y la creacién de empleo.

La experiencia anterior en materia de integracién econémica y comercio indica que estos
objetivos son realizables si se mantiene la voluntad politica de asociacién y cooperaci6n.
Entre 1975 y 1989 el comercio intraregional de manufacturas se incrementd a una tasa del
8 por ciento superior a la registrada para el comercio total. Con posterioridad a 1989, la
profundizacién del proceso de reduccién arancelaria reciproca impuesta por los acuerdos
bilaterales ha intensificado este crecimiento, creando mejores condiciones para [a
interpenetracién de los mercados nacionales.

Una consecuencia importante de lo anterior es que un cierto niimero de empresas
localizadas en el drea han obtenido un mayor conocimiento con respecto a las posibilidades
de especializacién que ofreceria el mercado ampliado asf como también un importante caudal
de experiencia en relacién a las nuevas condiciones de competencia creadas por la abolicién
de las barreras al comercio intraregional. Esta acumulacién de conocimientos y experiencia
de mercado aunque limitada constitnye de por si un elemento favorable a la integracién. La
existencia de otros factores adversos, sin embargo, hace de vital importancia la
implementacién de mecanismos que permita la difusién y generalizacién de esta experiencia
a nivel de todas las empresas del 4rea.

Uno de estos factores es la persistencia de fuertes desequilibrios en la balanza del
comercio intraregional de manufacturas. Ello representa un obstdculo importante para la total
integracién de los mercados ya que genera presiones proteccionistas por parte de los sectores
afectados, temerosos de perder sus cuotas de mercado. Estas presiones pueden conducir
finalmente a la implementacién de medidas de cardcter oficial que, tendiendo a contrarrestar
estos desequilibrios, pongan en peligro la consecucién del objetivo del mercado comiin al
limitar involuntariamente el crecimiento del comercio intraregional.

Una forma de evitar este riesgo es justamente la transformacién de las empresas locales
en empresas MERCOSUR, es decir capaces de producir y competir en el contexto del
mercado ampliado. Para ello se requieren esfuerzos oficiales y oficiosos que permitan
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difundir la percepcién de dicho mercado como el de una unidad integrada, tan accesible y
vital para la empresa como actualmente lo es el propio mercado local.

Esto implica intensificar el asesoramiento sobre las condiciones de competencia en los
mercados asociados, las relaciones de costos y los patrones de consumo vigentes en los
mismos, asi como el tipo de requerimientos locales en materia de calidad y caracteristicas
de las variedades potencialmente competitivas. El conocimiento en profundidad de las
tendencias registradas en el comercio intraregional constituye una fuente insoslayable de
informacién en este sentido.

En andlisis de estas tendencias indica que el crecimiento del comercio intraregional y la
aplicacién de los acuerdos de integracién se vienen cumpliendo en el contexto de un intenso
proceso de especializacién intraindustrial. Entre 1975 y 1989 se verifica un constante
crecimiento del comercio en productos pertenecientes a una misma rama industrial. En 1990,
la intensidad del comercio intraindustrial Argentina-Brasil super6é el 50 por ciento,
aproximéndose a la registrada en el comercio entre paises desarrollados. En el mismo aiio,
el indice del comercio intraindustrial del Uruguay con sus asociados del MERCOSUR
alcanzé el 38 por ciento, superior al promedio registrado en el comercio entre paises en
desarrollo. En general, se comprueba que la intensidad intraindustrial dcl comercio reciproco
de los paises del MERCOSUR es superior a la registrada en el comercio con otros paises y
que ella tiende a incrementarse a medida que se profundiza la integracién de los mercados.

Esto tiene importantes implicaciones para el futuro del proyecto integracionista, en
primer lugar, con referencia al ajuste industrial. La tendencia a la especializacién
intraindustrial en efecto es favorable a este ajuste en la medida que reduce los costos del
mismo al facilitar la movilizacién de recursos productivos y acortar los plazos de
implementacién. En segundo lugar, debe sefialarse que una mayor especializacién
intraindustrial implica generalmente un aumento de la variedad de productos disponibles y
un mejor aprovechamiento de las economias de escala. Esto significa que la integracién
puede aparejar beneficios adicionales bajo la forma de menores costos y mayores volimenes
y mejores estdndards de consumo. Resumiendo, la creciente intensidad intraindustrial del
comercio intraregional hace mds atractivo y ventajoso el proyecto MERCOSUR desde el
punto de vista de los costos y beneficios globales que el mismo entrafa.

El crecimiento del comercio intraindustrial se concentra fundamentalmente en las ramas
de bienes intermedios y de capital. Ello sugiere que la especializacién intraindustrial como
motor del comercio intraregional tiene un fuerte contenido de complementacién al nivel de
insumos e inversién. Este hecho es sumamente propicio en términos del desarrollo industrial
y la mejor utilizacién de los recursos productivos. En efecto, estas industrias se caracterizan
por la presencia de economias de escala dindmicas, en el sentido que una importante fuente
de reducciones de costos proviene de la concentracién de los esfuerzos técnicos en un niimero
limitado de productos. Atn en el caso de las economfas mayores del 4rea, como Argentina
o Brasil, se hace impensabie actualmente aspirar al desarrollo autdrquico de este tipo de
industrias. La especializacién intraindustrial en un contexto regional permite un mayor
aprovechamiento de las economfas dindmicas de escala en la medida que hace viable ia
descentralizacién del proceso productivo y por lo tanto la incorporacién de nuevas
tecnologfas. Esta descentralizacién se ve favorecida por la integracién a través del
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desmantelamiento arancelario, el més libre movimiento de capitales y mayores facilidades
para la formacién de joint ventures y/o el aprovechamiento de ventajas locativas.

La imponancia del comercio intraindustrial en sectores industriales tales como el de
maquinaria y productos quimicos, ambos intensivos en tecnologia y mano de obra
especializada no implica que las posibilidades de especializacién en dichos sectores estén
exhaustas. El andlisis indica, por el contrario, que si bien existen ramas en que el alto nivel
de especializacién intraindustrial ha sido una constante, como por ejemplo, miquiras de
bombeo, aparatos eléctricos, 4cidos inorgdnicos, herramientas, etc., se producen
permanentemente procesos de especializacién al interior de nuevas industrias. Esto indica un
gran potencial de creacién de comercio cuyo grado de realizacién dependerd, entre otras
cosas, de mayores avances en el proceso de liberalizacién del comercio intraregional, del
nivel del arancel comin que se adopte y de la importancia de las economias de escala
estéticas.

Asi, por ejemplo, en industrias tales como fibras artificiales, productos farmacéuticos
y maquinaria de oficina, una simulacién de una reduccién del 50 por ciento en los aranceles
reciprocos indica un marcado ascenso en los indices de comercio intraindustrial. En el caso
de fibras artificiales, en particular, se verifica que la profundizacién de la reduccién
arancelaria hasta un 100 por ciento determinard que en esta industria predomine totaimente
Ia especializaci6n de tipo intraindustrial. El caso anterior y otros como, por ejemplo, el de
maquinaria de oficina, demuestran que la integracién, si bien incrementa notablemente el
nivel de competencia en el mercado local de cada empresa y amenaza su cuota en el mismo,
brinda nuevas oportunidades de especializacién y mayor participacién en los mercados
asociados.

El bajo nivel de contenido intraindustrial que presenta el comercio intraregional en bienes
de consumo es, en cierta medida, producto de las barreras arancelarias y para-arancelarias
que aiin persisten. La abolicién de estas barreras, por lo tanto, puede tener fuertes impactos
en la dimensidn y direccién de estas corrientes. En ciertas industrias en las que el comercio
intraregional seguird teniendo un cardcter en buena medida administrado, como por ejemplo,
automotores, el grado de especializacién intraindustrial dependerd mds de los acuerdos
sectoriales y decisiones corporativas. En otras, como por ejemplo, electrodomésticos, existe
un importante potencial de especializacién intraindustrial cuya realizacién dependerd de la
capacidad empresanal de insercién en los mercados asociados. La integracién total de los
mercados puede facilitar esta insercién en la medida que la misma implique costos mds bajos
de distribucién y de adquisicién de insumos importados. En estos caso, la reconversién
industrial deberd estar orientada a la creacién de nuevas lineas de productos capaces de
competir en el mercado ampliado, asf como al logro de una més alta productividad en las
lineas existentes.




1. Introduccion

En Marzo de 1991, Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay, firmaron el Tratado de
Asuncién por el que se comprometieron a constituir un mercado comiin en el plazo de cinco
aiios (MERCOSUR). Esta decisién creé grandes expectativas en la opini6n piblica y en los
medios de prensa de los cuatro pafses pero también suscité dudas y vacilacienes en los
sectores directamente involucrados. Las interrogantes que se plantean hacen referencia a los
riesgos econémicos y sociales que traeria aparejado el virtual desmantelamiento de las
barreras al comercio intraregional y el establecimiento ulterior de un arancel comun. Més
concretamente, se teme que la liberalizacién del comercio intraregional produzca
considerables impactos negativos sobre la balanza comercial, l1a produccién industrial y el
empleo. Debe puntualizarse, sin embargo, que estas aprensiones pueden resultar prematuras
y, probablemente, injustificadas. En efecto, la magnitud y signo de los impactos
integracionistas depende de factores econémicos e institucionales que trascienden los limites
de 1a politica comercial y que son susceptibles de modificacién en las etapas posteriores del
proceso.

Un ejemplo notorio lo constituye la persistencia de profundas asimetrias entre los pafses
del MERCOSUR en materia de politicas macroeconémicas (UNIDO, 1993; Nofal, 1991).
Bruscas oscilaciones en las paridades monetarias resultantes de discrepancias en tasas de
inflacién y politicas cambiarias, por ejemplo, pueden distorsionar seriamente la evolucién de
los precios relativos, revirtiendo los resultados esperados de la simple abolicién de los
aranceles reciprocos. Estos efectos distorsionantes enturbian las reglas de la competencia,
contribuyendo a perpetuar la ineficiencia econémica y amplificando innecesariamente la
magnitud del ajuste industrial en los mercados locales. Bajo estas condiciones, la
coordinacién de las politicas monetarias y cambiarias prevista en el Tratado de Asuncién
puede introducir un elemento de estabilizacién en las economias nacionales, facilitando una
distribucién mds equitativa de los costos del ajuste industrial.

A nivel micioeconémico, diferencias nacionales en productividad, tamaiio de empresa,
costos y calidad de los factores de produccién, concentracién del mercado y preferencias de
los consumidores por los productos extranjeros introducen nuevos elementos de incertidumbre
con respecto a los resultados de 1a integracién en términos de restructura industrial. Estas
diferencias, conjuntamente con las anteriores de cardcter institucional, condicionan la
competitividad inicial de las empresas locales en el mercado ampliado y por tanto sus
perspectivas de expansién o contraccién. Lo anterior es particularmente cierto en el caso de
las industrias manufactureras intensivas en capital fisico y/o humano asi como de aquellas
que requieren un mayor grado de innovacién tecnolégica o de estandarizacién en la
produccién. En estos casos, en efecto, el desempeiio microeconémico logrado en el propio
mercado representa un factor decisivo para el éxito competitivo en el mercado comin.' La
integracion de los mercados nacionales, sin embargo, es capaz de modificar las condiciones
iniciales de competitividad. Asf, por ejemplo, cambios dristicos en los precios relativos
inducidos por la rebaja arancelaria pueden ser compensados por reducciones en los costos
medios, cuando la ampliacién del mercado permite el aprovechamiento de economfas de
escala o de cobertura no utilizadas o la ampliacién de la escala inicial. De la misma forma,

Eo el caso de las industrias basadas en la disponibilidad de recursos naturales, cambio, la
existencia de ventajas comparativas puede compensar transitoriamente una menor eficiencia microeconémica.
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la apertura de las economias asociadas genera nuevas oportunidades de fusién, inversién y
especializacién intraindustrial que permiten recuperar cuotas de mercado a nivel doméstico
y regional. La experiencia internacional en materia de integracién econémica, particularmente
la europea, proporciona miiltiples ejemplos de este tipo de efectos, no previstos por la teoria
tradicional del comercio internacional y de las uniones aduaneras, pero de gran importancia
para la evaluacién de los costos de la restructura industrial. Una de sus mas notorias
manifestaciones es la tendencia a la intensificacién del comercio en variedades de un mismo
producto. El andlisis de esta tendencia en el caso de los paises del MERCOSUR constituye
el tema del presente informe.

2. Factores Explicativos del Comercio Intraindustrial

La mayoria de los estudios sobre el tema tienden a demostrar que el comercio
intraindustrial se encuentra intimamente relacionado con la existencia de imperfecciones de
mercados y de fenémenos subyacentes en la produccién tales como la presencia de costos
decrecientes y la diferenciacién de productos por calidades de insumos (diferenciacién
vertical) o por caracteristicas de uso (Ciferenciacién horizontal) (Greenaway y Milner, 1986).
Conjuntamente con estos fenémenos, se mencionan los procesos de innovacién tecnolégica
y fragmentacién internacional de la produccién (Kol y Rayment, 1989; Jacobsson, 1988). Dei
lado de la demanda, finalmente, ciertas caracteristicas de las preferencias del consumidor,
en especial bajas elasticidades de sustitucién entre variedades de un mismo producto
diferenciadas ya sea horizontal o verticalmente, contribuyen a la creacién de corrientes de
comercio intraindustrial (Vznables, 1987; Krugman, 1990).

Cémo los factores mencionados anteriormente pueden combinarse para generar un nivel
significativo de comercio intraindustrial depende fundamentalmente de las peculiaridades de
las industrias y mercados de que se trate. Asi, por ejemplo, explicaciones basadas en la
fragmentacién internacional de la produccién son relevantes para ei andlisis del comercio
intraindustrial en productos intermedios o en bienes de capital. En el caso de estos iltimos,
también son relevantes los procesos de innovacién tecnélogica que conducen a una creciente
especializacion por variedades de productos dentro de una misma rama productiva. En el
caso de los bienes de consumo final, en cambio, adquieren significacién las explicaciones
relacionadas con la demanda y la competencia monopdlica en productos diferenciados. En
todos los casos mencionados, sin embargo, importan igualmente los aspectos asociados de
imperfecciones de mercado y economfas de escala y cobertura.

Concomitantemente al estudio de las fuentes del comercio intraindustrial, 1a literatura
del género ha proporcionado un importante volumen de evidencia empirica en tomo a la
relacién entre este tipo de comercio y las caracteristicas de los paises involucrados. En
general, dicha evidencia tiende a confirmar que el crecimiento del comercio intraindustrial
se encuentra directamente relacionado al ingreso per capita, nivel de industrializacién y
dimensién del mercado, asf como a la similitud en el nivel de desarrollo de los paises
considerados, su proximidad geogrdfica, y la participacién en acuerdos de integracién
econémica (Greenaway y Miller, 1986; Culem y Lundberg, 1986; Balassa y Bauwens,
1987,1988). Con respecto a este tltimo aspecto, debe sefialarse que la ecuacién a mayor
integracién mayor comercio intraindustrial no se cumple de manera automisica. Ello
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depende de las condiciones especificas de los pafses considerados, en particular, la diversidad
o coincidencia de las preferencias de los consumidores y las formas de competencia en el
mercado. Se reconcce, no obstante, que la integracién tiende a incentivar la especializacién
intraindustrial en la medida que aquella facilita los acuerdos sectoriales de especializacién por
tipos de producto, las decisiones corporativas referidas a la descentralizacién geogréfica de
las etapas de produccidn y/o la especializacion de las filiales locales en variedades especificas
y, en general, un mayor aprovechamiento de las economfas de escala.

3. Los Beneficios del Comercio Intraindustrial

El primer efecto de un acuerdo preferencial de comercio es el de reducir los precios
ajustados por aranceles de las importaciones provenientes de los paises miembros en relacién
a los precios de las importaciones provenientes de terceros pafses. Este efecto modifica la
direccién de las corrientes comerciales y afecta los niveles de produccién y empleo en una
determinada rama industrial. En el presente caso, los precios ajustados por aranceles del
comercio intra-MERCOSUR caen en relacién a los precios de las importaciones del resto del
mundo. Como consecuencia, la demanda de un producto determinado se desvia de las
variedades producidas fuera del drea hacia las producidas por las empresas locales. En
principio, en un sentido estdtico, el comercio intra-MERCOSUR crece, mientras que el
comercio con el resto del mundo decrece. La distribucién de estos beneficios entre los paises
miembros depende, sin embargo, de las nuevas condiciones de mercado creadas por el
acuerdo, es decir, por un lado, mayores facilidades de acceso a los mercados asociados y,
por otro, mayor competencia en el propio mercado. En un contexto de productos
homogéneos, estas modificaciones en las condiciones de la oferta y la demanda implican
movimientos en los recursos productivos entre una rama y otra y, por tanto, un proceso de
especializacién interindustrial. En un contexto de productos diferenciados, en cambio, lo
mismo puede conducir a una mayor especializacién intraindustrial y, frecuentemente, a un
aumento en la variedad de productos disponibles en el mercado ampliado. Ambos aspectos
constituyen beneficios de 1a integracién bajo condiciones de competencia imperfecta y
economfas de escala. El primero, en términos de menores costos y mayores beneficios de las
empresas; el segundo, en términos de mayores volimenes y mejores estindards de
consumo.? En adicién, se mencionan los beneficios referidos a las formas que asume la
reestructuracién industrial.

Si bien la evidencia empfrica sobre el tema no es concluyente, los analistas de los
procesos de liberalizacién comercial tienden a considerar que los costos del ajuste industrial
son mayores cuando la especializacién predominante es del tipo interindustrial (Wonnacott,
1987; Richardson, 1989). En primer lugar, se argumenta, la movilizacién de los recursos
productivos, no solo capital y mano de obra sino también "know-how" y capacidad
empresarial, entre diversas raruas industriales tiende a ser mucho mds costosa que entre
procesos productivos similares. En segundo lugar, cabe esperar que la reconversién
intraindustrial pueda realizarse en un plazo mds corto que la interindustrial. Como ejemplo

3 Este dltimo aspecto no estf libre de ambiguedades pudiendo conducir a ineficiencias econémicas. Este
es ¢l caso, por ejemplo, cuando las preferencias de los consumidores estén gobemadas 1ads por ei prestigio de
una marca disponible, que por las reales o supuestas cualidades del producto.
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se menciona el caso bastante frecuente en que la integracién de los mercados induce a las
empresas locales a abandonar la produccién de una determinada variedad para concentrarse
en otra ya existente pero que se venfa produciendo en volimenes menores, estimuldndose con
ello la inversién productiva de escala.

4. Evolucion del Comercio Intra-MERCOSUR

Se analizan a continuacién las caracteristicas generales del comercio exterior de los
pafses del MERCOSUR. Este andlisis y el de las siguientes secciones se basa en datos
anuales correspondientes al periodo 1975-1990, haciendo por tanto referencia exclusiva a la
situacién existente antes de la formacién del MERCOSUR. Esta limitacién se justifica por
el breve plazo transcurrido desde la firma del Tratado de Asuncién. La misma es subsanada
parcialmente en la ditima seccién donde se examinan resultados de algunas simulaciones
industriales del proceso de integracién bajo condiciones de competencia imperfecta y
diterenciacién de productos. Dadas las caracteristicas del informe, el andlisis de las corrientes
comerciales estd circunscrito a las manufacturas incluidas en los grupos S a 8 de la
Clasificacién "Jniforme del Comercio Internacional (CUCI, versién 1).

En el periodo 1975-1990, la tasa promedio de crecimiento anual del comercio
intra-MERCOSUR de manufacturas, en délares corrientes, fue del 8.3 por ciento.

Como muestra el iltimo renglén del cuadro 1, dicha tasa superd a las correspondientes
al comercio de los paises del MERCOSUR con otras regiones. Obsérvese ademis que, con
la sola excepcién del Paraguay, esta observacién se repite a nivel de paises individuales. La
mayor intensificacién del comercio intra-MERCOSUR se registra en el caso de Uruguay con
una tasa superior al 9 por ciento seguido por Argentina, Brasil y Paraguay, en ese orden.
Corresponde subrayar que este iltimo pais presenta el mis alto fndice de dependencia
comercial hacia el drea.

La comparacién de las tasas de crecimiento en la primera y ltima columna del cuadro
1 proporciona informacién adicional sobre cambios estructurales en el comercio. Nétese que
cuanto mayor es la diferencia entre la tasa de crecimiento del comercio intra-MERCOSUR
y la correspondiente al comercio total, mayor es la probabilidad de que durante el perfodo
de referencia se hayan producido desviaciones de comercio hacia el 4rea como consecuencia
de las preferencias arancelarias intraregionales acordadas bilateralmente a través del CAUCE
(Argentina-Uruguay), el PEC (Brasil-Uruguay) y el PICEAB (Argentina-Brasil). No obstante,
en los cuatro pafses se esta procediendo actualmente a un proceso de reduccién arancelaria
general. En la medida que este proceso permita la convergencia de los aranceles
nacionales hacia un arancel comin no muy elevado, en el entorno del 18 al 25 por ciento
por ejemplo, aumentan las posibilidades de que la unién aduanera programada para
1994 sea acompaiiada por una creacién neta de comercio, por cuanto un bajo arancel
comdn minimizarfa la distorsién en los precios relativos de los productos generados en
el drea con respecto a los generados fuera de la misma.

Como se puede observar en el cuadro 1, la diferencia entre las tasas de crecimiento del
comercio total y la del comercio intra-MERCOSUR alcanza un mdximo superior a los §
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puntos porcentuales en el caso de Argentina, seguida por Uruguay con 2.5, Brasil cn 1.4
y Paraguay con -1.8 respectivamente.

CUADRO 1
EVOLUCION DEL. CUMLERCIO TOTAL DE LOS PAISES DEL. MERCOSUR :
DISTRIBUCION PORCENTUAL SEGUN AREAS Y PAISES. TASA DE CRECIMIENTO 1975-19900

~ MERCOSUR _ ALADI B EEUU OTROS __ TOTAL

ARGENTINA

1975- )435 1026 31.66 19.38 24.36 100.00
19%0-84 16.83 6.77 2843 2335 €462 100.00
1985-89 2102 9.17 25.30 1937 25.14 100.00
Tasa de crecimiento 8.65 308 132 390 326 348
BRASIL
1975-9 5.51 948 3043 2782 26.76 100.00
1980-84 745 10.74 24.86 2799 28.96 100.00
1985-89 5.76 8.10 B0 3028 3215 100.00
Taxa de crecimicato 736 5.04 332 6.52 197 595
PARAGUAY
1975-19 8295 83 6.68 391 5.63 100.00
1980-84 85.35 A8 . n 528 100.00
1985-89 8420 £8 507 3.88 6.17 100.00
Tasa de crocimiento 7.08 1.73 6.72 9.65 12.26 881
URUGUAY
1975-19 6033 1.90 18.94 10.82 8.01 100.00
1980-34 6554 1.75 1442 859 9.70 100.00
198589 66.72 210 13.26 889 9.03 100.00
Tasa de crecimiento 945 8.89 390 5.58 7.63 694
MERCOSUR
1975-79 4.00 9.92 3252 26.52 27.04 100.00
1980-84 525 9.84 2187 2187 2917 100.00
1985-89 458 §.603 25.58 29.16 3204 100.0¢
Tasa de crecimiento 826 4.57 288 598 1.01 548
. Pmmtajuahﬂaduwbmhctaﬂadeuponwimeimﬂdommmﬂmmhm
de referencia. Tasa de crecimiento calculada seguin se indica en el apéndice metodolégico. Para
Brasil: 1975-89.

Fuente: ONUDI.
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Esto se refleja claramente en los cambios de participacién del comercio intra-MERCOSUR en
el comercio global de cada pais. La comparacién de los totales quinquenales que aparecen en el
cuadro 1 indica que, entre 1975-79 y 1985-89, esta participaci6n se incremeatd en un S0 por ciento
para el caso de Argentina y en un 10 por ciento para el caso de Uruguay. Los datos
correspondientes al periode intermedio de 1980-84 sugieren, ademis, que este crecimiento ha
tenido un cardcter sostenido. En el caso de Brasil y Paraguay, en cambio, las variaciones son
irregulares y de menor cuantia.

Los gréficos 1 a 3 ilustran otros aspectos del comercio intraregional; en especial, el cardcter
superavitario permanente del comercio brasilero intraregional en manufacturas.

En el pasado, esto ha dependido fundamentalmente de las tendencias registradas en el comercio
bilateral Argentina-Brasil. Como surge de los cuadros Al y A2 del apéndice, en el periodo
1975-1979 se registra un cierto superavit favorable a Brasil en su intercambio con Argentina. En
los periodos posteriores, las exportaciones brasilefias a Argentina se incrementan en mds de un 250
por ciento en tanto las importaciones respectivas apenas se duplican. Como consecuencia,
Argentina registra déficits en el comercio de manufacturas con Brasil de un monto cercano a los
400 millones de d6lares anuales en los primeros cuatro anos del quinquenio 1985-1989. Esta
tendencia se revierte en 1989, fundamentalmente, como resultado de la entraca en vigencia de los
acuerdos bilaterales, la aguda recesion argentina de ese afio que restringe las importaciones, una
cierta reactivaci6n de la economia brasilefia y la brusca modificaci6n de la paridad monetaria entre
ambos paises.

GRAFICO 1.

MERCOSUR: COMERCIO INTRAREGIONAL DE MANUFACTURAS
PROMEDIOS 1975-1979

ARGENTINA BRASIL PARAGUAY URUGUAY -

B exPORTACIONES BB iMPORTACIONES B SALDO




GRAFICO 2.
MERCOSUR: COMERCIO INTRAREGIONAL DE MANUFACTURAS

PROMEDIOS 1980-1984

Millones de USD

ARGENTINA BRASIL PARAGUAY URUGUAY

¥ EXPORTACIONES B IMPORTACIONES BB SALDO

GRAFICO 3.

MERCOSUR: COMERCIO INTRAREGIONAL DE MANUFACTURAS
PROMEDIOS 1985-1989

ARGENTINA BRASIL PARAGUAY URUGUAY

B exPORTACIONES B IMPORTACIONES B SALDO
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equivalen, a su vez, a la participacién de cada pafs en el total de las corrientes bilaterales.
Estas sumas figuran en la columna rubricada MERCOSUR. Como se observa en el cuadro,
las transacciones bilaterales entre Argentina y Brasil constituyen el eje comercial principal
del MERCOSUR. L.as mismas representa.on el 52 por ciento del total acumulado durante el
periodo 1985-89. En orden de importancia le siguen el eje Brasil-Uruguay con un 23 por
ciento, Argentina-Uruguay con un 13 por ciento y Brasil-Paraguay con un 11 por ciento. Las
restantes corrientes bilaterales no alcanzan al 5 por ciento del total. Nétese que, con muy
ligeras modificaciones, el ordenamiento anterior reitera el de los periodos previos. El cambio
méds notorio se relaciona con el comercio bilateral de Uruguay con sus dos socios mayores.
Se registra una tendencia al crecimiento del intercambio de este pais con Brasil en desmedro
del intercambio con Argentina.

El anilisis desagregado de las exportaciones regionales ofrece una visién complementaria
de las modificaciones ocurridas en la estructura del comercio intra-MERCOSUR (cuadro 3).
Los productos han sido ordenados segin la magnitud de su participacién en la exportaciones
del ano

CUADRO 3
DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS EXPORTACIONES INTRA-MERCOSUR SEGUN DIVISIONES DE LA CUCL
(sibos seleccionados)

TITULO 197§ . 1930 198§ 1990
Maquinaria no-cléctrica 2190 (1) 2034 Q@) 15.04 (01) 1294 1)
Productos quimicos 467 (OD 497 (06) 1065 (03) 1217 )
Equipo de transporte 9.6 (03) 1418 (@) 1038 (02 9.06 (03)
Maquinaria cléctrica 881 (04) 984 (03) .74 (04) 132 (©%)
Texiles 6.48 (05) 417 ©D 525 (08) 684 (05)
Hierro y scero 11.67 O 748 (04) 635  (06) 6.21 (06)
Materias plésticas 130 (15) .13 (n 704 (05) 564 (O7)
Otros quimicos 275 (11 231 (13) 391 (09) 427 (08)
Producios de cuero a5 an Q) 535 ©OD 417 (9
Papel 197 (1)) 253 (1) 218 (1) 409 (10)
Productos de caucho 282 (10 215 (14 208 (16) 367 (1)
Productos metélicos 416 (09) 403 (08) 39 (10 329 (D
Prds. minerales no-metélicos  6.12  (06) $31 (05) 274 (12) 314 (13)
Materias coloranics 83 Q0 1.08 (19) L7t an 252 (14)
Diversos 439 (08) 369 (09) 250 (13) 242 (15)
Vestimenta 27 (12 347 (10 .63 (18) 239 (16)
Metales no-ferrosos 194 (14 121 (18) 239 (14 227 (7
Instrumentos,relojes,eic 98 (i) 192 (1% 280 (1) 1.94 (18
Prds. de perfumeris

y limpicza 168 (16 1.50 (1D 1.54 (19) 166 (19)
Fentilizantes 67 @2 46 (Q5) 1.06 (20) 116 (20)
Productos farmaceéuticos B4 (19) 96  (20) 9% 1) 95 an
Productos de maders 137 (1D 1.68  (16) M4 65 (22)
Calzado A5 (26) 50 ) 9 @) 48 )
Sanitarios,iluminecida, etc 21 Q4 61 @) 25 @29 B
Mucbles 35 @) 76 ) 4 ) s @9
Productos pers viaje 09 an 39 @n o4 2D 14 (26)
Explosivos 19 29) 41 (26) 25 (6) 43 an
Derivados del petrSieo 00 (28) 05 (@9 02 @28 01y
Todos 100.00 100.00 100,00 100.00

Las cifras entre pacéntesis indican ¢ rango en cada afto.

Fuente: ONUDI.
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1990. Las cifras entre paréntesis indican el rango que le correspondi6 al producto en cada
ano. Como se puede observar, los bienes intermedios y de capital (maquinaria eléctrica y
no-eléctrica, equipo de transporte) se encuentran entre los productos que ocuparon los rangos
principales en todos los aiios. Los exportaciones de productos quimicos, a su vez, tienden
a incrementar su participacién, pasando del séptimo lugar en 1975 al segundo lugar en 1990.
Algo similar ocurre con las materias plsticas que avanzan dei quinceavo al séptimo lugar
y con los productos de cuero que pasan del vigésimo primero al noveno lugar. Entre los
productos que registran un mayor retroceso se cuentan los de minerales metdlicos y
no-metélicos. Obsérvese, finalmente, la escasa importancia en el comercio intra-MERCOSUR
de los bienes de consumo tales como vestimenta, productos de perfumeria, calzado y
muebles.

S. Probiemas de Medicién

La medici6n del comercio intraindustrial ha sido objeto de un intenso debate (Greenaway
y Miller, 1986). Uno de los puntos m4s controvertidos concierne problemas de caricter
estadistico que se conocen bajo el nombre de agregacién categérica. Esta denominacién alude
a las desviaciones que surgen en la medici6n del comercio intraindustrial cuando se definen
las "industrias” segiin los grupos de productos que figuran en los sistemas de clasificacién
del comercio internacional. El cuadro 4 ofrece un ejemplo de este tipo de problemas. Las
*industrias”

CUADRO 4
CAS50S DE ALTO COMERCIO BILATERAL INTRAINDUSTRIAL AL NIVEL DE 3 DIGITOS.
ANALJZADOS POR GRUPOS DE 4 DIGITOS. 1985

CUCI_ Desaripcifo y subprupo Export+—_importP aL
775 Electrodomésticos 2295 2528 95.17
775.2 Refrigeradores 0 411 0.00
775.4 Afelladoras clécrricas 2295 0 0.00
775.7 Aparatos elecoomecsnicos 0 1354 0.00
775.8 Aparatos #rmicos 0 763 0.00
881 Aparuios y equipos fotogréficos 187 578 48.89
§81.1 Camiras 14 560 0.05
881.3 Ouos 173 18 0.19
892 Materiales improyos 287 626 62.87
892.1 Libros 257 455 72.19
892.8 Owos 30 136 36.14
893 Ardculos de pldstico 154 585 41.67
893.9 Divessos 154 580 41.96

¢ Dxporiacionos arpcaunas « Brasil, Miles de délases
P Lugawiacioncs argentinas desde Drasil. Mikes do délaran
Pucsie: Raliar (1991)




Si bien el déficit argentino en el intercambio de manufacturas es compensado parcial o
totalmente por e! superavit respectivo en productos primarios, su persistencia constituye un llamado
de atencién, particularmente por la reaccién de los sectores mis directamente afectados. En efecto,
en un contexto caracterizado por acentuadas divergencias en las tasas de inflacién, en las politicas
cambiarias y en los ritmos de la apertura comercial aumentan los riesgos de que las presiones de
estos sectores se intensifiquen hasta el grado de diluir parte de los esfuerzos integracionistas
(Lavagna, 1991). Estos riesgos imponen que la profundizacién del proceso de desgravacion
reciproca se realice en forma simultidnea al fortalecimiento de la coordinacién macroeconémica,
especialmente en las 4reas de politica cambiaria y de la politica comercial hacia terceros paises.

El cuadro 2 introduce evidencia sobre las corrientes bilaterales internas del MERCOSUR. Las
cifras en la iltima columna indican la proporcén de cada corriente bilateral en el total del
MERCOSUR. Las suma de estas cifras con aquellas en cursiva que aparecen los renglones titulados
sub-totales

CUADRO 2
PARTICIPACION PORCENTUAL DE LAS CORRIENTES BILATERALES
EN EL COMERCIO TOTAL INTRA-MERCOSUR

SOCIO COMERCIAL
PAIS FUENTE ARGENTINA BRASIL PARAGUAY MERCOSUR
URUGUAY
1975-79 16.22 16.12 ) 33.05
1980-84 12.46 14.04 .58 27.08
1985-89 12.79 .57 .32 35.68
PARAGUAY
1975-719 5.18 9.49 )| 15.38
1980-84 3.67 10.92 .58 15.17
1985-89 1.80 10.58 .32 12.70
BRASIL
1975-79 52.28 25.61 . 77.89
1980-84 58.34 24.96 . 83.30
1985-89 51.95 33.15 . 85.10
ARGENTINA
1975-19 73.68 . . 73.68
1980-84 74.47 . . 74.47
1985-89 66.54 . . 66.54
SUB-TOTALES
1975-19 73.68 25.61 ) 100.00
1980-84 74.47 24.96 .38 100.00
1985-89 66.54 33.15 32 100.00

Euepte: ONUDIL.
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que se analizan en el cuadro son aquellas que, en 1985, presentaron los més altos indices
de comercio intraindustrial en las corrientes bilaterales Argentina-Brasil de grupos de bienes
de consumo final definidos al nivel de 3 digitos de la CUC1.2. La descomposicién de dicho
comercio a un nivel de 4 digitos demuestra lo ilusorio de estos resultados. A este nivel, en
efecto, dos de las industrias, electrodomésticos y equipos fotograficos, se transforman en
casos representativos de casi completa especializacién interindustrial. En el caso de la
industria de articulos de plistico, en cambio, se verifica la concentracién total del comercio
en el subgrupo denominado Diversos que, por definicién, comprende una abigarrada gama
de productos.

Cabe sefialar aqui que ninguna de las clasificaciones disponibles se adecua totaimente
a los objetivos del andlisis del comercio intraindustrial {Gray, 1988). Existe, no obstante, el
consenso general de que, a los efectos de los estudios documentales y descriptivos, la
clasificacién a tres o cuatro digitos de la CUCI brinda una aproximacién razonable a la
definicién de industria (Greenaway y Milner, 1986). La mayoria de los resultados empiricos
presentados aqui han sido obtenidos a partir de la aplicacién de dicho criterio. Los mismos,
sin embargo, serdn confrontados en la secciébn 6 con los resultados de mediciones del
comercio intraindustrial basadas en criterios mucho mds rigurosos de diferenciacién de
productos.

Un segundo tipo de problemas se refiere a la seleccién del indice méds adecuado. En la
mayoria de los estudios empiricos sobre el tema, se ha adoptado el indice propuesto por
Grubel y Lloyd (GL) (Grubel y Lloyd, 1975). Este indice resulta de sustraer de la unidad la
proporcién del valor absoluto del balance comercial neto de una industria en el total del
comercio respectivo, siendo expresado generalmente en términos porcentuales. De acuerdo
a lo anterior, el indice GL tiende a alcanzar el Imite superior de 100 a medida que ei
comercio intraindustrial se intensifica, aproximéndose a cero cuando, en cambio, la tendencia
es hacia la total especializacién interindustrial. A los efectos de evitar la desviacién inducida
por la presencia de desequilibrios comerciales a nivel agregado se han sugerido diversos
ajustes del indice Grubel y Lloyd. Uno de ellos es el propuesto por Aquino (AQ) (Aquino,
1978) quien asume que la desviacién se distribuye proporcionalmente entre todas las
industrias. Tanto en el caso del fndice GL como en el caso del AQ, existen férmulas de
agregacion por las cuales se pueden obtener medidas de la intensidad del comercio
intraindustrial a nivel de grupos de industrias, agrupaciones de paises y agrupaciones de
socios comerciales (véase el apéndice metodolégico).

Diversos analistas del coraercio intraindustrial han arribado a la conclusién de que existe
una estrecha correspondencia entre los diversos fndices (Erzan y Laird, 1984; Tharakan,
1986). Esto brindarfa una cierta flexibilidad en el uso de los mismos. Persisten, sin embargo,
dudas en tomo a cudl de los fndices presenta una menor desviacién estadfstica, especialmente
en relacién a las mediciones agregadas (Greenaway y Milner, 1986). Para verificar la
hipétesis de que, a nivel desagregado, la seleccién del tipo de fndice no altera mayormente
el ordenamiento de las industrias segin la magnitud del comercio intraindustrial, se ha
procedido aquf a calcular los coeficientes de correlacién de rango (Spearman) de fndices GL
y AQ de industrias de 3 dfgitos, en diversos afios y con respecto a diversas corrientes
comerciales (cuadro S). Como puede observarse, existe un alto grado de correspondencia
entre el ordenamiento de las industrias segiin uno u otro fndice. N6tese en particular que los
coeficientes superan el valor de 0.9 en la mayorfa de los casos de comercio bilateral
intra-MERCOSUR que aparecen en el cuadro.
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CUADRO 5
COLFICIENTES SPEARMAN DE CORRELACION ENTRE LOS INDICES DE COMERCIO
INTRAINDUSTRIAL GRUBEL Y LLOYD Y AQUINO. 1975, 1980, 1985, 1990*

PAIS INFORMANTE
SOCIO COMERCIAL ARGENTINA BRASIL PARAGUAY URUGUAY
1975
ARGENTINA . 9658°* 1.0000°** 9988
BRASIL 9557** . 9985%s 988\
PARAGUAY 99984+ 9699** . 1.0000**
URUGUAY 9925** 9B59%* . )
MERONSTIR 972544 8845%* 9984%* 99313ee
ALADI 99154+ 9722%¢ 1.0000*¢ 9904
CEE 8586** J313%¢ 9974¢ 9980%*
EEUU 9107+ .7086%* 1.0000*¢ 9998
OTRGS B188** 65250+ 9901+ 9883%+
TODOS 7003+ 5870 2910°* 9690**
1980
ARGENTINA 9281+ 9971 0993
BRASIL 9248%* . 9993+ 9327**
PARAGUAY 9671+ Y993 . 99564+
URUGUAY 9975%* 9031*° 1.0000* .
MERCOSUR 8916** 8382¢* R84+ 9375+
ALADI 9804+ 98R2%* 1.0000** 99884+
CEE 9084+ R279** 9982+ 9920%¢
ERUU B33+ 8561¢* 9999°%¢ 913
OTROS 9015** 9763+ 9968 9402+
TONOS 7533+ 9462%* 9888 9078*¢
1985
ARGENTINA . 96474 9963°* 9942¢¢
BRASIL 9686** . 1.0000°* 9676%*
PARAGUAY 9844+ 99654* . 9796¢¢
URUGUAY 9872+ 9605 . .
MERCOSUR 8721+ 9405°¢ 9976%+ 9293+
ALAD] 95694 9804** 9976+ 9995%¢
CER 9449 1.0000%¢ 99714+ 9934
EEUU 9693+ 9027°* 9989%¢ 9926%*
OTROS 9968** 8361 9990°** 1.0000**
TODOS 9284+ 8316 9920%* 9871
1990
ARGENTINA 9382°+ 9BI2%+ 89344
BRASIL 98720 ) IR27++ 9877%*
PARAGUAY 9798%¢ 9757** . Y918%¢
URUGUAY 9030°* 9979° 9938%+ .
MERCOSUR 9332°° 9998+ 965844 9479%*
ALAD] 8979* 9629+« 9905°* 9986
CEE 9839°¢ 9832¢¢ 9949 9924**
ECUU 9941 9563+ yagee 99994+
OTRCS 9745%¢ 83130 9758 I8y
TODOS 9768*° 8570% 9639*+ 962U+
o Brasil 1980

Fuente: ONUDI.




13

Por tanto, en lo que sigue, se utilizard de preferencia el método de Grubel y Lloyd para
el célculo de los indices de comercio intraindustrial al nivel de cuatro digitos de agregacién.
También se presentaran fndices ajustados de Aquino a un nivel mayor de agregacién. Esto
permitird comparar los fndices de intensidad intraindustrial en el comercio MERCOSUR con
los resultados de otras fuentes en las que se utilizaron mediciones tipo Aquino.

6. Caracteristicas Generales del Comercio Intraindustrial MERCOSUR

En consonancia con lo expuesto en la seccién 4, esta seccién se focaliza sobre los
fndices de comercio intraindustrial de las corrientes bilaterales intra-MERCOSUR. En primer
lugar se revistan los indices de comercio intraindustrial referidos al total de las transacciones
registradas en cuatro aiios scleccionados. En segundo lugar, se determina para cada pais las
categorias de productos que presentaron una mayor intensidad de comercio intraindustrial en
el periodo 1975-1990. En tercer lugar, se examina la influencia de algunos factores
susceptibles de modificar el modelo de comercio intraindustrial de los paises miembros del
MERCOSUR. Como ya se seialé, el comercio bilateral Argentina-Brasil constituye el
principal eje de integracién en el MERCOSUR. De ahi que este eje se examine con mis
detalle.

6.1 Comercio Intraindustrial en Manufacturas

El cuadro 6 proporciona fndices GX. de comercio intraindustrial correspondientes al total
de las transacciones manufactureras del 4rea en afios seleccionados. Estos fndices han sido
calculados al nivel de 4 digitos de agregacién. Se examina también el comercio de los paises
miembros del MERCOSUR con otras 4reas geograficas a los efectos de verificar la hipétesis
de que la proximidad geogriéfica y/o la existencia de acuerdos comerciales afecta la magnitud
del indice.

Obsérvese, en primer lugar, que la intensidad intraindustrial del comercio bilateral
Argentina-Brasil es, en general, superior a la de las otras corrientes, alcanzando en 1990 una
magnitud superior al 50 por ciento. En el mismo afio, ambos paises verifican también los
mayores fndices en el comercio intra-MERCOSUR, 54 y 42 por ciento respectivamente.
Estos fndices son cercanos a los que se registran en el comercio entre pafses industrializados
(UNIDO, 1993; Greenaway y Milner, 1986). Esto concuerda con la hipétesis de que las
mayores dimensiones del mercado intemo en ambos pafses y, por lo tanto, las mayores
economias de escala en la produccién tienden a incrementar la diversificacién de productos
y su intercambio. Lo anterior confirma también las expectativas de que la liberalizacién
comercial entre paises en desarrollo intensifique el proceso de especializacién intra-industrial.
Nétese, en efecto, el fuerte ascenso de los {ndices de referencia en 1990, aiio en el cual
entraron en piena vigencia los acuerdos integracionistas entre Argentina y Brasil que
precedieron al MERCOSUR #n tres ailos.

Aunque en menor grado que en el caso anterior, la tendencia a 1a espevializacién
intraindustrial se repite en el caso del comercio Argentina-Uruguay y en el de este dltimo con
el conjunto de sus socios del MERCOSUR. Nétese que el fndice Uruguay-MERCOSUR




(CUCI 5-8, calcutados al nivel de 4 digitos de agregacion segda Grubel y Lloyd).
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CUADRO 6
INDICES DEL. COMERCIO INTRAINDUSTRIAL MERCUSUR SEGUN SOCIOS COMERCIALES

PATS INFORMANTE
SOCI0 COMERCIAL ARGENTINA  BRASIL® PARAGUAY URUGUAY MERCOSUR®
INTRA-MERCOSUR
ARGENTINA 1975
1980
1985
1990
BRASIL 1975 2493
1980 2383
1985 26.67
1990 53.78
PARAGUAY 1975 23 403
1980 xXY] 11
198RS 207 06
1990 140 484
URUGUAY 1975 14.82 336 00
1980 27.18 977 00
1985 432 19.06 00
1990 3049 21.74 242
MERCOSUR 1975 29.00 2712 25 1197
1980 40.52 19.72 .50 27.01
1985 3620 731 21 33.80
1990 54.42 41.51 257 17.63
EXTRA-MERCOSUR
ALAD! 1975 077 15.00 00 4.03 1593
1980 22.65 11.16 06 4.89 17.10
1985 2197 12.89 36 6.14 18.00
1990 2298 11.70 .58 12.28 1733
CEE 1975 8.62 7.89 37 94 8.77
1980 826 8.7 2 3.25 19.56
1985 11.54 25.45 .59 448 26.46
1990 26.41 29.69 1.30 5.62 29.97
EEUU 1975 7.83 8.38 00 3.03 8.81
1980 9.90 18.41 06 3.53 21.66
1985 13.91 25.46 .20 2.63 27.09
1990 230 26.57 2.19 2.76 28.38
OTROS 1975 836 12.57 25 132 14,58
1980 8.54 23.17 M 4.17 28.79
1985 16.29 17.69 12 5.96 21.13
19%0 19.91 20.61 A2 9.82 23.01
TODOS 1975 20.80 19.66 1.02 9.59 23,52
1980 20.95 34.29 .56 17.49 43.54
1985 3229 34.34 20 21.82 41.03
1990 43.19 38,77 2.95 27.55 41.56

o: Los (adices 3990 corresponden o datus de 1989

Fuente: ONUDI.
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supera el 30 por ciento en 1985 y, por lo tanto, el promedio registrado en ese aio para el
comercio entre paises de un nivel de desarrollo similar al de los pertenecientes al
MERCOSUR (UNIDO, 1993).

La comparacién de los indices intra-MERCOSUR con aquellos que figuran en el panel
inferior del cuadro 6 arroja m4s luz sobre estos aspectos. En los casos de Argentina, Brasil
y Uruguay, se verifica un mayor grado de especializacién intraindustrial en el comercio
reciproco que en el comercio con otras dreas geograficas. Esto puede observarse en las
casillas correspondientes al renglén titulado MERCOSUR. Se comprueba ademds que los
indices de Argentina y Uruguay referidos al comercio de estos dos paises con otros miembros
de Ia ALADI tienden a ser superiores a aquellos referidos al comercio con los restantes
paises y 4reas econémicas estipuladas en el cuadro. Lo opuesto ocurre en el caso de Brasil.
Ambos hechos estdn relacionados al mayor volumen y diversificacién del comercio brasileiio
extraregional asf como a la menor importancia que tienen los acuerdos ALADI para el
comercio global de este pais en comparacién con la Argentina y el Uruguay.

Nétese, finalmente, que el comercio paraguayo se caracteriza por una clara tendencia
a la especializacién interindustrial, tanto con referencia al intercambio con los socios del
MERCOSUR como a las restantes corrientes comerciales. Esta observacién se concilia con
la hipétesis de que los niveles de comercio intraindustrial se relacionan directamente a los
grados de desarrollo y al nivel de ingresos per capita. La misma ha sido verificada
empiricamente en miltiples contextos y, recientemente, en el caso de América Latina (Lord,
1992).

Conclusiones similares se extraen del cuadro A4 del apéndice estadistico. Alli se
proporcionan los indices Aquino computados al nivel de 3 digitos, los cuales son comparables
a los calculados por Erzan y Laird (1984) para el periodo 1965-1980. Interesan, en especial,
los indices obtenidos por estos autores para el caso del comercio recfproco de 10 pafses en
desarrollo principales exportadores de manufacturas (PEM), entre los cuales se cuentan
Argentina, Brasil, México, Yugoslavia y Corea. La magnitud de dicho indice agregado fue
del 41 por ciento en 1980, netamente inferior al registrado por Argentina y Brasil en su
comercio con los socios del MERCOSUR en ¢l mismo aiio (56 y 46 por ciento
respectivamente) y apenas superior al registrado por Uruguay (40 por ciento), segiin el
cuadro A4. En el aiio de referencia, el indice Aquino calculado por Erzan y Laid para el
comercio del grupo PEM con el grupo de pafses industrializados es del 38 por ciento,
inferior nuevamente al del comercio del MERCOSUR con los EEUU y equivalente al del
comercio del MERCOSUR con la CEE.

Los grificos 4 a 6, finalmente, brindan una visién retrospectiva, afio a afio, de la
evolucién de los principales indices de comercio intraindustrial de Argentina, Brasil, y
Uruguay. El gréfico correspondiente a Paraguay ha sido omitido ya que los fndices de éste
pafs no superan en ninguno de los casos relevantes el 6 por ciento. En el caso de Argentina
y de Uruguay, la mayor intensidad del comercio intraindustrial de tipo intrar. gional
(MERCOSUR y ALADI) aparece como un fendmeno constante durante =1 perfodo
considerado. En el caso de Brasil, la evolucién del comercio intraindustrial dc caricter
intra-MERCOSUR tiende, en cambio, a aproximarse a la del comercio con loz pafses
desarrollados.
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GRAFICO 4.
ARGENTINA: EVOLUCION DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
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GRAFICO 6.
URUGUAY: EVOLUCION DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
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Fuente: ONUDI.

Una cuestién que surge es cudn estable es el comercio intraindustrial cuando se
consideran diversas corrientes comerciales. Los coeficientes de correlacién Spearman en los
cuadros 7 y 8 muestran el grado de correspondencia en 1989 entre la intensidad
intraindustrial registrada en el intercambio entre los miembros del MERCOSUR y la
registrada en el intercambio con otros socios comerciales. Se observa que la estructura del
comercio intraindustrial se modifica notablemente con arreglo al socio comercial de que se
trate. Excluyendo el caso de la corriente comercial global, 1a magnitud de la mayoria de los
coeficientes es inferior a 0.5, presentdndose abundantes casos de simult4nea especializacién
intra e interindustrial, dependiendo de Ia direccién del intercambio.

El 1ltimo renglén del cuadro 7 informa sobre los cambios producidos en la composicién
del comerc’o intraindustrial intra-MERCOSUR durante 1975-1990. La baja magnitud de los
coeficientes indica que dichos cambios han sido radicales. Esto sugiere que el dinamismo
mostrado por el comercio intraindustrial en el contexto del MERCOSUR no se relaciona
con el aumento de la diferenciacién de productos dentro de una misma industria sino
con el surgimiento de procesos de especializacién al interior de nuevas industrias.
Conclusiones similares pusden extraerse de los cuadros AS y A6 del apéndice estadfstico.
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CUADRO 7
QOEFICIENTES D2 CORRELACION SPEARMAN ENTRE INDICES DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL
DEL MERCOSUR.
(Indices Grubel y Lioyd al nivel de 4 digitos de agregacion)

Ms- Ms- MS- MS- MS- MS- MS- MS-
ARG BRA PAR URU ALLADI CEE BEZUU OTROS

1989

MS-ARGENTINA 1.00

MS-BRASIL 2 100

MS-PARAGUAY 16 06 1.00

MS-URUGUAY 22 35+ 06 1.00

MS-ALADI 13 07 13 A2% 100

MS-CEE 18¢e 06 03 A7 A1 1.00

MS-KIEUU - 2% -W A1 Uy D17 100
MS-OTROS 200 24+ 02 23%* .10 22 38« 1.00
1975 versus 1989 26%% 27%* 22¢+ J9e 34 .18¢ 1 26%
Fuente: ONUDI.

CUADRO 8
COLFICIENTES DE CORRELACION SPEARMAN ENTRE INDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL
DL LOS PAISES MIEMBROS DEL MERCOSUR. 1989
(Indiccs Grubel y Lloyd al nivel dc 4 digitos de agregacién)

TODOS MS ALADI CEE EEUU OTROS
ARGENTINA
TODOS 1.00
»MERCOSUR 32+ 100 .
ALADI 210 32+ 1.00
CEE 32 28" 14¢ 1.00
ERuUU E ) A4 30** 21% A= 1.00
OTROS S0 25 15+ 28%* 33 1.00
BRASIL
TODOS 1.00
MERCOSUR 204 1.00
ALAD] 20+ 27+ 1.00
CER Sl 22%¢ 14+ 1.00
Lruu 46 26%* 19ve 43+ 1.00
OTROS O1°e 33 244+ 39+ 39+ 1.00
FAKAGUAY
TONOS 1.00
MERCOSUR RO+ 1.00
ALAD] 56%* 27 1.00
CEE S8 6270 1S 1.00
LEUU 45 554 25 13 .00
OTROS 060°° T3 404+ 5 J3r 1.00
URUGUAY
TODOS 1.00
MERCOSUR 80 1.00
ALAD] AQ** 37% 1.00
CEF 20 19 250 1.00
LELUU 19¢ 15 23¢ 36%¢ 1.00
OTROS 5740 39°e 39ee A8ee 32¢e 1.00
Fuepte: ONUDI.
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6.2 Andlisis por Grupos de Productos

Algunos enfoques del comercio intraindustrial ponen el énfasis sobre las caracteristicas
tecnolégicas de las industrias. El supuesto es que el comercio intraindustrial tiende a
incrementarse en aquellas ramas en que la innovacién tecnoldgica desempeiia un papel vital
para el mantenimiento de la competitividad en el mercado intemacional. Desde este punto
de vista, la inversién en nuevas tecnologias contribuye a la diferenciacién horizontal de los
productos en 1a medida que dicha inversién aumenta la gama de atnbutos de un determinado
producto, generindose asi nuevas variedades del mismo. De igual forma, la inversién
tecnolégica intensifica la diferenciacién vertical al permitir el desarrollo de calidades
superiores del mismo bien ya sea cn el uso final o en el productivo. El cuadro 9 ilustra este
aspecto en el caso de los paises del MERCOSUR.

Los indices de comercio intraindustrial que aparecen en dicho cuadro hacen referencia
a las corrientes comerciales intra-Mercosur. Ellos han sido calculados a nivel de grupos de
productos de 4 digitos y a partir de datos correspondientes al periodo 1975-1990. A los
efectos de asegurar que dichos productos sean efectivamente representativos del fenémeno
estudiado, se consideraron solamente aquellos que registraron importes superiores al millén
de délares e indices superiores al 50 por ciento en 9 o més aiios de dicho periodo. Cada uno
de los grupos asi seleccionados es clasificado en las columnas rotuladas IF de acuerdo a la
intensidad de los factores productivos insumidos. Se contemplan tres categorias, segiin que
la intensidad radique en capital humano y tecnologia; en mano de obra no calificada y en
recursos naturales. La correspondencia entre dicha clasificacién y la CUCI puede ser
consultada en el apéndice.

La totalidad de los 17 productos seleccionados en el caso de Argentina resultaron
intensivos en capital humano y tecnologia (CH/T). Las proporciones para Brasil son de 20
en 21 y para Uruguay de 11 en 13. Paraguay no registré ningin grupo de productos que se
ajustara a los criterios enumerados anteriormente. En los tres paises, los productos con
mayores indices de comercio intraindustrial (superiores al 80 por ciento) pertenecen a la
categorfa CH/T. En el caso de Argentina, estos grupos de productos son los siguientes:
articulos de pldstico (8930), maquinas de bombeo y centrifugas (7192), herramientas (6952)
y partes y accesorios de maquinaria (7199). En el caso de Brasil, equipo fotogrifico (8624),
aparatos eléctricos diversos(7299), nuevamente partes y accesorios de maquinaria, gluten y
otros productos (5995), pinturas (5333), y compuestos de dcidos inorgdnicos (5142). En el
caso de Uruguay, finalmente, repuestos de automotores (7328) y 4cidos orgdnicos (5125).

En términos generales, este predominio de los productos clasificados como intensivos
en capital humano y tecnologia ratifica la importancia de las economias de escala y los
procesos de diferenciacién inducidos por el cambio tecnolégico para el comercio
intraindustrial. La condicién de bienes intermedios y de capital de dicho productos hace
necesario, sin embargo, un andlisis mds cuidadoso de los mismos.




CUADRO 9
PRODUCTOS CON ZLTOS INDICES DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL EN EL COMERCIO INTRA-MERCOSUR. PERIOLO 1975-1990
(T tillones de délares corrientes e fndices G~L. no ajasiados)

ARGENTNA BRASIL URUSUAY

cla 1 cT E OBS cua o CT F OBS cuct 1o cT [F OBS
1930 8926 45 CHT 1 8624 8223 153 CWT 13 7328 8723 37 CHT 12
12 8388 211 CHT 13 7299 8157 S6 CWT 14 S125 8349 34 CHT 12
92 8154 5SS CHT 14 7199 8145 116 CWT 12 7199 7986 16 CHT 1
N9 804 131 CWT 14 5995 8134 30 CHT 8 s142 7938 4  CHT 12
NS 7995 216 CWT 9 5333 8085 69 CHT 9 s811 7799 83 CHT 12
A 7906 99 Wl 12 5142 8073 31 CHT 9 6535 7163 31  MONC 10
WA T2 152 CHI 14 7231 7185 33 CHT 13 5121 7650 44 CHT 9
21 723 49 Cwi 10 7143 7724 113 CHT 11 6114 75.19  §8 RN 11
595 7691 35 CH1 9 $310 7653 21 CHWT 9 $813 7408 23 CHT 12
W 7609 667 CW1 1S 7328 7653 503 CWT 12 TB1 7255 40 CHT 12
9 7509 61 CWl 1S 6554 7546 33 MONC 9 5812 6.1 (7 CHT 1
N% 7375 63 CWI 9 7192 7466 217 CHT 13 8930 6898 3.2 CHT 12
%69 6994 31 CWl 1 7250 7454 124 CHT 12 6770 6695 |9 CHT 9
M 6953 38 CHN 10 7196 7365 16 CIWT 9
9% 6941 89 Cm 1N 8921 7337 28 CWT 10
22 6857 66 CHN 14 8619 7308 29 CHT 11
9% 6569 S& CHA 9 6952 T292 54 CWT 12

COS125 7249 121 CHT 12

5999 70.74 9.9 CH/T 10
6291 68.86 28.2 CH/T 9
5542 6596 6.2 CH/T 9

Réulas de columaas: N=ladie de comereio intraindustrial CT= Valar del ceamercio total IF= Intensided de factores OBS: Nomero de observciones
txteasividad de factores: CB/Ta Capial muno y tecuologla MONC= Mazo de obra no-califieada RiN= Recursos aatimabes
P:MdmwwWomW»Wﬁ« ua mifida de ddlares comercialimados ¢ {ndices saperiares sl S0% en 9 o reés allos durante ef peyfodo 197/-1990, Brasil: 8 afios, 1975-89

Fuente: ONUDI.
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Las fuentes del comercio intraindustrial en productos intermedios y bienes de capital
difieren en general de las referidas a los bienes de consumo. Las 14 industrias de bienes
intermedios que en 1985 registraron indices superiores al 50 por ciento en el comercio
Argentina/Brasil se corresponden a la categoria CH/T (Behar, 1991). De ellas, seis
representan posibles casos de diferenciacién de productos (vertical u horizontal). En otros
seis casos, sin embargo, la especializacién vertical, es decir, la fragmentacién internacional
del proceso productivo aparece como un factor explicativo de relevancia. En el caso de los
bienes de capital, se verifica que el comercio intraindustrial entre Argentina y Brasil se
encuentra asociado a la diferenciacidn tecnolégica entre ambos paises, siendo la tendencia
dominante la especializacién brasilefia en la variedad més avanzada de un mismo producto
(Tbid.).

En ciertas industrias productoras de bienes terminados tales como, por ejemplo, pinturas
(5333), detergentes (5542), y electrodomésticos (7250), existen mayores probabilidades de
que los altos indices de comercio intraindustrial reflejen genuinos casos de diferenciacién
horizontal (preferencias del consumidor y caracteristicas de uso). Nétese, sin embargo, que
los indices del cuadro hacen referencia a corrientes multilaterales. Estos indices pueden no
ser confiables cuando se trata de corrientes bilaterales como lo prueba el estudio citado a
través del cuadro que se reproduce en la seccién 3 del presente informe.

6.3 Diferenciacién Vertical Versus Diferenciacién Horizontal

Como queda dicho, los problemas de agregacion categdrica en Ia medicién del comercio
intraindustrial no se evitan al trabajar, como en el presente informe, a nivel de grupos de
productos de cuatro digitos. Una forma de superar esta limitacién seria la de recurrir a datos
mds desagregados, lo cual permitirfa identificar mejor productos diferenciados
horizontalmente. La disponibilidad de datos impone una frontera precisa a este tipo de
esfuerzos empiricos. En el presente caso, dicha frontera la constituye la agregacién de
productos segin los grupos de 5 digitos establecidos por la CUCI. A este nivel de
agregacion, el andlisis puede diferenciar entre productos similares tales como herramientas
para la elaboracién de productos de minerales no-metdlicos y aquellas utilizadas en las
industria de la madera. Ain asi, las diferencias de valor entre exportaciones e importaciones
debidas ya sea a divergencias en los costos de transporte o en la calidad de los productos
comercializados, pueden introducir una desviaci6n en la medicién del comercio intraindustrial
y confundir los casos de diferenciacién horizontal (DH) con aquellos de diferenciacién
vertical (DV). A fin de evitar este tipo de problemas se establece aquf una serie de criterios
y definiciones que, aplicados a los grupos de productos de S dfgitos, permiten obtener una
aproximacién mds exacta a las diversas formas que adopta el comercio de los pafses del
MERCOSUR. Estos criterios y definiciones conducen a la clasificacién del comercio en las
categorfas especificadas en el cuadro 10. Dentro de la categoria denominada "2-vias
horizontal” se diferencian, ademds, casos de corrientes bilaterales y multilaterales.




CUADRO 10
DEFINICION DE LAS CATEGORIAS UTILIZADAS EN LA CLASIFICACION DE LAS
CORRIENTES COMERCIALES
1-via Grupus de 5 digios para las cuales ¢ valor dc
Ias expartacloucs (importaciones) es infcrior al 10 por
clento del valor dc las importacioncs (cxpoctaciones)

2-vias vertical Gropos de 5 dfgitos en las que se regisiran
comicnlcs  significantcs de  expostaci6n ¢
imporacién  poro en las cuales la
dgiferencia core  Jos  valorcs  unitarios dc  las
expurtaciones  y las  importaciones c¢s  supcrdor
al 15 por clonto.

2-vias horizonial Grupos de 5 digiws en los quc sc registran
comicnies  significantes dc  exporaciba ¢
i dc  productos. dc  calidad
equivalento (diferencias de valores anitarios<15%).

En el cuadro 11 se detallan los resultados de clasificar el comercio global e intraregional
de los paises del MERCOSUR segiin las categorias enumeradas anteriormente. Los mismos
pueden compararse con los indices GL del cuadro 6. Tanto en el caso del comercio global
como en el del comercio intraregional, los porcentajes correspondientes al comercio de dos
vias (DH+DYV) tienden a ser superiores a los indices GL. Nétese, sin embargo, que gran
parte de este comercio de doble via se origina en el intercambio de productos de diferente
calidad (DV). Con la sola excepcién de los porcentajes correspondientes a Uruguay a
principios del periodo, 1a proporcién de este tipo de intercambios en el total tiende a superar
ampliamente a la del comercio en productos DH. La participacién de estos dltimos en el
comercio intra-MERCOSUR, oscila entre el 7 y el 26 por ciento para Argentina, entre el §
y <l 9 por ciento para Brasil y entre el 6 y el 17 por ciento para Uruguay.

Estos bajos porcentajes de comercio en productos DH combinados con el predominio de
bienes de capital e intermedio sugieren que las preferencias de los consumidores tienen
escasa influencia en la generacién del comercio intraindustrial MERCOSUR. La
comparacién de dichos porcentajes con los obtenidos para pafses como Francia, donde se
presupone que la demanda desempeiia un papel de importancia en la generacién de comercio
intraindustrial, confirman lo anterior. En este caso, en efecto s¢ ha comprobado que la
proporcién del intercambio en productos DH en el total del comercio con los demds
miembros de la CEE alcanza la cifra del 46 por ciento, superando en més de 10 puntos la
participacién del intercambio en productos DV (Abd-el Rahman, 1991).




CUADRO 11
DISTRIBUCDN PORCENTUAL L'EL COMERCIO TOTAL DE MANUFACTURAS POR T(PO DE COMERCIO
(CUCI5-8, calculados al nivel de § digitos de agregacitn)

COMERCIO GLOBAL COMERCIO INTRA-MERCOUR

UNA 1-VIAS 2-VIAS HORIZONTAL UNA 2- VIAS 2-VIAS HQRIZONTAL

V1A VIRTICAL TOTAL BILAT. MULTILAT. VIA VERTICAL TOTAL BOAT. MULTILAT.
1975
ARGENTINA 72.88 21.75 5.36 368 1.68 52.58 4023 7.19 m 407
BRASIL 7490 23.50 1.61 Y 10 6525 2729 7.45 « 1.42
PARAGUAY 9821 1.67 A2 o 06 99.63 37 00 00 .00
URUGUAY 8557 4,63 9.80 7.95 1.85 80.45 634 1321 46 475
1980
ARGENTINA 6796 25.86 6.19 351 267 4808 4350 842 152 6.89
BRASIL 51.74 4475 3.51 148 203 74.53 2004 5.43 2 241
PARAGUAY 99.00 9 03 .00 m 99.02 7] 06 04 02
URUGUAY?® 77.06 nd nd n. nd 69.48 nd n.d ud 0.d
198S ]
ARGENTINA 5622 35.31 8.47 M 4.76 44 88 4524 9.87 57 83]
BRASIL 5040 45.13 4.46 249 1.47 68.02 2678 5.20 11 4,10
PARAGUAY 2987 o 06 06 -00 99.99 01 00 00 00
URUGUAY 71.37 13.72 1492 7. 7.15 65.10 1801 16.90 498 11,92
1990
AFGENTINA 37.12 5454 834 649 1.85 36.79 3749 2572 1427 6.45
BRASIL: 41710 55.19 L1 1 33) o0 35.67 5501 9.32 .32 500
PARAGUAY 95.47 452 O T KV} 95.41 404 .55 00 .55
UFUGUAY 66.41 26.01 7.58 5.7 1.81 59.21 3476 6.03 “80 422
u U89 b: Los datos conoersicates ¢ antidades imporudas po fson dispoxibles paca este sfio

Euente: ONUDI.
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La tendencia al crecimiento del intercambio en productos DV es muy acentuada en el
caso de Uruguay. Entre 1975 y 1989, esta participacién aumenta del 5 al 26 por ciento para
el comercio global y del 6 al 35 por ciento para el comercio intra-MERCOSUR. Con algunas
oscilaciones, dicha tendencia se repite en el caso de Brasil, donde los incrementos respectivos
son del orden de los 32 y los 28 puntos porcentuales.

La distnbucién por socio comercial de! comercio bilateral intra-MERCOSUR en
praductos DH que figura en el cuadro 12 complementa la informacién proporcionada en el
cuadro 11. El fenémeno mds nitido que se registra en este cuadro es la creciente importancia
de Brasi! en el comercio uruguayo en productos DH. En 1975, el comercio con Brasil
representaba apenas el 10 por ciento del comercic DH uruguayo con la regién. A partir de
ese ao, la participacién brasilena se duplica quinquenalmente hasta zlcanzar ia cifra de un
95 por ciento en 1990. Simétricamente, el papel de Argentina como socio comercial de
Uruguay en este tipo de intercambio tiende a debilitarse.

CUADRO 12
DISTRIBUCION PORCENTUAL DL COMERCIO INTRA-MERCOSUR BILATERAL SEGUN
SOCIO OOMERCIAL
(CUCT 5-, calcuiados al nivel de 5 digitos de agregacidn)
ARGENTINA BRASIL PARAGUAY URUGUAY

1975
ARGENTINA 00 99.45 00 S5
BRASIL. 99.54 00 17 28
PARAGUAY 00 00 0n nn
URUGUAY 90.34 9.66 00 00
1980
ARGENTINA 00 83.15 00 16.85
BRASIL 95.20 .00 00 480
PARAGUAY 100.00 00 00 00
URUGUAY? nd nd nd nd
1985
ARGENTINA 00 6323 00 36.77
PRASH, as.s2 m nn 4.47
PARAGUAY 00 00 00 .
URUGUAY 5846 41.54 .00 .00
1990
ARGENTINA 00 98.60 05 1.3§
BRASI 60.57 .00 2.19 724
PARAGUAY 00 .00 00 .
URUGUAY 4.59 95.30 10 OU
s 1989 b 1ne deon coocormontes » vapUdades importadas no fucrou disponibles pass catc sfv

Fuente: OHUDI.
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7. Impactos de la Integracion Regional

El cronograma de desgravacién reciproca establecido por el Tratado de Asuncién prevé
la abolicién de las barreras arancelarias intra-MERCOSUR en 1996. El acuerdo estipula,
ademis, la derogacién de las miiltiples normas administrativas y regulaciones estatales que
constituyen obsticulos a la libre circulacién de bienes entre los paises miembros. Este
conjunto de medidas libezalizadoras deberia estimular el comercio intraregional y la bisqueda
de eficiencia productiva, lo cual redundaria en mayores beneficios para el consumidor y las
empresas. El balance definitivo de estos beneficios depende, no obstante, de la magnitud de
los costos del ajuste industrial que inevitablemente implicard la formacién del mercado
comin. Como se senialé en la introduccién, estos costos podrian ser mitigados si el ajuste
mencionado anteriormente transcurre en un contexto de creciente especializacién y comercio
intraindustrial. Ello depende, entre otras cosas, de los niveles previos de proteccion
industrial, de la existencia o no de economias de escala desaprovechadas y de las
caracteristicas de la demanda. En esta seccion se consideran estos aspectos a partir de los
resultados de simulaciones industriales basadas en un modelo de equilibrio parcial en el que
se asumen funciones de costos decrecientes y diferenciacién de productos. La calibracién del
modelo ha sido realizada sobre la base de datos de produccién, comercio y niveles
arancelarios correspondientes al ano 1985, asi como de parimetros que resumen las
caracteristicas de la oferta y la demania. A los fines de la calibracién, se consideraron 5
socios comerciales: Argentina, Brasil, Uruguay, resto de ALADI y resto del Mundo.
Paraguay fue incluido en el resto de ALADI al no contarse con datos de produccidn
suficientemente desagregados de este pais.

Las simulaciones contemplan dos escenarios: en uno, los aranceles reciprocos descienden
a un 50 por ciento de los niveles de 1985; en el otro la reduccién arancelaria es del 100 por
ciento. Estos escenarios se corresponden aproximadamente con las situaciones previstas para
1994 y 1996. En consonancia con el espiritu de los acuerdos ALADI referentes a Iz
liberalizacién progresiva del comercio regional, se contemplan, ademds, diversos incrementos
en las preferencias arancelarias al comercio de los paises del MERCOSUR con los restantes
miembros de la ALADI que se aplicaban en el aiio base. Debe seialarse que la disponibilidad
de datos de produccién y las dificultades inherentes a la conciliacién de los mismos con los
de comercio obligé a restringir el niimero de industrias seleccionadas a las siete que figuran
en los cuadros mencionadas. Por idénticas razores, se hizo necesario trabajar con datos
agregados al nivel de cuatro digitos CIIU®. Por mayores detalles sobre los resultados de las
simulaciones en términos de variaciones en los niveles de produccién, estructura de raercado
y beneficios del consumidor, gobierno y empresas (Behar, 1993). Seguidamente se brindan
los resultados referidos a las corrientes comerciales, en particular los cambios que se operan
en la intensidad del comercio intraindustrial.

El cuadro 13 brinda algunas caracteristicas de las industnas seleccionadas en el aiio base.

Los datos que figuran en la columna titulada "nimero de empresas” incluyen sélo aquellas
empresas cuya distribucién por tamaiio es andloga. El indice de Herfindal en la cuarta

' Las industrias scleccionadas 0o e corresponden exactamente con las categorfas de 4 digitos de ls
CHU. En ciertos casos, como por ¢jemplo, fibras srtificiales, se trata de una sub-industria de 5 digitos
clasificads en la categoria de 4 dfgitos correspondiente. En otros, como por ejemplo, electro-domésticos, se
trata de ls agregacion de dos sub-industrias de 5 digitos clasificadas en distintas categorfas de 4 digitos. Los
valores de produccién ban sido calculados en délares ajustados por cambios en las paridades en tomo 2 1985,
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CUADRO 13
ALGUNAS CARACTERISTICAS DE LAS INDUSTRIAS SELECCIONADAS®. 1985
g " NoDE CE COMLERCIO % DEL COUMERCIO GLOBAL

f.JAIIJ Y : l:.(:x)&uc mmiu IHNII').KF. aLODAL MERCO3JUR ALADI OTROS
;;lgc‘;;zun A 250.00 11.00 07 68.77 16.89 30.76 ﬁ.ao:
3522 1253.93 48.00 09 11342 6.24 1.00 no
3691 178.65 4300 02 1891 11.28 1.21 3
WIS 16443 5.00 0 26569 6.46 759 275“
3831 200.00 35.00 03 84.79 8.51 4.04 8145
3833 158.00 12.00 24 1121 52.28 8.51 o2
3843 3155.00 S.00 R 292.69 2540 13.12 :
g);.:ga. 1884.00 17.00 05 202.5! 528 10.16 z’.ssg
2 307237 68.00 07 170.11 3.66 876 158
3691 1557.88 28.00 04 5343 4.30 20.11 Zsso
3825 248197 43.00 04 43196 410 7.00 B850
3831 3151.83 73.00 02 38093 3.31 6.74 294
7833 1871.40 18.00 RY) 4176 10.63 16.25 ;s'n
3843 16300.00 7.00 4 1477.44 5.77 15.46 .
I:I‘J;}IQGUAY 3200 400 85 17137 [C:¥1) 8 229 ‘;‘1)1(8)
3522 1316.59 25.00 A5 2077 14.44 5.09 0.8
3691 5.38 1000 00 392 39.13 342 145
3825 258 1100 01 8.36 1667 400 ;IA 3
3831 891 24.00 0 13.09 74.42 87 210
3833 30.00 6.00 39 5.80 58.48 72 w00
3843 7131 4.00 13 30.18 7198 .16

»: Values de jaintuccion y comercio sa millopcs do dhlarcs cotricotcs.
PFuenta: Behar (1993).

columna indica el grado de concentracién de mercado cuando se consideran no solo ventas
de las empresas locales sino tambiér. las de las empresas extranjeras. Cuanto mayor es el
indice, mayor es el grado de concentracién existente y por tanto menor el nivel de
competencia. Las ultimas tres columnas brindan la estructura por destino del comercio total
en cada industria. Como se puede observar, estas estructuras difieren grandemente entre si.
En la industria de productos electro-domésticos (3833), por ejemplo, la participacién
promedio de! comercio intra-Mercosur en el total de los tres paises es superior al 40 por
ciento. En el caso de la industria de productos farmacéuticns (3522), dicha partcipacién no
alcanza el 9 por ciento. En el cuadro 14 se comparan los indices de comercio intraindustrial
resultantes de las simulaciones con aquellos previos a la integracién®. A los efectos del
andlisis del cuadro, se define el tipo de especializacién prevaleciente en una industria como

4

Los fndices bdsicos que figuran en la tabla resultan de la calibracién del modelo. Estos (ndices
constituyen aproximaciones & los (ndices observados en ci aio 1985 y que aparecen en el cuadro AS.




CUADRO 14
IMPACTOS DE LA INTEGRACION REGIONAL SOBRE LA INTENSIDAD DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

x4

FIBRAS PRODUCTOS PRODUCTOS MAQUINARIA MAQUINARIA ELECTRO "AUTOMOTORES
ARTIFICIALES FARMACEUTICOS DE ARCILLA OFICINA ELECTRICA DOMESTICOS Y PARTES
3513 3522 3691 3825 3831 3833 3843
COMIRCIO
BILATERAL PRE  POST PRE  POST PRE  POST PRE  POST PRE POST PRE  POST PRE  POST
Experimento I: reduccién del 50% en los aranceles intra-MERCOSUR e increm:nto del 50% en los margenes de preferencia ALADI
A-B 3205 358.69 3.94 5.39 33 6.08 7.04 18.67 9521 71.48 58.19 25.52 88.88 5395
A-U 48.14 51.80 6.90 6.45 44 51 68.51 10.71 9.59 21.88 1572 16.35 44.02 64.60 37.48
B-U 97.10 82.14 14.02 17.32 76.38 90.15 193 1103 65.48 5749 4,13 5.16 24 29
A-MS 39.64 57.08 §7.09 6141 13.05 16.90 11.87 23.83 73.87 59.87 96.21 47.23 87.02 53.25
B-MS 63.70 7421 .76 173 35.12 45.92 6.75 18.15 82.29 9823 89.88 61.81 §9.08 73.24
U-MS 7138 68.09 946 10.41 99.05 9795 4.66 10.60 55.24 46.58 78.74 68.89 16.36 8.64
Experimento 2: reduccién del 100% er los arunceles intra-MERCOSUR e incremenio del 100% en los margenes de preferencia ALAD!
A-B 3205 89.25 394 7.05 331 9.34 7.04 39.79 95.21 54.35 58.19 10.11 88.88 3287
A-U 48.14 5781 6.90 6.07 44.51 61.77 107 9.59 21,88 12,42 1635 88.98 64.60 20.65
B-U 97.10 67.05 14.02 20.67 76.38 66.99 193 32.76 65.48 $4.14 4.13 6.50 24 A3
A-MS 3964 8593 57.09 65.46 13.05 16.57 11.87 44,35 73.87 4847 96.21 17.48 87.02 3259
B-MS 6370 96.00 5.76 9.91 35.12 71.80° 675 3926 82.29 81.09 89.88 38.02 89.08 4518
U-MS 7138 6342 946 1147 99.05 6628 . 466 2649 5524 4233 7804 3700 16.36 488

A: Argestina, B: Brasil, U: Uruguay, MS: MERCOSUR. AL: ALADL, OT: Oxos, T: Todke
PRE: Resultados de 1a calidracida del modelo asumieado condicionss de competeacia imperfocta en procics (Bectraad). Allo bam: 1988 ,
POST: Resultados de las simw)aciones asumiends 3mero ccanants do empresas.

Puere: Bebar (1993)
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predominantemente intraindustrial (intra) o predominantemente interindustrial (inter) segiin
el indice GL resoectivo supere o no un valor del 50 por ciento. De la observacién directa del
cuadro surgen las siguientes conclusiones:

En el grupo de industrias compuesto por fibras artificiales, productos farmacéuticos,
productos de arcilla y maquinaria de oficina, la reduccién de los aranceles reciprocos en un
50 por ciento tiende a incrementar el comercio intraindustrial entre Argentina y Brasil. Las
restantes tres industrias, es decir, maquinaria eléctrica, electrodomésticos y automotores
registran, en cambio, un marcade descenso de los fndices. En ¢l caso de fibras artiticiales,
el indice se incrementa de 32 a 59 por ciento, revirtiéndose, por lo tanto, el tipo de
especializacién en la direccidn inter-intra. En electrodomésticos, en cambio el tipo
especializacién se modifica en la direccién opuesta, intra-inter, al reducirse el indice de 58
a 26 por ciento.

La completa abolicién de las barreras arancelarias en el segundo panel del cuadro
acentua las tendencias anteriores. Esto es particularmente cierto en automotores donde el
fndice cae a menos de un 33 por ciento, indicando un menor nivel de especializacién
intraindustrial al liberalizarse el comercio entre ambos paises. Debe sefialarse, sin embargo,
que la ohservacién precedente se basa en la hipétesis de la libre accién de las fuerzas de
mercado, nocién bastante cuestionable en el presente caso dada la importancia de los
acuerdos sectoriales y del comercio intra-firma en la industria  automotriz del
MERCOSURS. Obsérvese ademds el considerable aumento que experimenta el indice GL en
la industria de maquinaria de oficina una vez completada la zona de libre comercio. De
acuerdo a los resultados de las simulaciones, el crecimiento del comercio intraindustrial estd
asociado a una mayor penetracién de las empresas argentinas en el mercado brasilefio. El
crecimiento de la cuota de las empresas argentinas en dicho mercado es equivalente, en
términos porcentuales, a las perdidas que sufren en su propio mercado, mayormente, en
beneficio de empresas brasileiias. El mayor tamaiio del mercado brasilefio implica, sin
embargo, que el monto de las exportaciones argentinas a Brasil se incrementa
considerablemente en relacién a las importaciones respectivas. Este desempeiio positivo de
las empresas argentinas se relaciona al mayor nivel de proteccién brasileiio pre-integracién
y al hecho de que los diferenciales de costos asociados al tamaiio de empresa no son tan
pronunciados en la industria de referencia. La industria de fibras artificiales proporciona un
ejemplo simétrico del anterior. En este caso, las diferencias arancelarias pre-integracién son
de menor cuantia al tiempo que el tamafio promedio de la empresa brasileia supera
ampliamente al de su similar argentina. Como consecuencia, se registra un considerable
incremento de la participacién de las empresas brasilefias en los mercados de importacién de
Argentinz y Uruguay, sin que las mismas incurran en graves pérdidas en su propio mercado.

Los fndices correspondientes a las corrientes bilaterales de Uruguay con sus dos socios
figuran en el renglén rubricado U-MS. Como puede observarse, 1a reduccién de los aranceles
en un 50 per ciento afecta los fndices GL en menor grado que en el caso del comercio
Argentina-Brasil. El tipo de especializacién se revierte solamente en el caso de la industria
de maquinana eléctrica. La tendencia es hacia la especializacidn interindustrial pero la
misma es de cardcter marginal ya que el indice se mantiene en un entorno cercano al 50 por
ciento. En general, la abolicién total de los aranceles no modifica grandemente el modelo de

*  Una limitacién mds general que se aplica al conjunto de las simulaciones, es que en éstas no sc han

tenido en cuenta las barreras de tipo no-arancelario.
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especializacién industrial anterior. La excepcién es la industria de electrodomésticos cuyo
fndice disminuye de un 59 a un 33 por ciento. La descomposicién de este fndice por
corrientes bilaterales indica, sin embargo, una pronunciada intensificacién del comercio
intraindustrial con Argentina.

El caso uruguayo presenta particular interés dadas las reducidas dimensiones del mercado
interno de este pais y el consiguiente menor tamaino promedio de sus empresas. Debido a
estos factores, se puede esperar un mayor impacto sobre la produccién y por lo tanto una
mayor amplitud del consiguiente ajuste industrial. Esta afirmacién es vélida en las cuatro
ramas electro-mecdnicas: maquinaria de oficina, maquinaria eléctrica, electrodomésticos y
automotores. En estas industrias el proceso de integraci6n tiende a reducir la participacién
de las empresas uruguayas en el mercado local, sin que el aumento de sus exportaciones
logre compensar totalmente estas pérdidas. Como consecuencia, se registran fuertes
descensos en los niveles de produccién e incrementos en los costos medios®. Estos efectos
son particularmente serios en la industria de electro-domésticos y en la de automotores. La
primera brinda un ejemplo ilustrativo de ios cambios en la especializacién industrial que
pueden ser causados por el proceso de integracién.

Como se senalé anteriormente, en esta industria se registra un fuerte aumento de la
intensidad del comercio intrzindustrial uruguayo con Argentina. La coexistencia de este
fenémeno con el descenso del nivel de produccién en Uruguay se relaciona, por un lado, con
la mayor interpenetracion de ambos mercados, y, por el otro, con el hecho de que las
empresas uruguayas pierden grandes proporciones de su propio mercado como consecuencia
de un aumento considerable de las importaciones provenientes de Brasil. En ei contexto ozl
modelo, esto puede interpretarse como un proceso en el que las empresas uruguayas tienden
a especializarse en ciertas variedades competitivas en el mercado argentino al tiempo que las
variedades vendidas localmente son desplazadas por similares brasilefias y, en menor grado,
argentinas de mejor calidad o més bajo precio.

8. Conclusiones
Las conclusiones de este estudio puede resumirse en los siguientes puntos:

- En los dltimos quince afios, el comercio intraregional de manufacturas entre los pafses
miembros del MERCOSUR se ha incrementado considerablemente. Dicho crecimiento
supera, en general, al de las otras corrientes comerciales, lo cual sugiere que se ha
producido una mayor interpenetracién de los mercados locales. Esta tendencia precede
a la entrada en vigencia del acuerdo cuatripartito de Asuncién y representa un
elemento favorable al proceso de integracién en gestacién.

- La persistencia de fuertes desequilibrios en el comercio de manufacturas
Argentina-Brasil, favorables a éste ltimo pafs, puede obstaculizar el logro del
objetivo de la zona de libre comercio. El comercio bilateral de ambos pafses
constituye el principal eje de integracién del MERCOSUR. Por lo tanto sus
desequilibrios tienen serias consecuencias para el futuro del proyecto integracionista
global. En este contexto, la necesidad de una mayor coordinacién en materia de

Esto tltimo debido a la hipdtesis de economfas de escals.
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politicas cambiarias y monetarias asi como el desmantelamiento de las barreras para-
arancelanias y la convergencia hacia el arancel comin se hacen perentorias. Ello
brindaria un marco mis adecuado al proceso de liberalizacién comercial, reduciendo
la magnitud de las distorsiones en los precios relativos y facilitando con ello el
incremento de la competitividad y de la especializacién intraindustrial.

La perspectivas de esta especializecién han sido evaluadas en el presente informe a
partir del andlisis retrospectivo del comercio intraindustrial. Al nivel m4s general de
este anilisis, se verific6, en primer lugar, que la mayor parte del comercio
intraregional se concentra . productos intermedios y de las industrias de bienes de
capital. En segundo lugar, se comprobé que el ordenamiento de las industrias por
orden de la intensidad intraindustrial del comercio no es mayormente afectado al
variarse el procedimiento de medicién.

La comparacién de los fndices de comercio intraindustrial segiin el tipo de pafs y
socio comercial permitié confrontar los resultados con una serie de hipétesis que
figuran en la literatura del género. En primer lugar, se verificé que, en consonacia a
lo sustentado por diversos autores, las dos economfas mayores presentaron los mis
altos fndices de comercio intraindustrial tanto en el caso de las corrientes comerciales
intra- como extra-MERCOSUR. En segundo lugar, se comprobé que el indice referido
al comercio bilateral Argentina-Brasil experimenté un fuerte crecimiento en 1990,
aproximédndose al observado en el comercio de los paises desarrollados. En la medida
que el proceso de desgravacién mutua entre Argentina y Brasil ha precedido en varios
aiios al del MERCOSUR, esta observacién concuerda con la hipétesis de que los
acuerdos de integracién incentivan el comercio intraindustrial. La hipétesis tiende a
ser corroborada también en el caso del comercic de Argentina y Uruguay con los
socios de la ALADI. Los datos referentes al Uruguay confirman la nocién de que el
comercio intraregional presenta un aito contenido intraindustrial. Los {indices
correspondientes a este pais superaron, en efecto, a aquellos referidos al comercio
entre pafses en desarrollo con un grado de industrializacién similar al de Uruguay. El
cardcter netamente interindustrial del comercio paraguayo, por su parte, corroboré la
hipétesis en la que se asocia este tipo de comercio con menores niveles de ingreso y
desarrollo econémico.

El andlisis de las tendencias del comercio intraindustrial indicé que, en el caso de
Argentina y Uruguay, la mayor intensidad de ese comercio en el intercambio
intraregional es una constante del periodo examinado. Se verific, asimismo, que la
direccién del intercambio modifica el disefio de comercio por industria, presentdndose
numerosos casos de simultanea especializacién intra e interindustrial segin el tipo de
corriente examinada. Finalmente, se confirmé que el incremento del comercio
intraindustrial en el contexto MERCOSUR sz encuentra asociado al surgimiento de
nuevos procesos de especializacién.

El andlisis desagregado demostré que, en el comercio intraindustrial
intra-MERCOSUR, predominan los grupos de productos con alta intensidad en el uso
de capital humano y tecnologfa. Esto concuerda con las hipétesis que vinculan el
comercio intraindustrial con la diferenciacién de productos originada en los procesos
de innovacién tecnoldgica y en la existencia de economfas de escala. Los resultados
de otros trabajos indican, sin embargo, que el alto contenido intraindustrial que se
registra en el comercio de estos productos requiere explicaciones m4s precisas en la
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medida que se trata de bienes intermedios y de capital . Entre estas explicaciones,
aparecen como relevantes la fragmentaci6n del proceso productivo y las diferencias
tecnoldgicas entre los paises del MERCOSUR.

La interrogante en torno al tipo predominante de diferenciacién de productos condujo
a una indagaci6n de las corrientes comerciales al nivel més desagregado posible. Los
resultados de este andlisis confirman la importancia del comercio intraindustrial para
los paises del MERCOSUR pero seiialan que una alta proporcién del mismo se debe
al intercambio de productos diferenciados verticalmente, es decir por calidades. Los
bajos porcentajes de comercio en productos diferenciados horizontalmente y la baja
proporcién de bienes de consumo en el comercio intraregional sugieren que,
inversamente al caso de los paises industrializados, los factores del lado de la
demanda desempefian todavia un papel menor en el proceso de especializacién
intraindustrial del MERCOSUR.

A partir de un modelo de simulacién en el que se consideraron economias de escala
y variedades similares de un mismo producto, se verifican efectos diferenciales de la
integracién sobre Ia intensidad del comercio intraindustrial a nivel subsectorial. La
magnitud y direccién de estos efectos depende de las economias de escala en la
produccién, del grado de proteccién arancelaria y del tamafio relativo de planta pre-
existente. A nivel del mercado ampliado, la integracién acentia el grado de
especializacién intraindustrial en cuatro de las industrias consideradas, y lo reduce en
las tres restantes. A nivel bilateral, sin embargo, se verifica que la integracién, al
tiempo que induce pérdidas de participacién en el mercado local, ofrece nuevas
posibilidades de especializacion a través de la penetracién de los mercados asociados.
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Apéndice Metodolégico

Tasas de crecimienta

Las tasas de crecimiento del comcrcio total intra-MERCOSUR han sido
calculadas como la diferencia entre la unidad y cl antilogaritmo del coeficicnic b
cstimado por la regresi6n lincal:

c=a+bh+e.

Esta ccuacién es una transformacién logarfunica de la {6rmula por la que se

obticne la tasa compuesta de crecimicnto:

G = G141,
donde C, es el valor del comercio total en cl afio inicial (1975) y r la tasa de
crecimiento.

Coceficientes de comercio intraindustrial

Los variables utilizadas al calcular los fndices dc comercio intruindustrial son las
siguientes:

i= Industria o grupo dc productos
j= Pafs informante

k= Socio comercial

X= Exporntacioncs

M= Importaciones

Grubel y Lloyd (GB)

Por industria, pafs y socio comercial:

100Gt Mig) g - Mgl
GBy, = 100Fu* M)

(Xij + M)

Por industria, pais y agrupamientos de socios comerciales:

qxux +§qu) - l%xuk - PMljkl

(P + IMip)
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Por grupos de industrias, pafscs y/o socios comerciales

TP M) F M
)?;-{-(Xijk + M)

GBJ =100

Aquino (AQ)

El ajuste Aquino para el caso de las corricntes bilaterales dc una detcrminada industria
cs el siguiente:

Ky + M) - X - Mg
AQy = 100 w + Mip) - X' - Ml
(X'm + Lf,jk)

donde

()l:.xul + Miﬁ‘)
EXix

X = Xix

X +EM)

M= My, -
My,

Al igual gue en el caso del fndicc GL, los fndices AQ sc pucden agregar para un grupo
de industrias, paises o socios comcrciales. La férmula correspondiente a la agregacién

por industrias cs la siguicnic:

(?Xuk +§MUL) - l}:lX';jk - ’zM’l}kl

i
AQy, = 100 -
Ty + My

Nétese que

T K+ M) = I K + M)
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APENDICE ESTADISTICO

CUADRO Al
MATRIZ DE LAS EXPORTACIONES Dt MANUFACTURAS INTRA-MERCOSUR
Promedios quinguenales en millones de délares corricntcs

DESTINO
ORIGEN ARGENTINA BRASIL PARAGUAY URUGUAY
1975-1979
ARGENTINA 0.00 132.92 64.59 8203
BRASIL 197.58 0.00 16977 77.74
PARAGUAY 3.0 794 0.00 025
URUGUAY- 3732 3632 407 0.00
1980-1984
ARGENTINA 0.00 148.51 64.25 8435
BRASIL 40331 0.00 28094 24746
PARAGUAY 835 682 0.00 0.16
URUGUAY 7835 36.75 6.88 0.00
1985-1989
ARGENTINA 000 287.00 33.33 12196
BRASIL 569.70 0.00 29436 156.55
PARAGUAY 237 9.4 0.00 50
URUGUAY 7143 30891 4.00 0.00
Fuente: ONUDL.
CUADRO A2

MATRIZ DE J.AS IMPORTACIONES DE MANUFACTURAS INTRA-MERCOSUR
Promedios quinquenales co millones de délares carricnics

ORIGEN

DESTINO ARGENTINA BRASIL. PARAGUAY URUGUAY
1975-1979

ARGENTINA 0.00 177.30 364 33.16

BRASIL 144.5) 0.00 10.14 37.61

PARAGUAY 30.24 54.19 0.00 3.36

URUGUAY 6891 69.26 0.60 0.00
1980-1984

AKGENTINA 0.00 546.56 442 86.91

BRASIL 160.75 0.00 16.74 39.66

PARAGUAY 3757 129.86 0.00 5.74

URUGUAY 7n 139.10 0.33 0.00 |
1985-1989

ARGIENTINA 0.00 531.99 230 7926

BRASIL 313.76 000 225 162,62

PARAGUAY 2242 136.86 000. 4.12

URUGUAY" 105.16 202.59 043 0.00
Fuente: ONUDI.




CUADRO A3
EXPORTACIONES INTRA-MERCOSUR POR DIVISIONES DE LA CUCT
PARTICIPACION PGRCENTUAL DE LOS PAISES MIEMBROS EN EL TOTAL. AROS SELECCIONADOS

CODIGO ARGENTINA “BRASIL PARAGUAY URUGUAY
cua 1980 1985 1990 1980 1985 1990 1980 1985 1990 1980 1985 1990
31 549 56.8C  31.26 50.88 2992 4264 3.08 3.38 10.56 10.55 991 15.54
52 492 661¢  80.76 00 00 00 35.50 00 8.94 59.59 3385 10.30
53 1884 2707 12.95 3339 4184 634 31.38 17.68 8.07 16.39 13.42 15.64
he 16.51 $005 2044 14.68 86 9.17 4891 21,16  28.05 19.91 27.89 4234
ss 2760 2882 13,08 16.85 14.13 54.32 4908 4693 2.6 6.46 10.15 11.97
56 3s5.10 10.3¢ 3.86 30.96 319 2865 291 6225 451 503 240 21.78
s 27.20 2.5 4.06 00 00 328 6496 7917  74.80 7.84 17.64 17.87
S8 60.98 4602 10.08 630 1600  39.80 737 8.09 9.17 25.36  29.90 40.95
59 58.81 602 2131 18.07 672  40.15 9.08 776 2459 14.06 1626 13.96
61 277 12 43 4560 91.03 6643 4.80 08 16 46.84 8.76 32.98
62 33.01 2.7 s.21 23.82 9.54 4097 32,79 56.44 7.17 5.38 532 6.65
63 S4.64 33.54 6.07 29.37 3264 N 3.08 18.38 2.82 12.90 15.44 13.40
64 73.61 5108 2140 20 470 4979 18.19 20.30 12 8.00 23, 16.58
65 407 242 8.21 8.16 935 S51.10 38.78 52.85 26.83 9.00 13.58 13.86
66 49,65 17.12 11.16 10.90 282 417 3520 6880  36.00 4.24 1125 11.05
67 N 614 33,78 7.74 95 1117 16.27 17.93 17.95 4.8 19.18 37.10
68 4219 678 2031 01 8.35 1.7n 6.1 6.54 4,65 46.03 17.26 .4
69 4128  22.5¢ 9.81 4,14 420 21.52 3537 5028 5153 19.24 2298 17.14
n S 42,89 17.46 11.08 712 4496 19.82 3627 13.18 17.99 13.72 24,41
2 4928  4M.1¢ 18.34 10.87 9.94 13.68 22.93 279 38.20 1693 2312 29.78
73 314y 3225 13.52 7.13 2028 | 38.13 21.58 1400 1396 398 2445 34.39
81 67.39 1.61 4.46 05 68 2112 3018 8219 5891 2.9 9.53 16.11
2 20.57 4.6 8.04 1.87 00 4587 70.59 89.16 13.11 6.97 6.24 nn
83 1451 459: 9.70 00 00 7442 . 82.95 51.85 13.56 2.54 22 232
84 3266 227¢ 8.05 79 376  70.55 64.13 68,19 7.24 241 5.29 4.16
85 3361 3.8i 1.36 452 346 19.06 5316 8674 59 51 8.7 593 20.07
86 41.71 46.65 13.84 29.99 36.17 5343 17.42 9.23 12.14 10.88 7.92 20.59
89 48.2? 353¢ 16.78 472 2.81 30.99 3070 4243 &7 16.31 19.39 23,39

Fuente: ONUDI.

S
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CUADRO A4
INDICES DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL MERCOSUR SEGUN SOCIOS COMERCIALES

(CUCT 5-8, calculados al nivel de 3 dighos de agregacin segin el ajuste Aquino).

PAIS INFURMANTIE
CORRIENTE COMERCIAL  ARGENTINA BRASLL® PARAGUAY URUGUAY MEROOSURe

INTRA-MERCOSUR
ARGENTINA 1975 .
1980 . .
198§ X . ] . .
1990 ) . ) ) .
BRASIL 1975 3712 . .
1980 44.40 ) .
1985 39.60 . ) . .
1990 60.24 . . . .
PARAGUAY 1975 293 21.44
1980 17 124
198RS 15.91 A5 . . .
1990 12.67 5.46 . . .
URUGUAY 1975 33.96 13.08 00
1980 3741 2395 60
1985 429 38.00 00
1990 40.85 26.59 9.90
MERCOSUR 1975 4419 4215 £ 29.02 .
1980 56.19 4563 221 39.61 .
1985 52.10 4256 1.36 5232 )
1990 63.27 5397 747 41.14
EXTRA-MERCOSUR
ALADI 1975 17.30 22.36 1.9 10.21 23.72
1980 33.81 19.80 93 8.04 26.99
1985 37.78 21.70 20 10.81 36.00
1990 40.53 232 531 19.30 30.81
CEE 1975 3212 vyl il 89 4.64 3148
1980 29.29 31.62 98 5.14 38.37
1985 27.86 47.46 1.2 11.33 50.29
1990 40.78 39.95 L7 11.49 4168
EEUU 1975 38.90 2746 01 5.34 30.23
1980 29.57 34.78 1.04 6.74 4421
198S 26.79 35.48 .76 6.92 36.83
1990 29.86 4191 2.65 6.37 4124
OTROS 1975 16.95 21.79 46 15.30 30.73
1980 24.73 37.37 1.52 12.76 4425
1985 27.08 30.03 49 1292 33.16
1990 28.71 32 2,27 17.96 3308
10D0S 1978 39.00 4249 2.00 21.09 46.62
1980 50.98 46.18 2.9 30.05 59.18
1985 48.63 4115 1.48 32.78 $2.86
1990 $1.29 48.83 6.06 34.45 5299
o Los ‘wlices 1990 puwden s dstas do 1989

Euente: ONUDI.
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CUADRO AS
QOEFICIENTES DE CORRELACION SPEARMAN ENTRE INDICES DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL
DEL MERCOSUR.
(Indiccs Aquino al nivel de 3 dighos dc agregacién)

MS- MS- MS- MS- MS- Ms§- MS5- MS-
ARG BRA PAR URU ALAD] C1E EEUU OTROS

1989

MS-ARGENTINA 1.00

MS-BRASIL 50** 100

MS-PARAGUAY 26° 32* 100

MS-URUGUAY 30%  S6¢¢ .19 1.00

MS-ALADI 26* 37° 26 35% 100

MS-CEE 33% 45¢ 11 28+ 18 1.00

MS-ECUU a7 33+ 8 17 .10 A5% 100
MS-OTROS 18 40%* .10 24+ 32° 61°* 74" LW
1975 versus 1989 A40% 44+ 20 44% 33+ 12 06 31
Fuente: ONUDI.

CUADRO A6 :
COITICIENTES DE CORRELACION SPFEARMAN ENTRE INDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

DE LOS PAISES MIEMBROS DEL MERCOSUR. 1989
(Indiccs Aquino al wivel de 3 digiws de agregacion)

TODOS MS ALADI CEE EEUU OTROS
iRG >
TODOS 1.00
MERCOSUR 32¢ 1.00
ALADI 354 29* 1.00
CEE A5ee 24* 36** 1.00
EEUU S8ee 28 36°¢ A4ee 1.00
OTROS £62%¢ 1 21 28¢ AG*é 1.00
BRASIL
TODOS 1.00
MEROCOSUR 27 1.00
ALADI a8 37+ 1.00
CEE 66°% 23 a1 1.00
EEUU 6207 16 07 S1ee 1.00
OTROS 62ee 364 18 A0 4700 1.00
PARAGUAY
TODOS 1.00
MERCOSUR 9% 1.00
ALADI Syee a4 1.00
cre SRee 27 A 1.00
EEUU 4200 A41ee 37° 4944 1.00
) OTROS 62¢° 59¢¢ 5109 60 67+ 1.00
URUGUAY
TODOS 1.00
MERCOSUR 40 1.00
ALADI A40% 35+ 1.00
CFR 15 14 21 1.00
FIUU 27 17 20 49%° 1.00
OTROS AG* 27 30 A48° 52¢% 1.00

Fuente: ONUDI.
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CUADRO A7
. ... CLASIFICACION DE PRODUCTOS SEGUN INTENSIDAD DE 'ACTORES
5121 Hidrocarburos CH/T
5125 Acidos orgénicos CH/T
5142 Compuestos metflicos de &cidos inorg. CH/T
5310 Materias tintorantes cir
5333 Pinturas preparadas CHT
5542 Detergentes CHIT
5811 Productos de condensacion CHT
5812 Productos de polimerizacion CH/T
5813 Derivados de la celulosa CH/T
5995 Gluten y otros productos CHIT
5999 Productos qufmicos diversos CH/T
6114 Cuerus bovinos RN
6291 Cémaras y cubicrtas Ch/T
6535 Tejidos de Jana MONC
6554 Productos textiles diversos MONC
6770 Cabies de acero CHT
6952 Hemramientas CH/T
7115 Motores de pistén CHT
7143 Magquinas de cficulo CH/T
7192 Maguinaris de DombCEO Y Conumrugas CH/T
7193 Equipo mec4nico manual CH/T
7196 Magquinaria no-¢clécrica CH/T
7199 Partes y accesorios de maquinaria CH/T
7221 Megquinaria cléctrica CH/T
7222 Conmutadores elctricos CH/T
7231 Cables cléctricos CH/T
7250 Electrodomésticos CH/T
7299 Aparatos cléctricos diversos CH/T
7328 Repuestos y accesorios de automotores CH/T
8619 Instumentos dc medida y control CH/T
8624 Material y equipo fotogréfico CH/T
892 Libros impresos CH/T
8930 Articulos de pléstico diversos CH/T
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CUADRO AR
INDICES DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL DE ARGENTINZ BRASIL Y URUGUAY SEGUN
SOQI0S COMERCIALES. 1985
(ndusuias CITU sciecclonadas. Indices G. y L. )

COMFI.RCIO QODIGO Cllu
. BILATERAL sn 3522 3691 3825 3831 3813 3843

ARGENTINA

BRASIL 27192 337 265 54 96.95 67.11 99.39
URUGUAY 46.43 117 30.18 11.06 2642 12.80 7650
MFERCOSUR 3779 5488 9.75 10.37 79.97 8358 98.56
ALADI 54.88 14.56 22.09 9742 14.57 29.61 59.69
OTROS 39.3% 251 845 9245 2283 39.54 2194
TODOS 71.64 36.04 10.64 8792 37.66 13.71 6135
BRASIL

ARGENTINA 2792 337 265 5.74 9695 67.11 929.39
URUGUAY 9.2 12.67 83.10 2.08 72.64 4.06 2
ALADI] 1.75 6131 A7 6.55 3563 27 14.57
MERCOSUR  63.85 498 3345 5.54 8235 95712 7935
OTROS 90.14 61.82 43.86 9855 42.69 27.18 25.96
TODOS 79.78 7343 34.58 90.87 5541 31.00 2728
URUGUAY

ARGENTINA 4643 7.17 30.18 11.06 26.42 12.80 7650
BRASIL 99.22 1267 83.10 208 T2.64 -4.06 2
MERCOSUR  T0.72 9.14 85.77 4.88 6233 66.04 2068
ALADI 705 3137 343 7.18 2358 . ;
OTROS 3.16 27.03 80 2.05 26.65 135 3786
TODOS 81.13 3167 3448 273 54.51 79.58 24.54
MERCOSUR

ALAD] 3024 4435 .78 43.47 6.74 442 21.08
UIROS 95.22 4498 83.70 95.27 39.06 53N 46.09
TODROS 9334 50.05 7296 99.89 5224 58.00 47.87

Tuoate: Belar (1993)
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