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1. SITUACION ACTUAL DEL MERCADQ

Las maderas tropicales no constituyen un sclo producto, sino toda una
serie de materiales que compiten en el mercado con las maderas blandas, las
maderas duras de zonas templadas y otros productos. De ellas se obtienen
materiales de diversas densidades, que utilizan todas las grandes industrias
usuarias de productos de madera, excepto para estructuras de gran volumen en
la construccidén de cases baratas. Las maderas tropicales no compiten con las
maderas blandas de baja y mediana caiidad emplesdas en la construccidn de
techos y suelos en este sector. Si compiten, en cambio, con las maderas
blandas de gran calidad, con las maderas duras de zonas templadas y con otros
materiales utilizados en ebanisteria y construcciones de gran calidad, asi

como en la fabricacidn de muebles y otras manufacturas diversas.

La estructura del mercado de maderas tropicales sigue beséndose principal-
mente en la disponibilidad de especies de considerable aceptacidn en el mer-
cado, ya sean:

1) especies muy comunes, generalmente de buena forma y propiedades

adecuadas en conjunto vara usos generales, decorativos o ambos,
o bien

2) especies menos comunes, posibliemente de no tan buena forma o ccn pro-
viedades generales algo menos aceptadas, pero gue poseen alguna pro-
piedad muy estimada, tal como su cardcter decorativo o gran
durabilidag.

El merrado para esas especies bien introducidas puede representarse, como
en la Figura 1, en términos de usos y precios (excepto la banda rallada, corres-
pondiente a usos decorativos, que figura en la parte superior izquierda de
dicha figura). Se indican cinco tipos de usos, y la anchura de las bandas

representa la gama de precios, que van aumentando de izquierda a derecha.
Los cinco tipos de usos son los siguientes:

1) Especies decorativas. Tienen buen color y al menos alguna caracteris-

tica importante. La mayoria de las especies de este tipo, de elevado precio,
tiene buenas propiedades para usos generales peroc otras, de notables propie-

dades decorativas puzden ser menos satisfactorias para tales usos.

2) Especies para construcciones. Generalmente de gran densidad, gque con

frecuencia resulta demesiado alta para su aplicacidn satisfactoria a usos gene-
rales. Las especies de mayor precio de este tipo son por lo comin muy resis-—

tentes, duraderas y adecuadas, por ejemplo, para construcciones navales.




3) Esvecies vara usos vesados. Normalmente, especies duras adecuadas para

la construccidn de muebles y el ensamblaje de elementos de ebanisteria. Su

valor decorativo puede influir en su aplicacidén y en su precio.

L) Especies para usos ligeros. Se utilizan para fines diversos y tienen,

por lo comin, cierto valor decorativo, si bien mas desde el punto de vista

del color que de su caracter.

5) Essecies para usos especiales. Estas especies son extremadamente diversas.

Tas especies menos comunes suelen caracterizarse por su elevado precio,
debido a sus excelentes propiedades para aplicaciones en decoracidn, comstruc-

>’ -
cion y usos especiales.

A lo largo del tiempo se fue identificandc en zonas forestales conocidas
cierto nimero de especies que no se utilizaban y que ahora estan bastante
introducidas en el mercado. Otras zonas se han convertido en fuente de espe-
cies inicialmente nuevas en los mercados mundiales, pero que en le actuslidad
estin bastante introducidas. En otro tiempo, algunas de esas especies pndian

ser desde luego consideradas como ‘menos conocidas" o "menos utilizadas", pero

su viabilidad comercial hace que no pueda: incluirse en el grupo de especies
"comercialmente menos aceptadas'", que son las que en le actualidad constituyen
un problema. Es bastante dudoso que existan especies muy comunes y de buenas
proviedades que no hayan sido aiin reconocidas, aungue si es posible que existan
especies poco comunes que, por algunas propiedades importantes que posean,
lleguen a ser tan comercializables como muchas de las especies conocidas ge

elevado costo.

Con respectc al problema de las especies menos utilizadas o menos conoei-
das, lo primero que hay que hacer es identificar y evaluar aquellas que en
modo alguno tienen por gqué ser comercialmente menos aceptadas. Se trata de
realizar investigaciones tanto sobre su existencia como sobre sus propiedades,
y a €115 se hara nuevamente referencia més adelante. Las perspectivas de
comercializacidn de esas especies mejorar@n progresivamente a medida que vayan

escegseando las especies ahora utilizadas.

Puesto que més adelante se hablard de la agrupacidn de especies, conven-
drie mencionar aqui que ya existe una importante agrupacién de especies de
uso general de Asia sudoriental, incluida una agrupacidn préactica por

colores.




El mercado existente estd dominado pcr un pequefic nimero de las que
vodrian denominarse "especies esencialmente comerciales", es decir, aquellas
aue normalmente se encuentran en todos o en la meyoria de los almacenes de
los comerciantes de maderas tropicales. En t2rminos de volumen esas especies
son las que predominan, pDero estan necesariamente complementadas peor cierto
nimero de especies mAs especializadas que son las mAs importantes en sus sec-
tores y que pueden encontrarse en los almacenes de los comerciantes especiali-
zados en esos sectores. Todo mercado contarid tamcidn con cierto nimero de
otras especies de venta segura, capaces de sogortar, al igual que las especies
mas comunes, las presiones Ae los cicles del mercado. La oferta de otras
especies puede ser de un caricter mAs c:l.:unstancial o transitorio y tal
vez se consideren comercialmente mencs aceptadas por cuanto que su precio
de venta quizi ses inferior a lo que podria sugerir una comparacidn objetiva
de sus propiedades. La banda rallada en la parte superior izquierda de la
Figura 1 indica la vrobable presencia en el mercado de especies que podrian
ser utilizadas con fines decorativos cuyos precios son inferiores a los de la

banda de especies decorativas.

Algunas de esas especies menos comunes se encuentran en Droceso de
introduccidn en el mercado, y ain tienen gue lograr ser plenamente acepta-
das. Asi pues, durante cierto tiempo ser&n comercialmente menus aceptadas,
situacidn que puede verse agravada por la escasez de las citadas especies y

los elevados gastos de transporte.

Lo antedicho se basa principalmente en el estudio de los mercades de la
madera aserrada, por ser &stos los mas amplios y variados para las maderas tro-
picales. Sin embargo, anélogas consideraciones cabe hacer en el caso de los
contrachapados (madera terciada), si bien a un nivel més reducido, yz que el
n{mero de mercados es menor ¥y los compradores pertenecen a su vez a la indus-
tria de la madera. Si bien las oportunidades de mercado puede que no sean
inferiores en términos de volumen, el espectro de comercializacidn es mas
restringido, ¥ mds aim en lo tocante al empleo de maderas tropicales para la

obtencidn de otros tipos de tableros y de pulpa celuldsica.

El mercado de la madera, como el de todas las materias primas, se ve afec-
tado por ciclos econdmicos de varios afios de duracidn, y en la actualidad
se halla en un punto bajo. Lo normal es que el interés por las especies menos
utilizadas aumente en la fase ascendente del ciclo y decaiga al méAximo en la
fase descendente, cuando el mercado prede suministrar todas las especies

preferidas que se precisen y antes de que los problemas de las nuevas especies




hayan :todido superarse totalmente y de que haya cristalizado la fidelidad del
usuario hacia esas especies. Los productores deben comprender que les intere-
sa aumentar sus esfuerzos por saticfacer una reducida demanda de un recurso
escaso, 7 a tal fin extraer y comercvializar mis madera de una superficie
forestal mi3s reducida. Es de importancia crucisl un mayor empleo de especies
gue actualmente no se utilizan o se utilizan poco. Lograr esto mediante la
sustitucidn de especies voco utilizadas por otras ya introducidas en el mer-
cado plantea enormes problamas, hebida cuenta de la competencie interma den-
tro del zomercioc internacional de maderas y la competencia externa con otros
matariales. Resulta pues interesante la otra estrategia consistente en am-
pliar 21 mercado de maderas tropicales de modo gque absorba las especies hoy
dia menos aceptadas. La tasa de introduccidn de nuevas especies ha disminuido
en realidad durante la actual recesidn. Si bien cabria esrerar que los pre-
cios de rpenetracidén en el mercado de las nuevas especies despertaran interés
en tiempos dificiles, los gastos de explotacidn de esas especies son actual-
mente inferiores a los de las ya introducidas, razdn por la cual las posibles

diferencias de precio serian requefias.

2. ESPECIES MENOS UTILIZADAS Y COMERCIAIMENTE MENOS ACEPTADAS
2.1 Anédlisis y definicidn de términos

En la seccidn anterior se ha tratado de las especies bien introducidas
en el mercado. Las restantes especies de maderas tropicales han sido denomi-
nadas, segiin el caso, especies secundarias, especies menos conocidas y especies
menos utilizadas. En esta reunidén se utiliza, acertadamente, el término

"especies comercialmente menos acevntadas”.

La expresidn "menos conocidas" tiene la ventaja de Hacer hincapié en el

hecho de gue es necesario que todas las especies sean debidamente conocidas
tanto en cuanto & su existencia como a sus propiedades técnicas y decorativas.
Esa necesidad condujo a un mayor estudio de las propiedades técnicas y, en
menor medida, a une determinacidn mAs exacta de los inventarios de las masas
o volumen e pie. Aungue probablemente seria poco realista esperar descubrir
masas importantes de algunas especies ovara usos generales, muy bien podria
suced2r cue esas investigaciones permitieran identiricar especies con deter-
minadas sropiedades notables y lo bastante abundantes para poder introducirse

con éxito en el mercado. Esto llevaria después a estudiar aquellas especies

de propiedades y existencias conocidas que probablemente sigan siendo menos yti-

lizedas a no ser que se las comercialice en forma especial. El problema basico




es gue esas especies probablemente continuaran siendo comercialmente menos

aceptadas si no se les presta una atencidn especial. La ventaja de esa desig-
nacidén radica en que centra la atencidn en la razdn esencial por la cual
existen "especies a las que no se les saca el mejor partido posible". La
expresidn entrecomillada comnstituye protablezente la definicidn mejor, més
sencilla y amplia de las especies en estudio, mientras que el término "comer-
cialmente mencs aceptadas" designa aquellas esvecies cue probablemente conti-
nuaran =n situacién desventajosa, incluso después de la oportuna promocidn

de zcuerdo con los arocedimientos actuales y con el debideo conocimiento de

sus propiedades v existencias.

En consecuencia, las especies comercialmente mencs aceptadas pueden defi-

nirse como aquellas "especies no utilizadas o menos utilizadas gue siguen sin
ser aprovechadas en forma aceptable aun después de haber sido promocionadas
en la debida forma de acuerdc con los mejores métodos existentes y a base

de una adecuada informacidn sobre sus existencias y propiedades”.

-

Asi pues, el método correcto de examen de las especies no utilizadas o
menos utilizadas puede ser el siguiente:

1) Cuando el tiempo disvonible lo permita, obtener la informacidén ade-
cuada sobre existencias y propiedades

2) A continuacidén, o como primera medida alternativa, -si el mercado

ofrece perspectivas razonables- proceder a la labor de promocidén de
acuerdo con los mejores métodos existentes y en base a lo indicadc
en el punto 1), caso de que se heya hecho previamente lo que en &1
se indica

3) Cuando nc se vislumbren perspectivas razonables, o cuando, pese a la
labor de promocidn, no se consiga aprovechar aceptablemente las espe-
cies, prevéase la explotacidn de las mismas dentro de un prozrama de
accidn para especies comercialmente menos aceptedas, programa que
deberid incluir lo indicado en el punto 1), caso de que no se haya
hecho lo que en 81 se sugiere.

2.2 Necesidades de informacidn

Es necesario hacer continuo hincapié en la importancia de disponer de
informacidn fidedigna y de que ésta llegue a conocimiento de las personas

interesadas.

Sobre las propiedades técnicas de muchos cientos de especies ya puede
obtenerse gran cantidad de informacidn de centros de investigacién de todo el
mundo. Como mejor podrén utilizarse los limitados recursos futuros de inves-
tigacidén serdé evi‘ando la duplicacidén de esfuerzcs y procurand) identificar

las autérticas lagunas existentes en la informacidén actual. Debera concederse




prioridad a determinar el probable empleo de las especies y a canalizar los
miximos esfuerzcs hacia el suministro de la informacidn que el usuario precise,
utilizéndose para ello los métodos y las unidades de medida que éste emplee
habitualmente. DPor ejemplo, una investigacidn a fondo de las proviedades
mecanicas de wna determinada especie en forma sdlida puede resultar en gran
varte inutil si esa madera se destina finalmente a la obtencidn de astillas,

fibras o vpasta papelersa.

También debe tenerse en cuenta que el usuario final es quien llegarid en
definitiva a ser experto en las propiedades de utilizacidn de las especies.
A dicho usuario se le podria muy bien prestar asistencia mediante una inves-
tigacidén a fondo de esas propiedades realizada nor un instituto de investiga-
cidn, pero para ello es preciso en primer lugar lograr que el usuario acepte
las especies para un ensayo en la préactica. La investigacidn previa debe en-
caminarse a conseguir que tal ensayo tenga resultados satisfactorios. En el
caso de la madera aserrada, esa investigacidn podris referirse a las propieda-
des de secado o de mecanizado, o bien las variaciones del grado de humedad, en
lugar de las propiedades de resistencia, a menos que la especie en cuestidn
vaya a utilizarse con fines estructurales. El empleoc econdmico de los medios
de investigacidn se verad facilitado si se identifica cuanto antes toda propie-
dad importante, asi como cualquier desventaja concreta, de la especie de que

se trate.

Se considera que una propiedad impcrtante, junto con la promesa de un
abastecimiento seguro y continuo, justifican de per si el esfuerzo de aprender
a enfrentarse con las desventajas técnicas. Por otro lado, es dudoso que
una especie de la que se posean grandes existencias no pueda encontrar una
aplicacidn provechosa, con la posible excepcidn de las especies perecederas

de baja densidad.

Hasta hace poco, se ha destacado con frecuencia la importancia de voder
contar con un suministro seguro y continuo de la especie o especies que inte-
resen, pero el hincepié que se ha hecho en las investigaciones técnicas de las .
propiedades de las especies resulta excesivo en comparacidn con la importancia

concedida a las investigaciones sobre la distribucidn o presentacidn de esas

mismas especies.

Al iniciarse la explotacidn de lus bosques tropicales se procedid a divi-
dir las especies en primarias-y secundarias, en base, principalmente, a su
distribucidn o presentacién. El gran nimerc de especies poco densas planteaba

un problema, ¥y hubo de optarse por la tala o corta selectiva, o muy selectiva,




de las pocas especies dominantes que no nresentaban ese inconveniente. Pese

a ello, podrén lograrse progresos en el aprovechamiento de los recursos fores-
tales posibilitando un mayor y mejor empleo de las especies que en la actuali-
dad son comercialmente menos aceptadas. Ello incrementaria el volumen y el
valor de la madera extralda por hectirea, vrolongando asi la vida de los bos-
ques naturales y reduciendo el costo unitzrioc de extraceidén. La progresiva
reduccidén de la disponibilidad de esvecies bien aceptadas en el mercado faci-
litara la comercializacidn de una gema de especies més amplia. No obstante,
la variada composicidn de las especies de besques heterogéneos, y su lisper-

sidén dentro de los bosques, sigue creando problemes que es preciso resolver.

Las investigaciones estaran mejor orientadas si se tiene en cuenta el volu-
meny la distribucidn de las especies, tues de ese modo podrd saberse si habra
dificultades de suministro. Desde el punto fe vista de la comercializacidm, esa
infarmacidn es necesaria para poder asegurar al mercado el suministro. en can-
tidades suficientes, de una determinada clase de madera. De esta forma podra
mantenerse un equilibrio con la demanda, de manera que exista una oferta continua
en lugar de esporaddica y que no se rcmpa la continuidad de la medamda por la in-
terrupcién de la oferta. La investigacidn de recursos y la investizacidn de ccmer-
cializacidn son -ambas- necesarias, y toda falta de informacién sobre los

inventarios puede comrlicar los problemas de comercializacidn.

Tras el examen de esos dos tipos de informacidn necesaria cabe preguntarse
"icudl es el problema mAs importante en lo que respecta a las especies comer-
cialmente mencs aceptadas: su distribucién o sus propiedades técnicas?". Un
analisis de especies comercialmente menos aceptadas seleccionadas al azar
permite ver que no son técnicamente muy distintas de otras especies -también
seleccionadas al azar- ya introducidas en el mercado, salvo en lo tocante al
volumen y distribucidén. Seria errdnec decir que un estudio de las propiedades
técnicas y decorativas de determinadas especies nc favoreceria a las ya intro-
ducidas en el mercado, vero tampién hay que tener en cuenta que varias especies
para aplicaciones decorativas bien introducidas, y muy caras, presentan algu-
nos problemas importantes desde el punto de vista de su transformacidn o
utilizacidn. .

2.3 Posibilidades de agrupacidn

La existencia de un gran nimero de especies que proporcionan, por otro

lado, un reducido nimero de &rboles, lleva a pensar naturalmente en la posi-

bilidad de agruparlas -cosa que ya se ha hecho con éxito en varias partes del

mundo, incluidos los trdpicos-~ a fin de aprovechar la madera tanto con fines




utilitarios como para estructuras. La agrupecidn habrd que descartarla, en

cambio, si sélo se desean maderas decorativas. La clasificacidn por colores

es factinle sobre todo si el concepto de clasificacidn por grupos permite y v
aconseja a los encargados de realizar las especificaciones, y a los disefia-

dores, utilizar cualquiera de entre varias especies para la totalidad de un
determinado trabajo en luger de una combinacidn de especies en el mismo

trabajo. Con fines puramente utilitariecs, y para estructuras, seria téenica-

mente posible, para la obtencidén de un producto, combinar un nimero indefi-

nido 32 2species pertenecientes a un determinado grupc, no obstante lo cual .
conviene desaconsejar tales combinaciones, pues de =se mcdo se facilita la

aceptacidn del concepto de agrupacidn, que podrd rerortar al interesado
considerables bereficios. Para qie la agrupacibén dé buenos resultados. sera
necesaria una cuif~dosa seleccidn de las especies desde 1los puntos de vista

t8cnico y comercial. Es precisc determinar debidamente las propiedades téc-

nicas adecuadas de las especies, pero en la seleccidn final de las que hayan

de constituir un grupo deberin tenerse en cuenta 1los aspectos comerciales y

téenicos.

La agrupacidn para aplicaciones generales resultarid orobablemente mas
satisfactoria si se basa en decisiones adoptadas en las zonas o regiones
preoductoras en lugar de en acuerdos intermacionales sobre una base global.
No obstante, en una reunidn giobal apeyada por una adecuada labor de inves-
tigaciones y desarrollo muy bien podrian echarse las bases de las pautas
de agrupacidn con fines generales, vy la aceptacidén de esas pautas ayudaria a
armonizar los criterios de agrupacidn utilizados en diferentes regiones sin
necesidad de imponer normas rigidas inaceptables. Un acuerdo global sobre
agrupacidn con fines estructurales tiene mis probabilidades d= ser bien

acogido.

Cuznde haya de agruparse un gran nimero de especies diferentes con fines
puramente estructurales, la decisién en cuanto a la fijacidn de los limites
del grupo no podra por mencs que ser arbitraria. El sistema australiano
goza ya de reputacidén internacional y abarca una amplia gams de maderas y de
regiones mundiales, razdn por 1la cual convendria estudiar la posibilidad de
adoptarlo o adaptarlo para su aplicacidn a escala mundial. Sin embargo,
en muchos paises el disefic estructural se basa predominantemente en la utili-
zacidr. de unas cuantas especies importantes de maderas blandas de climas
templados, y es necesario establecer un sistema de agrupacidén eficaz para
las umaderas blandas mas comunes, perc que asimismo permita tener en cuenta

toda la gama de ot>as especies, incluidas las maderas duras tropicales.
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2.4 M&todos de promocidn

La
sera en
Existen,

maderas

Jabor mAs importante de promccidn de las especies menos utilizadas
definitiva la gque hagan en el mercado los vendedores de las maderas.
sin embargo, muchas posibilidades de comercializacidn genérica de

tropicales sobre una base cooperative, como es comin coa tantas mate-

rias primas y productos. Es probable que este tipoc de comercializacidn obe-

dezca principalmente a estas dos razones.

1)

2)

Puede ocurrir que tanto los productores como los consumidores de
miterias orimas sean numerosos y estén muy diseminados; las milti-
ples relaciones directas entre ellos existentes sbélo pueden dar
lugar a un vroceso de comercializacidn fragmentadsa.carente de coor-
dinacidén y de objetivos comunes, pese a la obvia comunidad de
intereses.

Las relaciones directas pueden, en gran parte, correr a cargo de
personas y empresas de orientacién comercial que suelen carecer de
las aptitudes de :caricter mads técnico necesarias para las activida-
des de promocidn.

La promocidn genérica ha de cumplir tres funciones principales con

respecto
1)
2)

3)

Las
1)
2)
3)
L)

5)
6)

T)

B.
cidn rel
satisfec

En
1)

al usuario final y &l encargado de realizar las especificaciones:
Debe dar a conocer el producto

Debe ofrecer la maxima asistencia pare propiciar una adecuada elec-
cidn, especificacidn y utilizacidn de las maderas

Debe ser persuasive, a fin de lograr que la asistencia ofrecida
sea utilizada.

actividades esenciales de promocidn son las siguientes:
Investigaciones en materia de comercializacidn

Publicacidn de material informativo t%cnico y de promocidn
Suministro de informacidn a peticién de los interesados

Expcsiciones, seminarios y cursos destinados a la educacidn de los
encargadcs de realizar las especificaciones y de los usuarios

Desarrollc de usos finales adecuados al mercado de que se.trate

Representacién de los intereses del sector de las maderas tropica-
les en los comités de normalizacidn

Anuncios y obtencidén de publicidad editorial

propio comercio de maderas tendrd también necesidades de capacita-
acionadas con dichas actividades de promocién, y que deberan ser

has por los encargados de la labor de promocidn.

esa labor conviene tener en cuenta las siguientes pautas:

Las actividades de comercializacidén deben llevarse a cato en los
distintos paises consumidores, en el idioma de cada uno de esos
paiszes, en 21 contexto de las necesidades locales, y con un marcado
gabeor local
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2) T1 mejor modo de realizar esa comercializacidém es sobre una base de
colaboracidn con las organizaciones locales existentes

3) Los organismos de promocidn pueden diferir de un nais a otro; en
determinados casos, su aportacidn se limitard a voco m&s que su pre-
sencia, mientras que en otros participaradn activamente ern actividades
de comercializacidén encaminadas a setisfacer necesidades concretas

L) =n cada pais deberdn adoptarse los medios mAs eficaces para llevar &
cabo las actividedes de comercializacién examinadas en este documen-
*0, bien sea mediante operaciones locales ¢ bien adaptando a las
necesidades nacionales material de promocidn obtenido de otros
cvalises

5} Los institutos o personas que hayan estado a cargo de las investiga-
ciones précticas de las propiededes de las especies ohjeto de promo-
cidn podran contribuir de manera eficaz a esa promociin. La presen-
cia fisica de tales institutos o personas en seminarios y exposicio-
nes vuede ser muy Gtil, y al mismo tiempo seréd segv-:i’nte muy apre-
ciado todo claro testimonio de su labor en forme de _xposiciones ade-
cuadas en las que se muestren o indiquen de munera practica las pro-
piedades de las especies.

3. INTRODUCCION DE NUEVAS ESPECIES: SITUACION
Y TENDENCIAS ACTUALES

La introduccidén de nuevas especies debe examinarse en relacidn cor las
diverses “ormas de elaboracidn de los rollizos, pero es necesario considerar
primero la exportacidn de éstos como medio de coulocar en el mercado exterior

las especies menos utilizadas.

3.1 Exportacidén de rollizos

En algunos paises productores, la exportacidn de rollizos se halla syjeta
a una politica de control muy estricta, mientras que en otros se acepta en
principio esa exportacidn para financiar los costcs del incipiente desarrollo
industrial. Otros paises han autorizado la exportacidn de rollizos de las
especies menos comerciales, al tiempo que prohiven la exportacidn de rollizes
de las especies méc aceptadas. BEn términos estrictamente financieros, la
exportacidn de rollizos suele ser la actividad mas rentavle de los complejos
industriales integrados de exportacidén de madceras, y mediante ella s2 subven-
cionan normalmente aquellas actividades que proporcionan mayorec beneficios
socioecondmicos. Al determinar la estrategia de exportacidn mas adecuada con-
viene establecer una distincién entre las especies muy introducidas en el mer-

cado ¥ aquellas otras comercialmente menos aceptadas.

Los paises que, en lugar de rollizos, importan tradicionalmente grandes
cantidades de madera aserrada, y jue no poseen una .mportante industria de la

madera terciada consunidora de materias primas, cuentan desde luego con un
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mercado vara madera aserrada localmente a partir de rollizos, destinada a sa-

tisfacer necesidades de un carécter mas especializado, como los artesonados

machihembrados. También se ha demostrado jue es mis fédcil introducir nuevas

especies en un mercade si se dispone localmente de rollizos de esas especies.
to se debe seguramente a la maycr capacidad que de ese modo tiene el pro-

veedor de satisfacer las necesidades del cliente; més tarde, en cambio,

es muy oprobable gque se considere mAs econdmico importar la madera ya aserrada

pare el mismo uso final, tr= firiendo asi el valor agregado al pais productor.

Con frecuencia, los rcllizos exportados se transforman, mediante desen-
rollado, en chapas destinadas a la fabricacidn de madera terciada. En la
Seccidn 3.3 se trata con mis detalle del empleo de las especies comercial-
mente menos aceptadas para la fabricacidn de madera terciada. Los productores
de rollizos que no dispongan de instalaciones para el desenrollado de chapas
de distintas especies que puedan suministrarse, a titulo de prueba, al fabri-
cante de madera terciada, estarén en ciara desventaja a la hora de negociar
los precios con dichos fabricantes, sdlo podrén conocer las verdaderas propie-

dades y compatibilidades de las especies mediante los ensayos correspondientes.

Las especies duraderas de pequefc difmetro bien pueden utilizarse como

postes tanto en los paises importadores ccmo en los paises exportadores.

3.2 Hadera aserrada y rroductos manufacturados

Esta seccidn *rata de los productos de madera aserrada procedentes de
los aserraderos de los paises productores, asi como de los productos que
pueden fabricarse, a base de madera aserrada, bien sea en el pais productor o
bien en el pais importador. Tanto si la madera aserrada se utiliza mucho en
la forma en que sale del aserradero (por ejemplo, para la construccidn), como
si es objeto de una importante elaboracidén para la fabricacidn de muebles o de
elementos de ebanisteria, las necesidades de comercializacibén para su exporta-
cién, o vara su uso interno, seran en principio andlogas. Es errdneo pensar
que la madera aserrada para el mercado interior no requiere una activa

comercializacién.

La madera aserrada ofrece muchas posibilidades de comsrcializacidn, pues
por una parte se presta a muchos usos finales y, por otra, constituye un comer-
cio tipi~amente competititvo en el que el interés de los compradores esté
condicionado a la competencie que este producto cuonga a otros materiales.

En esta seccidén se examinardn mas adelante otros mercados que se caracterizan
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vor las menores posibilidades de comercializacidn que ofrecen, pues represen-
tan a un nimero mids reducido de -clientes que necesitan madera para usos espe-
ciales. ©Por tan:o, en el presente documento se tratara con mayor amplitud

del mercado de la madera aserrada que del dae otrcs productos.

s comercializacidn de una nueva especie de madera aserrada pasa de ordi-
nario zor varias etapas, en la primera de las cuales se presentan al posibie

client2 requefias muestras e informacidn relativa a las propiedades de dicha

1]
(2]
d
(]
(2]
I+
1]

cliente puede recibir muestras de mayores proporciones para que
procedsz = su 2nsayo, e incluso pequefias partidas a oprecios reducidos. Eo
alguncsz casos, =1 cliente reacciona desfavorablemente al conocer el precio
normal, zor lc que es aconsejable que se le diga de entrada cudl puede ser
el prezic definitivo o se le indiquen con claridad las bases de descuento

utilizadas vara las partidas de ensayo.

=1 un reciente estudio realizado en el Reino Unido sobre éxitos y
fracasos en la introduccidn de nuevas especies en el mercado de ese pais
en los Gltimos afios se sefiald que, en general, el mejor método consistia en
incorvcrar la especie de que se irate a las existencias de un comerciante
dedicedo a la venta de una amplia gama de especies. El estudio identified
varios “zctores gque eran indicadores positivos del probable éxito o

fracaso.

Indicadores de un posible éxito eran la idoneidad de la z2specie para
un uso final concreto, o bien que conociera el comerciante la fuente provee-
dora de la especie y su confianza en ella, y lo ventajoso del precio en

unidén de dicha idoneidad.

Indicadores de un posible fracaso eran la confienza exclusiva en la ven-
taje del orecio, la vaga esperanza de que la especie lleme un vacio y la

confianza =n el concepto de sustitucidén de especies.,

-

Los comerciantes evalllan las posibilidades de comercializacién de una
nueva estecie con arreglo a tres criterios principales de mAs o menos la
misma Importancia. Esos criterios son: la abundancia de la especie y la
seguriiad de los suministros, la idoneidad de la especie para usos finales
concre<cs, v la facilidad de su elaboracidén. A los comerciantes también

les interesa conocer las prcbables calidades y especificaciones del material

que les serd suministrado.

s probable que los problemas de comercializacidn que se planteen se
deban a lo siguiente: variabilidad (caracter), coloracién débil, baja densi-

dad, 2sc23a duracidn y fibras aliernadas o desiguales,




La cantidad y calidad de la informacidn disponible sobre la especie
vuede influir en su venta a un pbsible usuario, pero no par:ce que tengaefectos
imrortantes en los resultados ulteriores de la introduccidén de la especie si
la citada venta llega a efectuarse. Rapidamente,el usuario lograr@ una mayor
pericia en el empleo de una determinada especie para su uso final concretc
que la que podria alcanzar con la informacidn croporcionada sobre las prrpie-

dades de la esvecie por un instituto de investigacidn.

Las motivaciones gque impulsan a los usuarios f{inales a ensayar nuevas
especies son: la ventaja del precio, la idoneidad vara el uso final, cierta
escasez de las especies que utilizan normalmente y, en menor medida, la seme-

janza de las especies objeto de ensayo con otras especies de uso corriente.

Las objeciones que suelen oponer los usuarios finales al ensayo de nue-
vas especies se basan en lo siguiente: sus suministros actuales son satis-

factorios, no pueden hacerse una idea cabal de la idoneidad de las especies,

{Ill[

l la renuencia de sus clienies a .la aceptacidn de las nuevas especies, la
insuficiente informacidn inicial, y el hecho de que no hayan quedado satis-
fechos de los ensayos anteriormente efectuados con especier desconocidas.
Lo probable es que la mayoria de los usuarios finales especializados
no ensayen una nueva 2specie a menos que tenga alguna propiedad sobresaliente

de gran importancia para su uso final.

Cabe sefialar que la reputacidn de las distintas especies depende de
lo apropiadas que sean para determinados usos finales y de lo bien que se
presten a una elaboracidn concreta. Debe evitarse que los ensayos den resul-
tados no satisfactorios, cosa que es posible mediante una seleccidn correcta
del uso final y el suministro de informacidén que oriente al usuario en el
empleo de métodos correctos. Con frecuencia, los posibles usuarios desean
conocer detalles sobre el uso de las especies en el pais de origen, aum cuando

. dicho uso sea de carfdcter artesanal en lugar de industrial.

Los costos de produccidn por unidad del usuario final aumentaran cuanto
mayor sea el nimero de especies que utilice, pues el control de produccidn
resulta mids facil y menos costoso si el nimero de especies es mAs reducido.
El costo de inventario aumenta también con la introduccidn de nuevas espe-
cies, razones ambas que aconsejan cierta cautela por parte del usuario final

antes de aceptar, o incluso ensayar, nuevas especies.

El esfuerzo necesario para lograr introducir nuevas especies resulta

bestante costoso para 1os importadores o5 comerciantes que se ozupen de




introducirlas, y esto explica el interés de los mi smos por la seguridad de

los suministros. Los acuerdos comerciales por los que se concede cierta
exclusiva al importador o comerciante son considerados como una especie de
recompensa del citado esfuerzo, zparte de los beneficios que también propor-
cionen a2l productor. Tales acuerdos permiten contar con el surinistro de un
volumen pequefio, pero potencialmente seguro, de maderas de determinada

especie.

Quienes estén interesadcs en introducir anuevas especies de madera aserra-
da en las industrias del mueble de los paises desarrollados deben tener en
cuenta que esas industrias se orientan actuslmente hacia la produccidn de
paneles y de chapa de madera, con lo que se ha reducidc de manera apreciable

la demanda de madera aserracda.

Ne las posibilidades de agrupacidn ya se ha tratado en una seccidn ante-
rior, y los posibles usos de las clases disponibles serin examinados mas
adelante. Si una especie no abmnda amucho, deberi considerarse la posibilidad
de agruparla con otras o de destinarla a un uso final concreto para el que sea
especialmente adecuada. Una especie de este tipo no deberia comercializarse
de la misma forma que las especies de uso general, pues su escasez le impedi-

ria desempeflar el papel d= éstas.

3.3 Chapa de nadera, madera terciada y otros productos

A 15s productores que les resulte dificil vender mds de unas pocas espe-

eies aceptadas de madera aserrada les queda la sclucidn de agrupar las espe-

cies que planteen Jificultades y utili- pare la fabricacidn de madera
terciada, especialmente como chapas as interiores (de alma). Aparte
de las especies mas pesadas, sdlo u. .adrtas =2species no son aptas para su

conversién en chapas mediante desenrolladc, ¥y sus posibilidades de aprovecha-
miento dependen del conocimiento que se tenga de sus propiedades de desenro-
llado y secado, asi como de las tAcnicas de control de produccidn apropiadas
para la utilizacién de un ccnjunto de especies diversas. Es posible también
gue las especies que se vendan a un precio satisfactorio como madera aserrada
hayan de utilizarse también para la obtencidn de hojas exteriores de contra-
chapado a fin de satisfacer requisitos de calidad, color y caracter, pero

es preciso gue los fabricantes de madera terciada sean capaces de hallar
empleo a un mayor volumen de madera de otras especies, sobre todo porque las
hojas exteriores del contrachapado, al poder hacerse muy delgadas, requieren
poca madera. La forme y el diametroc de loc rollizos son, desde luego,

importantes.
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La chapa de madera rebanada puede obtenerse de la mayoria de las espe-
cies, pvero esa forma de elaboracidn sdlo estarad justificada si la especie
de que se trate tiene un caricter decorativo muy marcado. Por otra parte,
es probsble que la comercializacidn de chapa de madera decorativa de nuevas
especies lleve tiempo y resulte dificil, pues el mercado esté determinado en

gran medida por la costumbre y la moda.

Para la obtencidn de una gran variedad de paneles es preciso romper la
estructura de la madera. Los tablerus de astillas de madera, los tableros
de fibra para la construccidn, y los tableros de fibra de densidad media, son
los tres tipos principales de esa clase de paneles, mientras que los table-
ros ¢ bloques de madera-cemento constituyen un material de construcecidn
bastante diferente. Los vroductos de madera-cemento vueden fabricarse en una
escals muy pequefia con equipo de tecnologia sencilla, mientras que los otros
rroductos exigen una fuerte inversidn en equipro de =laboracidn complejo y
que diricilmente resulta econdmico para la produccidn en pequefia escala.
En todos estos procesos, incluso en el caso de los precductos de madera-
cemerto, pueden tlantearse problemas en cuanto al tipo de especies a emplear,
verc los vableros de fibra de densidad media parecen tolerar muy bien todo

tipo de especies.

La madera terciada, los tableros de perticulas de maders y los tableros
de fibra de densidad media requieren gran cantidad de adhesivos adecuados
¥ el hecho de que hayan de importarse puede dificultar la viabilidad de su
fabricacién. Debe estudiarse la posibilidad de producir localmente tales
adhesivos, y una solucidn podria ser importar materias primas y elaborarlas

finalmente en el pais.

La fabricacidn de este tipo de productos ofrece la importante ventaja de
que el diametro y la forma de los rollizos carecen précticamente de impor-
tancia, contrariamente a como ocurre en el aserrado y en la fabricacidn de

madera terciada.

Existe la posibilidad de utilizar en forma combinada chapa de madera
y una variedad de materiales para hojas interiores, mientras que tos tableros
de "covos" de madera y los tableros para la construccidn som otros productos
que pueden encontrarse como manufacturas de paises tropicales. Estos dos

iltimos tipos de tableros podrfan sustituir a la madera terciada.

La fabricacidén de pulpa de madera de frondosas tropicales también exige

una inversidn considerable en instalaciones complejas, y depende mucho del




tipc de especies. Aunque se he comprobado que muchas especies de frondosas

trovicales son adecuadas para la fabricacidn de pulpa, es poco probable
que se consiga imponer su empleo sin una integracidn vertical y sin acuerdos
comerciales a largo plazo. Lo mismo cabe decir de la produccidn de parti-

culas para su envio a las fabricas de pulpa de lcs paises importadores.

Es muy probable que especies comercialmente menos aceptadas permitan

fabricar una variedad de productos menores de la madera.

3.4 ergia y lefia

Z1 bosque es una fuente de energia y de materiales. Una gran propor-
cién del total de madera cortada se utiliza como lefila, si bien no es probable
que asi ocurra en el caso de bs bosques sistemAticemente explotados para la
obtencidén de madera indusirial. Sin embargo, una parte considerable de la
maderas “alada se deja pudrir en el bosque o se extrae para utilizarla como
combustible industrial. Gran parte de este material es vpor completo inade-
cuado tara la obtencidén de madera aserrada o de madera terciada y sdlo puede
aprovecharse como fuente de calor o de energia. Cuando un complejo maderero
dispone de instalaciones capaces de elaborar rollizos de peguefio diametro
y mal ccnformados, tales instalaciones precisan grandes cantidades de
energia, y el satisfacer esa necesidad constituye una parte muy importante
del balance de materiales. Cualesquiera que sean las especies, aproximada-
mente la mitad de los insumos de los aserraderos y de las plantas de madera
terciada queda como residuo, y la disponibilidad de este material reduce
la necesidad de residuos del bosque. El transporte de lcs residuos proce-
dentes de la tala o corta hasta 21 aserradero puede resultar més caro que el

costo urnitario del transporte de los rollizos normales.

Seria errdueo decir que el aprovechamiento de especies de menor acep-
tacidn comercial como fuente de energia es necesariamente lo més indicado,
pero de todos modos conviene hacer un estudio lo m@s completo posible del
balance energético de la empresa, y considerar asimismo la posibilidad de
satisfacer necesidades de energia fuera de la industria como ayuda al desa-

rrollc regional,

Un aserradero que 10 cuente con otras instalaciones transformadoras
integradas tendra pocas posibilidades de aprovechar sus residuos, y mucho

menos los desechos forestales o los rollizos defectuosos.




L. LA COMERCIALIZACION INTEGRADA DE LOS PRODUCTOS FORESTALES

4.3 Optimizacidén econdmica

El objetivc de toda empresa de la industria forestal debe ser maximizar
el valor afiadido teniendo a la vez =n cuenta 1la importancia concedida por el
EZstado a los recurscs forestales, los beneficios socioecondémicos y el valor
gque ha de atribuirse al costo en divisas o a los ingresos de éstas, o bien a
la sustitucidn de importaciones posibilitada. Es probable que el mejor
criterio sea el del valor afiadidc por hectédrea explotada. Es preciso ccmsi-

derar el velor recidual del bosque, por dificil gue su c@lculo resulte.

La maximizacién del valor afiadido exige el tener que optar entre distintas
positilidades de utilizacidn de la madera, debiendo estimarse el precio de
venta correspondiente a cada una de las opciones a ~onsiderar. La investi-
gacidn de comercializacidn constituye por tanto, una parte necesaria de todo

astudio de viabilidad o previabilidag.

Deben tenerse en cuenta tanto el mercadc locel como el mercado de expor-
tacién de productos de la madera, y eraminarse las caracteristicas de cada
uno. Los mercados locales pueden facilitar la venta de las especies comer-

ciaimente menos aceptadas en los mercados de exportacidn.

El Estado puede proporcionar incentivos para el empleo de especies
menos aceptadas, por lo que deben tenerse en cuenta los efectos de esos incen-

tivos en la economia de tal empleo.
4.2 Aspectos forestales

En circunstancias normales, parece desde luego posible un sumento consi-
derable del volumen recolectado por hectiérea en bosques naturales, aumento que
puede ser de un 10 a un 40%, segiin sea la homogeneidad de los rodales o masas.
Sin embargo, una tasa mds alta de extraccidn supone un deterioro progresivo
de la tasa de rebrote o regeneracidn ulterior. El valor residual del bosque
disminuye necesariamente a medida que aumentan las extracciones, pero la
ordenacidn forestal no es una ciencia tan exacta que permita determinar esa
reduccidn, si bien se han realizado estudios que proporcionan datos probable-
mente validos para ciertos casos. Por otra parte, una mayor extraccidn de
especies menos aceptadas puede facilitar el crecimiento de las especies

preferidas todavia inmaduras.

Se ha dicho que el objetivo de la ordenacidn forestal debe ser integrar

vy armonizar las funciones protectoras, productivas y scciales de los recursos




forestales. La productividad es la mas ficil de medir, pero para ellc debe

abarcarse toda una gama de productos y servicios forestales. Resulta, desde
luego, muy dificil de evaluar el efecto de una mayor extraccidn de especies
menos aceptadas en el conjunto de estos objetivos integrados. No obstante,
los departamentos forestales deben procurar tener en cuenta los objetivos de
una posterior ordenacidn forestal al examinar los problemas relativos a las

especies comercialmente menos aceptadas.

L.3 Consumo interno o exportacidn

Una de las razones que explican la dificultad de comercializar las espe-
cies menos utilizadas en los paises importadores es la magnitud y complejidad
de la cadena de suministros, que funciona satisfactoriamente cuando se trata
de especies bien conocidas y abundantes gque no presentan problemas particu-
lares. Se ha sefialado ya que las dificultades de comercializacidn planteadas
por las ospecies de caracteristicas menos favorsbles, perc que abundan en
general, son bastante ma@s ficiles de superar que las dificultades que supone
un gran nimero de especies de las cuales sélo existan pequefias cantidades.

Es probable que los mercados locales sean més favorables a este respecto,
sobre todo porque puede haber una integracién  vertical mds estrecha entre
la industria de elaboracidn vrimaria de la madera y las industrias de elabo-
racidn secundaria. En ese caso, las necesidades particulares de menor escala

pueden satisfacerse de uns manera més directa.

Es posible que las industrias locales de elaboracidén secundaria de la
madera sean ineficientes, tengan personal escasamente capacitado y estén mal
equiradas, y que asimismo no puedan resolver los problemas planteados por las
caracteristicas negativas de algunas especies. Es importante proporcionar
capacitacidn para ayudar a solucionar esas situaciones, y disponer de equipo
adaptable que permita aprovechar *ales especies. El equipo y su mantenimiento
han de ser adecuados, y debe asegurarse la disponihilidad de repuestos. Las
sierras y cuchillas deben mantenerse en buen estado, y las técnicas de secado

deben aplicarse correctamente.

A menudo se reconoce la conveniencia de poder destinar a un mayor nfimero
de aplicaciones, en los paises productores, los productos de la madera y los
paneles a base de madera, y que seria especialmente {itil fomentar el consumo
de madera en la industria de la construccidn, Es muy com@in que en los paises
productores el consumidor tenga prejuicios con respecto al empleo de la madera

en la construccidén de viviendas, prejuicios que seria necesario eliminar.




También se yudria promover el aprovechamiento de este material para otro

tipo de construcciones, como edificos industriales y puentes.

Convendria examinar los reglamentos u ordenanzas de la construccién
-de vivierdas y de otro tipo- con objeto de asegurar gque nada de cuanto esti-
pulen impida el empleo de una mayor variedad de especies. Al mismo tiempo,
debe prestarse la mAxima atencidn al auténticc problema de la resistencia
a los ataques del termes y de la proteccidn contra el fuego. Un aspecto
interesante de la utilizacidn de la madera en los climas trcpicales es jue las
especies dimensionalmente menos estables presentan menos dificultades en
cuanto a movimiento (variacidén en dimensiones con los cambiocs en contenido de

humedad) que en los climas templados.

4.4  Incentivos piblicos

Los gobiernos de los paises oproductores deben considerar seriamente la
posibilidad d4e proporcionar incentivos en orden a famentar el empleo de las
especies comercialmente menos aceptadas. Tales incentivos pueden ser directos
O indirectos, y uno de los incentivos indirectos més importante pcsiblemente
consista en que el gobierno estimule vy presione a la industria local de 1la
construccidn para que utilice en mayor medida la madera vy los paneles a base

de madera fabricados en el pais.

Incentivos més directos podrian ser la exclusidén de las especies comer-—
clalmente menos aceptadas de los contingentes y de la prohibicidén gque pese
sobre la exportacidn de rollizos, la exencidén de derechos y la discriminacidn
en favor de esas especies para indicar su menor valor como madera en pie.

Esta discriminacidn podria hacerse en términos de cénones por pie o derechos de

exportacidn.

Podrian proporcionarse incentives a la inversidn en industrias de elabora-
¢idn secundaria que puedan utilizar especies comercialmente menos aceptadas y
al mismo tiempo debiera estimularse el desarrollo de los mercados internos

y de exportacidn de los productos acabados de esas industrias.

Los incentivos plblicos deben orientarse al mercado y besarse en una inves-
tigacidn de comercializacién adecuada. A este respecto, la definicién de las
especies comerciulmente menos aceptadas podria desde luego plantear un problema.
La abundancia de la especie sera el principal factor por el que haya que
guiarse, y un gobierno no ha de tener mayores dificultades para establecer una
lista de especies consideradas comc de mayor aceptacién comercial, con lo que

la denominacin de "especies menos aceptadas" podrd aplicarse ala mayoria de las
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especi=s restantes. Es probable que entre las especies comercialmente més
aceptadas figuren varias especies menos comunes gque, sin embargo, tengan

prepiedzdes excercionales y se vendan a mayor drecioc.

5. PROGRAMA DE ACCION PARA LAS ESPECIES
COMERCIAIMENTE MENOS ACEPTADAS

la seccidn 2.1 se ha seficlado la necesidad de un programa de accidn

B

para fzzilitar y trcmover un mejor aprovechamiento de las especies comercial-
mente mznos acevrtadas. Tal programa responde al menos en parte a los objetivos
de ls 3IUDI.

En previsidn de que en esta reunidn se exeminen las posibilidades y
prioridades de tal programa y la practicabilidad de solucionar los problemas
de una manera prictica, el vwresente documento concluye con la exposicidn de
una lis<a de las posibles esferas de accidn, a nivel nacional o internacional,
vor var-e de los gobiernos, las Naciones Unidas y otras organizaciones

internacionales.

Lzz actividades que ese programa podria comprender se indican por el
orden en que han sido mencionadas en este documento, consignédndose al mismo
tiempo las secciones del mismo en que aparece la mencidn; los puntos claves

estan subrayados:

1) Deben oromcverse dos tipos de investigacién: a) investigacidn de
las propiedades técnicas, haciendo hincapié en las caracteristicas
sobresalientes y en las principasles desventajas; y b) 1la investi-
gacidn de recursos, haciendo hincapié en la composicidn pcr especies
de los bosques, con especial atencidn a las zonas del bosque suscep-
tioles de explotacidén temprana.

En la investigacidn de las propiedades de las especies menos aceptadas
debe evitarse la duplicacidn de esfuerzos, y esa investigacidn ha de
estar claramente orientada a satisfacer necesidades comerciales
realistas. (Seceidn 2.2)

2) Dodrian celebrarse reuniones globales para provorcionar pautas sobre
agrupacidn de especies y, si procede, para fomentar la normalizacidn
internacional; esas reuniones deben ir precedidas de una adecuada
labor de investigacidn y desarrollo. (Seccidén 2.3)

D
~—

Podria estudiarse mds a fondo y en forma actualizada la cuestidn de la
oromo2idn genérica de las maderas tropicales y sus productos, de modo
que pusdan enplearse métodos de promocidn capaces de lograr que las
especies 'menos aceptadas” dejen de ser consideradas como tales
(Seceidn 2.4)

L} 2cdria ztrestarse apoyo a la realizacién de estudios técnicos sobre
diversos problemas, entre otros, los relativos a las propiedades de
desenrollado, la elaboracidén en pequefia escala y la fabricacidn local
de adhesivos. (Seceidn 3.1, 3.3)




Un estudio detallado y continuo de la tolerancia de broductos y oro-

cesos a las distintas especies podria facilitar la utilizacidz de wun
conjunto de especies mixtas. (Seccidn 3.3)

Debe estudiarse mas a fondo la cuestidn del aprovechamiento de la ma-
dera de menor calidad y de los residuos de madera para la produccidn
de energia v lefia. (Seceidn 3.h4)

Los estudios de cara@cter econdmico sobre casos concretos de optimiza-
cién de le contribucidn de las industrias forestales integradas
tendrian especial importancia para la utilizacidén de especies menos
aceptadas y para los incentivcs gque los gobiernos pueden proporcionar
con miras al aprovechamiento de esas especies. (Seceién L.1)

Todavia no se conocen bien Los efactos de la tasa de extracecidn en la
segeneracidén forestal. En la considerable atencidn que debe prestarse
al estudio de la ordenacidn forestal ha de tenerse presente la nece-
sidad de comprender mejor los efectos d: las decisiones adoptadas con
respecto a la extraccidn de especies menos aceptadas. (Seccidn 4.2)

Debe prestarse mayor asistencia con respecto a los prcblemas de las
industrias de elaboracidn secundaria de la madera de los paises produc-
tores y a los incentivos que pudieran proporcionarseles. (Seceidn L.3)

Debe estudiarse mas a fondo el problema je la utilizacidn de la madera
en la construccidn de viviendas y en otros tipeos de construcciones en
los paises productores, a fin de ayudar a solucionar problemas técnicos
7 opromover una mayor aceptacidn de las cesas de madera en esos paises.
(Seccidn L.3, kL.k)
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