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CONDITIONS  PREALABLES AU  DEVELOPPEMENT DE L'INDUSTRIE ALIMENTAIRE 

I.     Introduction 

1) L'agriculture occupe une place prédominante dans l'économie de la plupart 

des pays en développement  et l'on a souvent estimé que c'est  sur elle qu'il 

convenait de  s'appuyer pour lancer le processus d'industrialisation et de 

croissance rapide de l'économie.     Toutefois, cette conception a été  infirmée 

par la crise alimentaire actuelle et l'on se rend désormais compte  qu'aucun 

des deux secteurs - industrie ou agriculture - ne peut réaliser de progrès 

marqués à moins que l'autre ne connaisse un développement parallèle et 

équilibré.    La croissance de la production agricole détermine habituellement 

dans une large mesure le rythme de l'industrialisation.    Réciproquement, 

l'insuffisance de l'appui  industriel à l'agriculture et le manque d'instal- 

lations industrielles pour transformer les produits agricoles représentent 

un obstacle de taille à l'accroissement  de la production et de la productivité 

agricoles.    En d'autres termes,  l'interdépendance de l'industrie et de 

l'agriculture est  concrétisée par les échanges de biens entre les deux 

secteurs, qu'il s'agisse de fournitures  industrielles destinées à 

l'agriculture   (engrais, pesticides, machines et outillage agricoles, etc.) 

ou de transformation industrielle de matières premières agricoles   (alimentaires 

et non alimentaires).    C'est à ce dernier aspect des rapports industrie- 

agriculture qu'est  consacré le présent  exposé. 

2) Les industries utilisant comme matières premières des ressources 

renouvelables provenant des exploitations agricoles, des prairies,  des 

forêts et de  la mer peuvent être classées en industries alimentaires et industries 

non alimentaires.     Les premières comprennent le traitement de produits  ¿els que 

le blé, le riz, l'orge, les légumineuses, les oléagineux, le maïs,  le sorgho, 

le sucre, la viande et les produits laitiers, les fruits et légumes, le café, 

le cacao, le thé,  le poisson, etc. 

3) Les industries alimentaires accroissent le volume et améliorent la 

qualité de lu production en réduisant les gaspillages, en conservant les 

produits périssables et en mettant des sous-produits à la disposition de 
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l'élevape,   ce qui   permet de satisfaire une demande  finale plus  importante  de 

produits alimentaires au moyen d'une quantité  donnée  ie terre et  d'autres 

res sourc e s.     Cet   aspect est particulièrement   important dans  la situation 

alimentaire mondiale actuelle. 

M       L"-.  industries non alimentaires  produisent  pour  l'essentiel  les objets 

dont  l'homme  a  besoin pour s'habiller  et  s'abriter   (fibres   naturelles,  coton, 

jute, laine,   kenaff,  fibres de coco et   fibres  apparentées  pour l'industrie 

textile,  caoutchouc,  bois et produits  en bois,  ouvrages en  papier,  cuir 

et  articles  en  cuir,  etc.).     La  quasi-totalité  des matières  premières agricoles 

non alimentaires  peuvent recevoir un degré d'ouvraison plus  poussé que les 

matières  premières alimentaires,et la valeur ajoutée dans ce type de trans- 

formation tend de  ce fait à être plus  élevée  que dans l'industrie alimentaire. 

Une autre caractéristique des industries non  alimentaires est qu'elles  font 

face à li concurrence des substances  synthétiques et  des  fibres artificielles 

utilisées  en combinaison avec des matières premières naturelles. 

5) Les produits agricoles transformés,  alimentaires ou non alimentaires, 

présentent  en général des élasticités  - prix  plus faibles  que les matières 

premières agricoles, des considérations de qualité et de marketing tendant 

à réduire  l'importance relative du facteur prix dans  la formation  de la 

demande.     Les prix des produits agricoles transformés  sont  par conséquent 

plus stables que  ceux des matières premières  agricoles et  les pays en 

développement qui  les produisent peuvent y incorporer davantage de valeur 

ajoutée que dans  les exportations der matières  premières correspondantes.     La 

fabrication de ces produits encourage en outre la pénétration des  exploitants 

sur les marchés commerciaux et, partant,  facilite la transformation de 

l'agriculture de  subsistance en agriculture commerciale. 

6) Malgré des différences marquées dans les types de développement,  il 

semble que les  industries employant des matières premières agricole?  possèdent 

les caractéristiques ci-après qui  f^nt  qu'elles conviennent  tout  particulièrement 

aux pays en développement  : 

a) Intensité élevée du travail; 

b) Nombreuses possibilités de création d'emplois; 

c) Besoins modestes en capital et en compétences professionnelles; 

d) Posi.ibilitéi de développement rural; 

e) Possibilités de croissance stimulée par l'exportation. 
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Ces industries  peuvent donc remplir une fonction importante en stimulant 

la production,  la productivité et la diversification dans le secteur primaire, 

et Jouer un rôle déterminant dans le processus de développement.    On a 

constaté que,  comme dans les pays industrialisés il y a plusieurs générations, 

de nombreuses industries utilisant les ressources naturelles Jouent un rôle 

d'avant-garde dans les pays en développement. 

II.    Approche agro-industrielle intégrée 

7) L'approche agro-industrielle intégrée comporte l'intégration verticale 

de l'ensemble du processus de production d'aliments, ou d'autres tiens de 

consommation tirés de l'agriculture, du producteur direct au consommateur 

final.     L'intégration verticale signifie que toutes les étapes du processus 

et leur planification sont gérées, voire contrôlées, par une autorité 

unique à vocation commerciale, ayant une approche industrielle et appliquant 

une politique adaptée aux besoins du marché.    Cette autorité verrait dans la 

rentabilité le seul  critère du succès et  s'efforcerait de produire et de 

transformer des articles acceptables, en mettant en oeuvre une politique 

industrielle de nature à améliorer les rendements agricoles. 

8) L'efficacité d'une approche de ce type tend à se renforcer d'elle-même, 

les bénéfices réalisés    étant en partie réinvestis pour dynamiser encore ce 

processus et en partie consacrés, directement uu indirectement, au réaménagement 

de la région rurale visée.    Au plan du développement socio-économique,  son 

application provoque une réaction en chaîne   :  construction de routes, amélioration 

de l'approvisionnement en eau, logements,  facilités de crédit, ainsi qu'activités 

dans les domaines de la formation e-, de l'éducation, voire même de la culture. 

Les possibilités ainsi offertes de diversifier les activités  industrielles 

seraient loin d'être négligeables. 
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