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ANTECEDENTES 

El   Banco  Industrial   de   la   República  Argentina  es una   onti 
•     dad autarquxca   del   Estado,   creada   en  el   año  1944,   que   tiene a   su caT 

«o  la  atención   de  la  industria   y   la  minería  nacionales. 

. 4 * J
SU a?C±Ón se lleva a cabo especialmente a travos del otor 

«amiento de prestamos a mediano y largo plazo y de garantía, o ava^ 
las para posibilitar  ios proyectos  de inversión de  las  empresa. 

CAPITAL  Y RECURSOS 

Pa«*a   el  cumplimiento   de   sus fines  el   3TRA  dispone Je   auca 
pital  propxo,   de   sus utilidades   y  del   50%  de   las del   Banco  Central ~ 
da la República   Argentina-   de   los   depósitos do  ahorro  obtenidos   con 
•u Sistema  de   Cuentas Especiales;   de  créditos  cíe  instituciones  ban- 
caria« y financieras del exterior;   de  recursos   tacilitadoa por  el 
Banco Central  de   la República  Argentina  por  vio  de  redescuento;   etc. 

»'«i* J** Capi^al y «'•••«'vas ascienden al mes de octubre de 1970 
M A "illones <u*8 78,5 millones); los recursos obtenidos por me 
•ilíones)   CÄptaCi6n de *horro»  alcanzan a  $ 820 millones   (u$s  205 ~ 

4     ±t±    ,   En Cuanto * laa line«,  de  crédito  obtenidas de  bancos  e 
iaattttieionsa  financiera, del  exterior  (Exiabank,   Banco  Interameri- 
cano de Desarrollo,   Conaorcio.  de  Bancos  Europeos,   etc.)   alcanzan a 
una cifra de u$s  132 millones. 

** d**#*P*ñan en la Institución 2.7A7 agentes, de los cua 
*aa 499 integran loa cuerpos técnicos (ingenieros en sus distintas"" 
rasas,doctores en ciencia« económicas, contadores públicos naciona- 
*••» «•ólogoe,   abogado«, etc.) 

Muchos da lo« profesxonales y un buen número de agentes 
administrativos  han raaligado curaos de capacitación en materias es 
paci fi caá,  ya mmm #n ei j^f. 0 0n el exterior# 

BUCURgAOS y AGEKCIAS 

La atención adecuada que el BIRA debe brindar en un terri 
*«rie tan extenso coso la Argentina, sólo es posible realizarla me^ 
di ante una rad de filiales eatratégicamente distribuidas. Se cuentn 
«on 23 sucursales en el inferior y dos agencias ubicadas en el Gran 
Bueno« Airea, en conglomerados de relevancia industrial. Reciente - 
•ante «« habilitaron 2 Agencias Móviles que, con asiento en Rawson 
IChubut) y Río Gallego« (Santa Crus) cubren la región patagónica 
•«latrai. B 

fflaiKTâCIO» PEL   CREDITO 

Tienen  acceao al apoyo  crediticio del BIRA tanto las gran 
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des  ampresîs  como  las de mediana  y  pequeña  magnitud  económica   y,   aun 
los  artesanos   y operarios  de  oficio. 

Ese   apoyo  crediticio   se  presta  para   inversiones  en  actiA'O 
fijo en especial,   a  lav go  y mediano  plazo  y en  condiciones  sumamen- 
te   liberales,    con  destino  a  la   realización de   planes  de  instalación, 
ampliación,   reequipamiento,   modernización,   integración y traslado 
de  plantas  fabriles,   como  así   también al  perfeccionamiento de   los 
procesos  tecnológicos:  fusión,   completnentación   » división de  empre- 
sas. 

Las  condiciones de   los préstamos se  adecúan a  las reales 
necesidades de   las empresas solicitantes y su  flexibilidad permite 
que todo  proyecto de interés,   programado sobre bases técnico-econó- 
micas aceptables,   sea concretado. / 

Dada la necesidad de alentar el desarrollo de actividades 
que revisten especial interés económico para la Nación, »c ha asig- 
nado el carácter de »prioritarias", a los efectos crediticios, c las 
que justifican ese tratamiento, lo que permite dispensarles la asi« 
tencia financiera necesaria en condiciones aún más favorables. Esa« 
prioridades se ajustan a pautas señaladas por los Organ i nino e especi 
fieos del Gobierno Nacional que tienen competencia en la determina- 
ción de  la política de promoción industrial. 

Los  bienes de activo  fijo que se financian en el ámbito 
local deben ser nuevos y de origen nacional,   con lo que se procura 
también reactivar la producción interna de bienes de capital. 

Esta limitación no rige p&ra las pequeña« empresas indus- 
triales ubicadas en el interior del país, las que pueden adquirir 
con la financiación del BIRA bienes usados en condicione« técnicas 
de rendimiento adecuado o elemento« Lapo rt ado a existente« en piase. 
La« razones de tal política responden a la necesidad de impulsar 1« 
instalación de pequen;.» empresas especialmente en regiones de «soa- 
so desarrollo  económico. 

CONDICIONES FINANCIERAS DE LOS PRESTAMOS» 

Tratándose do industrias prioritarias lo« proyectos de 
instalación de nuevos establecimientos o de ampliación de la capac¿, 
dad productiva de los existentes en un limito no inferior al  $0%, 
pueden gozar de una financiación de hasta el  70J6 del costo total de 
dichos proyectos sin superar  el 100£ del valor  da las inversiones 
de activo fijo incluidas en el mismo, con lo  que se posibilita al 
empresario destinar sus recursos propios a stoner las necesidades 
de evolución. 

Para las actividades no prioritarias esot porcentaje* se 
reducen al 60 y 70% respectivamente. 

Para otros proyectos de inversión (reequipamiento, moder 
nisación, etc.) se acuerda hasta el 70% del valor de las inversio- 
nes de activo  fijo financiablea,  si se trata de actividades priori. 

/ 
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tarias,   o hasta  el  60% de dichas  inversiones cuando   las actividades 
con que  se vinculan las solicitudes  no son prioritarias, 

OTRAS CONDICIONES 

f Los plazos que rigen para el reintegro de  los préstamos 
| destinados a instalación o ampliación de establecimientos que desc- 
| rrollan actividades prioritarias  pueden llegar a  7  años,  o a 5 años 
! en casos de actividades no prioritarias. 

Ft ra otros tipos de proyectos,  se acuerdan en el primer 
caso hasta 5 años de plazo y en el segundo hasta 4  años. 

En todo« los casos puede agregarse hasta un año de gracia. 

La tasa de interés es,   en general,  del   l4# anual.  Dicha 
tasa se reduce    al 12JÉ anual si  laa empresas se hallan adheridas al 
plan da estabilización de precios propugnado por el Gobierno Nacio- 
nal. 

AMH.ITOD DI LA ACCIÓN DEL BANCO 

Dentro del proposito de posibilitar en la Mayor medida po 
•ibis la concreción de los proyectos industriales se ha tenido en 
cuenta, asimismo, la necesidad que existe, en muchos casos, de reçu 
rrir a la importación de máquinas y equipos que la industria nacio- 
nal aun no produce y ente resultan imprescindible» en procesos fabrjj, 
lea que requieren elevados niveles tecnológicos. 

Para atender integralmente tales proyectos, que compren - 
den tatito inversiones locales como en bienes producidos en el exte- 
rior, si BI*A ha gestionado diversas líneas de créditos de organis- 
as« bancarioa y financiaros da otros países (Eximb nk, Banco Intsra, 
«orioano de Desarrollo, consorcios ds bancos f véncese«, su i ees, in- 
glcses, eepaftoles, polacos, italianos, alemanes, belgas, japonice, 
dinaaarqueees,  etc.) 

Mediante la utilisación ds astas líneas im crédito se puf. 
de financiar hasta si 100* dsl valor de las importaciones. 

•    Bl BIRA acuerda su garantía sute los exoortaderes extran- 
jsros. 

Asimissto el Banco prssta preferente atención a aspectos 
fits hacen al perfeccionamiento de loa procesos industriales, oöor - 
gando préstanos sn condiciones particulares para la realización de 
prototipos ds bienes ds capital; para experimet.tacién «n plantas ©4 
loto d« nuevos productos o nuevas técnicas; para facilitar la inco£ 
•oración de técnicos profesionales a las espresa**; para procurar el 
incremento de ls productividad,  oto. 

Bsts ultimo tipo de préstamos merece una aeyor explicación 
si interés ejus tiens para nuestro país la aplicación de las •©. 
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dernas técnicas de productividad. 

La técnica de la productividad, que no debe confundirjse 
con simple aumento de la producción, tiende a lograr el aprovecha- 
miento más racional posible, técnica y económicamente, de los ele- 
mentos con que cuentan los establecimientos. Ello puede dar lugar, 
aunque no necesariamente a un aumento de la produccción, pero sí a 
una reducción de costos o a una mayor calidad de los productos. 

Para realizar  los estudios de organización que determi- 
nen los ajustes que habrán de efectuarse en  los establecimientos 
para incrementar su productividad,  así como  para  poner en prácti- 
ca las conclusiones de esos estudios,  se otorgan dos tipos de  prés 
tamos. 

El primero de hasta cincuenta mil   pesos (u$s 12.500.-) 
y el segundo de hasta doscientos mil pesos   (u$s 50.000.-)  a cuatro 
y sais años de plaso respectivamente. 

En ambos casos se financia hasta el 80* de los gastos a 
•factuarse, al 12$ de interés anual, siendo condición imprescindi 
ble que las empresas beneficiarlas tengan como mínimo, tros años 
de antigUedad. 

C0MFLEMBNTACI0N FIMAMCIBRA CON OTRAS INSTITUCIONES DE CREPITO 

Costo se ha expresado anteriormente,   el BIRA vuelca la 
stsaa de sus esfuerzos  financieros hacia las  inversiones de activo 
fije acordando sus créditos a mediano y largo  plazo. 

Dentro de tal  política,  que es propia de un banco de in 
versión se halla prácticamente excluida la  «tención de las necesi 
dados operativas de las empresas, sin que ello importe desconocer 
la importancia que el crédito evolutivo tiene  para su marcha nor» 

. sal. 

Más, os de tener presente que el  crédito comercial es 
obtenible en los medios bancarios comunes que no se inclinan,  ge- 
neralmente,  hacia las inversiones industriales a largo plaso y 
eus el volumen de lad necesidades del sector industrial,  en esa 
materia,  es de tal envergadura que excede  las  posibilidades! finan 
ciaras del BIRA. 

Ito obstante,   el BIRA coadyuva a la  satisfacción de esas 
necesidades dejando,   por una parte,  libres  los recursos propios 
de las empresas al financiar hasta el 100$ del valor de las inve£ 
siones que se realissn y,   por otra, suscribiendo convenios de com 
plementación financiera con bancos provinciales. 

Mediante dichos convenios,  esas entidades acuerdan el 
capital de trabajo requerido por los proyectos que financia el 
BIRA,  a la vea que se produce «1 intercambio de informaciones,  es 
tudios técnicos,  ote.   que hacen a una íntima cooperación funció - 
nal. m 
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CARTERA DEL BANCO 

La cartera de préstamos del BIRA a] 30 de setiembre de 
1970 es de $ 970 millones (u$s 242,5 millones) a ]o que debe sumar 
se la cartera de préstamos con emisión de debentures que asciende" 
a $ 426 millones (u$s 106,5 millones). Los avalo:, y garantías otor 
gado« en moneda extranjera suman pesos 5.500 billones (u$s 1.391 "~ 
millones) y tiene otras responsabilidades eventuales por un total 
de $ 359 millones (u$s 89 millones). 

FINANCIACIÓN DE LA PEQUEÑA EMPRESA 

Si bien el BIRA no puede e^tar ausente en los grandes pro 
yectos industriales que hacen ai engrandecimiento económico del  "" 
país, ha cridado en todo momento brindai un adecuado apoyo crediti 
ció a la pequeña empresa ya que este tipo de establecimientos no *" 
cuenta, en general, con las fuentes de financiación que tienen laa 
de mayor envergadura. Esta acción alcanza igualmente a los artesa- 
nos y operarios de oficio en mérito no solo de la xmportancia eco- 
nòmica de la labor que realizan sino también porque llenan necesi- 
dades comunitarias que de oti*o modo quedarían insatisfechas. Estos 
se benefician con regímenes de pequeños préstamos de hasta $4.000 
(u$s 1.000), a un interés del 1256 anual, que se destinan a la com- 
pra de herramientas y elementos mecánicos complementarios; reacon- 
dicionamiento y mejora de equipos de trabajo y para hacer frente a 
la fiwlución inicial, incluyendo la compra de materias primas. 

En favor de las pequeñas empresas industriales y minera» 
ol BIRA ha puesto en vigencia un régimen crediticio que «e caracte 
risa por la liberalidad de sus condiciones. "~ 

fc*1 fc*l sentido debe destacarse que se ;u< tenido presente 
•1 inportante rol que loa pequeños establecimiento - industriales 
juegan en el quehacer faoril del país ya que, zr.  muchos casos, las 
de Mayor nivel dependen, para desarrollar su cometido, de la produ£ 
ción complementaria que aquéllas le suministra:., 

Ello, al margen de la gravitación que el desarrollo de 
1« pequeña industria tiene como factor de mejoramiento económico y 
•ocial, especialmente en zonas de incipiente evolución. 

Loe prestamos que el BIRA concede a los pequoños empresa 
ríos deben destinarse a: aprovechar materias primos de la zona; sa 
tisfacer necesidades locales o de otros puntos; contribuir en for- 
ns efectiva al desarrollo de las economías regionales. 

En los centros industriales del Gran Euenos Aires y de 
las ciudades de Rosario y Córdoba y Capital Federal no tienen apli 
cación las condiciones especiales de este régimen crediticio. Las 
pequeñas empresas radicadas en esos conglomerados reciben el apoyo 
crediticio en las condiciones comunes que tienen fijados los prés- 

ordinariosj debido a que se desenvuelven en un medio economi 

• • 
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ço más propicio, que no justificaría acordarles las ventajas que 
ofrece la acción netamente promocional que se lleva a cabo en el 
resto de] país en esta materia. 

A continuación se comentan en forma suscinta los alcan- 
ces de esta acción promocional del Banco en beneficio de las peque 
ñas empresas industriales y mineras del interior aunque, previameñ 
te, debe señalarse que, como no existe una definición oficial de " 
lo que debe entenderse como «pequeña industria», el Banco, para 
asignarle tal carácter desde el punto de vista crediticio, ha toma 
do como base determinados límites indicativos de su magnitud econó 
mica, comunes a un elevado número do establecimientos del interior* 
del país, fijados en relación al capital, numero de obreros y ni - 
vel de ventas anuales. 

La primera reglamentación del crédito para la pequeña in 
dustria se implantó en el BIRA en el año 1953, disponiéndose poste" 
riorsiente distintas modificaciones tendientes a su perfeccionamien" 
to a fin de lograr 1« mayor suma de resultados positivos. Reciente 
»ente, en concordancia con los planes del Gobierno orientados « in 
tegrar la región patagónica austral con el resto del país, se lib¡ 
ralisaron aun más las condiciones de esta norma para cosdvuvar al 
logro de ese propósito. " 

LM
 condiciones fijadas para «1 otorgamiento do presta - 

»os •speciales a las pequeña» empresas ubicadas en el interior del 
pais son las siguientes: 

llftff^c4*r:to,£s L*« «»presas que, en general, so ajusten en el orden 
económico a lo« siguientes límites: 

a) Capital: no superior a $ 100.003 (u!*s 25.000)} 

b) Obreros ocupados o a ocupa:-: no más de 15; 

c) Ventas anuales: que no excodan de I 300.000 
(ufs 75.000) 

Si se trata de empresas radicadas o a radicarse en la re 
**©* patagónica austral (Chubut, Santa Crus o Tierra del Fuego) 
••o« liaites se elevan a los siguientes guaríanos: 

a) Capital: no superior a $ 200.000 (u$a 50.000); 

o) Obreros ocupados o a ocupar, sin limitación¡ 

c)  Ventas anuales: que no excedan de $ 600.000 
(u$s 150.000). 

£!ftinpj Financiar las inversiones de activo fijo vinculadas con 
proyectos de: 

a) Instalación de nuevos establecimientos o amplia 
ción y reequipaaiento de los existentes;     "" 

b) Aprovechamiento integral de la capacidad de pro 
ducción; "• 
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e)   Perfeccionamiento de  los   procesos tecnc  ógicos; 

d) Renovación,   modernización   e   integración  de   má- 
quinas,   equipos,   instalaciones,   matrices   y  molde«} 

e) Traslado de establecimientos „ la región patagó 
nica y de los conglomerados urbanos al interior 
del país. 

nal    « exce^ón^V **?*?**: debCR Ser nucv0í-! * de °^on  nació MI,   • excepción de los adquiridos en los  siguientes casos* 

a) Puesta  en marcha da máquinas y elementos  de  esta 
blecimientos paralizados; 

b) Compra  de máquinas y equipos semi-nuevos  de  ele- 
vado rendimiento: 

c) Compra  de máquinas y equipos para zonas de   esca- 
so desarrollo económico,   cuyo estado de uso  al  - 
canee un grado de eficiencia  satisfactorio   para 
las necesidades locales y  cuya producción  no coa 
pita con otros centros  qu^   cuenten con equipo, 
mas racionales. 

««.^- TVá>Un M fin*»ci.« la construcción  de edificios sobre te 
Sciale«! CUand0 tÍénen PlenÄ du8tificación •» *>• Piane. i«! 

ijoj&o:   Bl »onto de financiación,  calculado sobre valore. estiieados 

SIl^ñÜT0;  *1 t0!Ä ;0bre lâ baSe del cost ' raáxiwo del Proyecto, incluyendo .1 córnputo del  capital de trabajo necesario para .u  puis 

ÍL!LT        f t^° °tr0 tiP° de •«*ñ<>•*,   •*« cuando ésta. £* fueran financiable« por el BIRA. 

toa percentaje« de financiación son los siguientes: 

•) Adquisición de bienes iiuevo.*:  70* del costo  to- 
tal del proyecto,   sin exceder eel 100* del   valor 
ém las inversiones a financiar; 

fe) Compra de bienes usados o ¿npcvtade« existentes 
•n el país:   hasta el 50* del v.-lor de las inver- 
siones. 

lastré».   Pla»o y aaorti»*,Hón.   La tasa de  interés fijada para   estos 
pipetamos es del 12* anual.   Para las empresas  que extraen minerales 
•«a tasa es del 11* anual.   Los plazos pueden llegar a 5 años  pudien 
«TO,  en casos justificados,   contarse a partir de la puesta en «archa 
am los proyectos.  Dicho piase- de gracia no  excede de un ano de»de 
Aaforaalisación de los préstamos. Además,   puede disponerse que el 
Priaer vencimiento se opere dentro de los  36O días de concluido el 
ano de gracia. 

% 
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Garantía«: Reales, sobre loa bienes objeto de la financiación u 
otros de propiedad de las empresas, con un margen de garantía no in 
ferior al 3O56 de su valor estimado. 

Si las deudas con el Banco por todo concepto no exceden 
del 20$ del capital estimado de las empresas, puede prescindirso de 
tomar garantías. 

Maximo endeudamiento: Las deudas por todo concepto que los beneficia 
rios pueden tener con el BIRA no deben exceder del 100* del capital 
empresario estimado. 

En determinadas zonas de escaso desarrollo económico esta 
relación préstamo-capital puede elevarse hasta el I50*; y «1 200* 
cuando se trata de empresas radicadas en la región patagónica au« - 
trai. 

Las solicitudes deben presentarse acompañadas de los ele- 
«entos necesarios para ponderar su justificación y el costo de los 
proyectos. 

Mo se exigen estudios de mercado, salvo que surjan dudas 
acerca de la posibilidad de comercialisar la producción. 

Seguidamente se hace una síntesis de las condiciones que 
rigen para esta norma crediticia en las diferentes áreas: 

Condiciones Región pstagó 
nica    austral 

menor de 
sarrollo 

P.osto del 
país 

eccn. •- 

Capital amorosario | 200.000 $ 100.000 $ Ì00.000 

Obreros ocupados sin límite 15 15 

Ventas anualoa bastai | 600.000 $ 300.000 i 300.000 

Relaoién préstamo-capital 200* 150* 100* 

Fisso máximo 7 anos 5 anos 5 silos 

a) del' proyecto 70* 70* 70* 

b) de las inversion«s 100* 100* .      100* 

Interés anusIt 

s) In geners1 12* 12* 12* 

b) empresas eus extraen 
minerales 11* 11* llf 

I~2¡J| 
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Giras promocionales: Para cumplir la ¿cción promocional en el inte - 
rior del país, especialmente en zonas alejadas ck; la sude cié ,us sv- 
cúrsales o agencias, el BIRA ht implantado un sistema de gir.is promo 
cionales periódicas, a ca:*go de "comisiones móviles1' integradas por" 
funcionarios y técnicos de la Institución que se desplazan por áfeaa 
territoriales preestablecidas. 

Dichas girae   v*.n precedidas de una   aronli;;  campaña  de  dxfu- 
si.ón de  las   distintas   lincas de  crédito  (radio,   televisión,   diarios», 
folletos,  murales,   reuniones con  cámaras y  sectores empresariales, 
etc.)     Durant* ellas,   se  visita  el m&yor número  de  3&t;iblecirient03 
y   se dispensa «n plan-te     asesoramiento técnico  de tipo  general  y 
orientativo. 

Las comisione« móvilcu  se establecen er. localidades de  clor 
ta   gravitación regional donde atienden a  los  interesados en  lo» crèdi 
toa,  entregándoles lo»   formularios de vinculación y a Uanánuoies  las 
dificultades  que pudieran presentárseles para  su integración  K- inter- 
pretación. 

Por oste medio se han detectado inquietudes interesantes en 
materia de instalación de industrias, no concretadas por falta de aso 
eorami en to u orientación adecuados. En tales casos, si dichos planes 
tienen gravitación zonal, el BIRA dispensa la asistencia técnica neoe 
caria y llega, incluso, a la elaboración de los anteproyecto* respec- 
tivos. 

Cabe destacarso que loe gastos que demanda esta mov5.liear.icn 
de  funcionarios son por cuent* exclusiva del BIRA. 

reatamos acordados a   la oeiuefta  industria y artesanía. 

ARTESAN  7. A 

Alio      Sí* de operaciones     Miles $ 

1967 147 185 
1968 207 4?-3L 

1969 US 327 

TOTAL 492 924 

PEQUERA    INDUSTRIA 

N*  de operaciones      Miles $ 

l.¿82 10.027 

1.037 I5.S82 

1.170 17.194 

3.689 42.803 

ases 
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ano  1969 

Ramo N°  de  operaciones,    importe en miles de S 

Alimentación y bebida« 254                                     4.731 

Madera 136                                    1.190 

Mételes (exclusive maquinaria) 137                                    1-91J. 

Vehículos y maquinarias 335                                   4.6ó 

Otros 308                                   A-695 

Totales 1.170                                  17.194 

Ejemplos de resultados concretos.   Se estima de interés ejemplificar et- 
bre los resultados  logrados en el  financiamiento de empresas oe menor 
magnitud económica,   atendidas dentro de la norma especial  comentada o 
de las generales en vigor.   En tal sentido se hace referencia a  dos pro- 
gramas promocionales que el  Banco viene llevando a cabo.   El  primero tra 
7.ado para la región patagónica y el segundo para  la sona frutícola del 
Alto Valle del Río  Negro. 

a)  Zona patagónica. 

Bl sur argentino abarca una  extensa región poco poblada,   cu - 
yos centros demográficos están muy distantes uno do otro,   de lo   çv.c so 
derivaban dificultades para que los empresarios en ellos radicados pu - 
dieran vincularse al B1RA. 

En el año 196'/  se organisó una campaña de promoción per asta 
parte del país,   que ante la buena acogida de las fuersas vivac  locales, 
determinó la necesidad de una atención permanente.  Para ello 3®  dispuso 
la ¡»«bilitaciótt de dos Agencias MóViles de Desarrollo,  un& con asiento 
an Ravaon (ChubutJ  y otra en Río Gallegos (Santa Cruz)  cuyo radio de 
acción llega a Tierra del Fuego. 

Loe préstenos acordados por el BIRA a partir de esa fecha dan 
unn idn¿ del interés dospertado en el «adió por la acción promocional 
cumplida. 

Lee acuerdos ascienden a le  fecha a $ a0.097.©00 (u$s5.000.000) 
y sen numerosas lss solicitudes en trámite. 

t>> Zona fruticols del Alto Valle del Río Negro. 

La acción del BIRA en esta  sona frutícola es notoria a través 
de la atención dispensada s su principal actividad y en sus distintos 
aspectos,  siendo el prineipsl apoyo el que se viene brindando para la 
construcción de frigoríficos par« conservar su producción (peras y man« 

0. • .» 
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Desde   la iniciación de «ata  campaña promocional  en el año 
I958  han recibido  asistencia  del   Banco  todos  los  proyectos  de  esa natu 
raleza encarados  por los  productos de  la  región.   De esta  forma   se han"* 
instalado  65  cámaras  frigoríficas,   con una  capacidad total  de  IO.3OC.OOO 
cajones y una   inversión a  valor'actual  del orden de  los  $  57.000.000.- 
'u$s I4.2OO.OOO)   de los cuales el  aporte del BIRA representó casi 
$ 40.000.000.-   (70* de las  inversiones). 

El Banco permito así el desarrollo de una actividad que cons 
t.ituye la base de la economía  de la  zona y que representa,   a su ve», 
una importante  fuente de divisa« para el  país del orden de  los u$« 
48.OOO.000 anuales. 

Además de los establecimientos frigorífico« el LIRA atiende 
igualmente en el Valle del Río Negro la instalación, ampliación y mo - 
dernización de establecimientos industriales vinculados o no con la «£ 
tividad frutícola como aserraderos, fábricas de envares, transporte 
frigorífico; planta« de empaque e industrializado•« de jugo« concen - 
trado« o fermentado«, de fruta« desecada« o enlatadas; fábrica« de ma- 
quinaria«,   empresa« viales,  minera«,   etc. 

La mayoría de la« empresas instalada« en la región pueden oog 
•aderarse de pequeña o mediana magnitud. 

Finalmente,  •« de destacar que la experiencia recogida por el 
BIRA en cuanto a la asistencia crediticia s la« pequeñas empresas induf, 
tríale«,  en general,  demuestra un cumplimiento sumamente satisfactorio 
de la« obligaciones que contraen los empresario« de este sector. 

•HU 






